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ÚVOD 

V bakalárskej práci na tému Globalizačné tendencie svetovej ekonomiky sa zaoberám 

vývojom vo vybraných oblastiach svetovej ekonomiky s poukázaním na globalizačné 

tendencie a podobné črty vývoja v rôznych častiach sveta. Pre súčasný svetový hospodársky 

vývoj je charakteristické prehlbovanie a zintenzívňovanie svetovej deľby práce, zvyšovanie 

rozsahu a intenzity medzinárodných tokov tovaru, pracovných síl a kapitálu, zvyšovanie 

miery závislosti národných ekonomík na procesoch prebiehajúcich vo svetovom 

hospodárstve. Dochádza k rastu významu regionálnych zdruţení a regionálnych integračných 

celkov, ktoré si vytvárajú spoločné transnacionálne pravidlá s cieľom urýchlenia 

ekonomického rozvoja, zvyšovania ţivotnej úrovne a prosperity členských štátov. V mojej 

bakalárskej práci sa zameriavam sa tri najvýznamnejšie integračné zoskupenia, ktoré 

zoskupujú štáty na rozličnej úrovni hospodárskeho rozvoja. 

 

V prvej časti uvádzam teoretický popis niektorých ekonomických pojmov, najmä svetového 

hospodárstva, globalizácie , regionálnej ekonomickej integrácie, jej foriem a obsahu. 

 

V druhej, tretej a štvrtej časti sa zaoberám analýzou hospodárskeho vývoja integračných 

zoskupení Európska únia, ASEAN a NAFTA. Kaţdá časť zahŕňa analýzu a súbory 

štatistických ukazovateľov v časových radoch, ktoré ilustrujú daný tematický okruh. 

Jednotlivé členské štáty integračných zoskupení sú charakterizované z hľadiska vývoja tempa 

rastu hrubého domáceho produktu, hrubého domáceho produktu na obyvateľa, inflácie, miery 

nezamestnanosti, podnikateľského prostredia, kvality správy a vývoja zahraničného obchodu. 

 

V piatej a šiestej časti analyzujem súčasné postavenie integračných zoskupení EU, ASEAN 

a NAFTA v súčasnom globalizujúcom sa svete a predikciu ich ďalšieho vývoja. 

 

Pouţité štatistické ukazovatele v časových radoch sú spracované z medzinárodných zdrojov, 

najmä Medzinárodného menového fondu, ktorý pravidelne aktualizuje rozsiahlu databázu 

údajov z oblasti hospodárskeho vývoja na celosvetovej úrovni, v hlavných skupinách krajín  

a v mnohých jednotlivých krajinách. Pre hodnotenie kvality podnikateľského prostredia  

v medzinárodnom porovnávaní uvádzam údaje z výročných prieskumov Svetovej banky 

„Doing business“.  Kvalita správy je hodnotená taktieţ prostredníctvom údajov 

spracovávaných Svetovou bankou v rámci projektu „Governance Matters“. 
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Zámerom  mojej bakalárskej práce je poskytnúť aktuálny súbor informácií a poznatkov, ktoré 

umoţňujú porovnanie vývoja a  aktuálneho postavenia troch najvýznamnejších integračných 

zoskupení a ich jednotlivých členských štátov v rámci vývoja svetovej ekonomiky. Pri 

vypracovávaní tejto práce boli pouţité metódy analýzy, syntézy a komparácie.  
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1 SVETOVÉ HOSPODÁRSTVO, GLOBALIZÁCIA 
 

1. 1 Svetové hospodárstvo  

 

Svetová ekonomika alebo svetové hospodárstvo (world economy) predstavuje sociálno-

ekonomický systém, ktorého základnými prvkami sú ekonomiky národných štátov a väzbami 

medzi nimi sú toky tovarov, sluţieb, mobilných faktorov výroby a informácií resp. znalostí. 

Svetová ekonomika sa vytvárala postupne. V priebehu rozkladu feudalizmu sa postupne 

formovali z hľadiska výroby relatívne uzavreté a ekonomicky samostatné celky viazané na 

určité územie. Rozvoj výrobných faktorov sa najprv prejavoval v rozvoji deľby práce a rastu 

trhu v národnom merítku. Na určitom stupni vývoja začal prerastať národné hranice a rozvíjať 

sa v medzinárodnom merítku. Súčasná svetová ekonomika je sociálno-ekonomický systém, 

ktorý sa skladá z mnoho subsystémov prepojených medzinárodnými ekonomickými vzťahmi, 

jej vývoj je podmienený zintenzívňujúcim sa procesom internacionalizácie hospodárskeho 

ţivota a tieţ posilňovaním tendencií k rastu regionalizmu.  

 

Do svetového hospodárstva sa začleňujú všetky ekonomické celky bez ohľadu na ich 

ekonomickú vyspelosť a rozsah ich vzájomných ekonomických vzťahov. K rozvoju 

svetového hospodárstva sú potrebné nasledujúce prvky: 

- rozvinutá medzinárodná deľba práce, 

- svetový obchod a svetový trh, 

- menové a úverové vzťahy, 

- svetové (medzinárodné) hospodárske inštitúcie a organizácie. [5, s. 70] 

 

Svetové hospodárstvo predstavuje rôznorodý celok, ktorého súčasťou sú vysoko vyspelé 

ekonomiky a zároveň ekonomiky veľmi zaostalé.  

Ľ. Lipková charakterizuje krajiny nasledovne: Medzi ekonomicky vyspelé krajiny radíme tie 

krajiny, ktoré dosahujú vysokú úroveň tvorby hrubého domáceho produktu na jedného 

obyvateľa. Iba tento ukazovateľ však nie je dostatočným kritériom pre zaradenie 

k priemyselne vyspelému svetu. Mnohé rozvojové krajiny, najmä producenti ropy, dosahujú 

vysokú úroveň tvorby hrubého domáceho produktu na jedného obyvateľa, napriek tomu ich 

neradíme na základe tohto ukazovateľa k priemyselne vyspelým krajinám. Ďalším dôleţitým 

ukazovateľom je štruktúra tvorby HDP.  
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V rozvojových krajinách, ktoré sú významnými exportérmi surovín, je štruktúra tvorby HDP 

veľmi nevyrovnaná, v prospech ťaţobného priemyslu. Ostatné odvetvia nie sú dostatočne 

rozvinuté. [5, s.72] 

 

Medzi hospodársky rozvinuté krajiny patria krajiny tzv. Veľkej sedmičky – Francúzsko, 

Japonsko, Kanada, Nemecko, Taliansko, USA, Veľká Británia a členské krajiny Organizácie 

pre hospodársku spoluprácu a rozvoj OECD.  

OECD je medzivládna organizácia zastrešujúca 30 ekonomicky najrozvinutejších krajín sveta. 

Jej úlohou je pomôcť budovať silné ekonomiky svojim členským štátom, zvýšiť ich efektivitu 

ako aj rozširovať liberalizáciu medzinárodného obchodu. OECD má tieţ pomôcť udrţiavať 

stabilitu a rozvíjať národné ekonomiky. Predstavuje jedinečné diskusné fórum poskytujúce 

členským štátom priestor na odborné diskusie týkajúce sa udrţateľného hospodárskeho rastu, 

zvyšovania ţivotnej úrovne obyvateľov, zamestnanosti a ţivotného prostredia. Pravidelne 

vypracováva a publikuje odborné štúdie a ekonomické štatistiky členských krajín. 

Zakladajúcu listinu OECD (Dohovor o OECD) podpísalo 14. decembra 1960 v Paríţi 20 

krajín, ktoré sa stali zakladajúci členmi OECD (Belgicko, Dánsko, Francúzsko, Grécko, 

Holandsko, Írsko, Island, Kanada, Luxembursko, Nemecko, Nórsko, Portugalsko, Rakúsko, 

Španielsko, Švajčiarsko, Švédsko, Turecko, Taliansko, USA a Veľká Británia). Postupne sa 

k nim pridalo ďalších 10 krajín - Japonsko (1964), Fínsko (1969), Austrália (1971), Nový 

Zéland (1973), Mexiko (1994), Česká republika (1995), Maďarsko, Poľsko a Kórea (1996) 

a Slovenská republika (2000). 

Pôvodne sa OECD zameriavala na svojich členov, v súčasnosti spolupracuje s viac ako 70 

krajinami sveta, ako aj mimovládnymi organizáciami a občianskou spoločnosťou. 

 Tranzitívne ekonomiky sú ekonomiky, v ktorých sa uskutočňujú významné ekonomické 

a politické reformy, štruktúra tvorby HDP, komoditná štruktúra exportu, úroveň vzdelania 

a niektoré ďalšie charakteristiky zodpovedajú úrovni priemyselne vyspelých krajín. O tejto 

skupiny sa zaraďujú mnohé postkomunistické štáty strednej a východnej Európy a niektoré 

ázijské štáty. [5, s. 76-77] 
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Medzi rozvojové ekonomiky sa zaraďuje široká škála vzájomne rozdielnych krajín. Je pre ne 

charakteristická nízka úroveň významných makroekonomických ukazovateľov, nízka úroveň 

tvorby HDP, nízka úroveň gramotnosti, relatívne jednostranná komoditná úroveň exportu, 

a vysoký podiel primárnych odvetví na tvorbe HDP. Niektoré z týchto krajín sa však dosahujú 

pomerne vysokú úroveň HDP. Jedná sa o  tzv. novoindustrializované krajiny,  krajiny 

juhovýchodnej Ázie a Latinskej Ameriky.  Rovnako sa medzi rozvojové krajiny zaraďujú 

krajiny s vysokou úrovňou HDP, ktorú dosahujú vďaka nerastnému bohatstvu ako sú Saudská 

Arábia, Omán, Nigéria. [5, s. 77-78] 

 

Rozvoj svetového hospodárstva bol podmienený rozvojom medzinárodného obchodu. 

Medzinárodný obchod v 19. storočí prerástol do celosvetového meradla. Vnútorné trhy 

ekonomík, medzinárodné trhy a centrá obchodovania boli prepojené do svetového obchodu, 

vznikli svetové trhy. Bolo to podmienené vynálezmi pohonných motorov, strojov a elektriny, 

komunikačných prostriedkov (telefón, telegraf), rozširovaním námornej dopravy, ţelezníc, 

vznikom tovarových búrz medzinárodného charakteru. Vytvorila sa sieť hospodárskych 

i politických stykov medzi firmami, krajinami, oblasťami a kontinentmi. Hlavnou formou 

medzinárodných ekonomických vzťahov v 19. storočí bol medzinárodný obchod. Tento vývoj 

pokračoval v 20. storočí s ešte väčšou dynamikou a vo väčšom rozsahu. 

 

 

Tabuľka č. 1: Svetový obchod, export a import v mld. dolárov 

Zdroj: [23] 
 

Vývoj svetového hospodárstva charakterizuje rastúca vzájomná závislosť (interdependencia) 

medzi ekonomikami, medzi jednotlivými trhmi, medzi štátmi a regiónmi Vyplýva to zo 

zapájania krajín a firiem do medzinárodnej deľby práce (špecializácie a kooperácie výroby, 

sluţieb), intenzívnejších obchodných, kapitálových, technických, ekologických a iných 

väzieb, z prehlbovania medzištátnych politických a medzinárodno-právnych vzťahov. 

 

Ďalším trendom vývoja svetového hospodárstva  je  integrácia – spájanie, zjednocovanie 

prvkov, častí do jednotného vyššieho celku.  

 

 

Rok 1948 1953 1963 1973 1983 1993 2003 2008

Exports 59 84 157 579 1838 3676 7377 15717

Imports 62 85 164 595 1882 3787 7692 16127
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V ekonomike ide o proces zlučovania, splývania štátnych celkov a ich ekonomík do 

integračného celku (integračného zoskupenia, nie organizácie) na rozličných stupňoch, 

v rôznych oblastiach, rôznymi integračnými prostriedkami. 

 

1. 2 Globalizácia 
 

S dynamickým rozvojom vedecko-technického pokroku a aplikáciou jeho výsledkov do 

výrobných a spoločenských procesov dochádza vo svetovom hospodárstve k novým javom, 

ktoré sa od konca 70-tych rokov 20. storočia označujú pojmom globalizácia. Prehlbuje 

a zintenzívňuje sa svetová deľba práce, zvyšuje sa rozsah a intenzita medzinárodných 

kapitálových tokov, mení sa štruktúra vytvoreného svetového hrubého domáceho produktu. 

Zvyšuje sa miera závislosti národných ekonomík na procesoch prebiehajúcich vo svetovom 

hospodárstve.  

 

Globalizácia hospodárskeho ţivota, podporovaná rozvojom globálnych telekomunikačných 

a dopravných sietí, moţnosťami rýchlo cestovať na veľké vzdialenosti, pozerať cudzie 

televízne programy, poznávaním  a vyuţívaním cudzích skúseností a zvykov prispela k tomu, 

ţe rozličné krajiny sveta sa zbliţujú nielen v ekonomickej oblasti, ale aj v iných sférach. 

Vytvára sa nový univerzálny ţivotný štýl, ktorý zasahuje ľudské správanie, hudbu, módu, 

jedlo a ďalšie oblasti. Jazyk, najmä angličtina sa stáva najvýznamnejším nástrojom 

homogenizácie.  

 

V rámci globalizácie dochádza rastu významu regionálnych zdruţení a regionálnych 

integračných celkov. Pod vplyvom procesov globalizácie strácajú národné suverénne štáty 

časť svojej suverenity, ktorej sa musia vzdať ako členovia integračných zoskupení alebo 

signatári medzinárodných dohôd. Významným nástrojom procesov liberalizácie a globalizácie 

je aj Svetová obchodná organizácia (WTO). 

WTO je medzinárodná organizácia a špecializovaná agentúra OSN s primárnym cieľom 

liberalizácie svetového obchodu prostredníctvom odstraňovania tarifných a netarifných 

prekáţok obchodu. Zaoberá sa pravidlami obchodovania medzi členskými štátmi na globálnej 

úrovni. Bola zaloţená v roku 1995 so sídlom v Ţeneve. WTO slúţi ako fórum pre členské 

krajiny na uzatváranie multilaterálnych obchodných dohôd a riešenie obchodných sporov. 
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WTO vznikla ako výsledok Uruguajského kola  rokovaní v rámci Všeobecnej dohody o clách 

a obchode (General Agreement on Tariffs and Trade - GATT).  GATT fungovala od roku 

1948 ako dočasná zmluvná úprava a organizácia, ktorej hlavným cieľom bola úprava 

pravidiel pre obchod s tovarom medzi zmluvnými členskými krajinami. WTO prebrala 

agendu GATT a doplnila do nej aj stanovovanie pravidiel pre obchod so sluţbami 

a duševným vlastníctvom. 

Pravidlá obchodu so sluţbami definuje Všeobecná dohoda o obchode so sluţbami (General 

Agreement on Trade in Services - GATS) a pravidlá obchodu s duševným vlastníctvom 

upravuje Dohoda o obchodných aspektoch duševného vlastníctva (Trade-Related Aspects of 

Intellectual Property Rights - TRIPS). 

V súčasnosti má WTO 153 členov, čo pokrýva vyše 97% svetového obchodu. V súčasnosti 

rokuje o svojom členstve vo WTO okolo 30 krajín. [30] 

Vedúce postavenie v procesoch globalizácie majú hospodársky najvyspelejšie štáty. Ich 

hlavnou prednosťou vo svetovom hospodárstve je ich technologický náskok, ktorý realizujú 

na liberalizovaných trhoch. Ich účasť sa v procesoch globalizácie realizuje najmä 

prostredníctvom nadnárodných spoločností. Nadnárodné spoločnosti vyváţajú kapitál 

z priemyselne vyspelých štátov do rozvojových štátov, kde hľadajú rôzne výhody, najmä 

lacné a dostupné zdroje surovín a lacnú pracovnú silu. Zároveň vytvárajú nové pracovné 

príleţitosti a podporujú industrializáciu a hospodársky rast v rozvojových krajinách. Vývoz 

kapitálu vedie k zmene štruktúry výroby, štruktúry tvorby HDP a k zmene štruktúry 

zamestnanosti v materských krajinách. Mení sa štruktúra zamestnanosti v prospech vyššej 

vzdelanostnej úrovne pracovníkov, v materských krajinách zostávajú predvýrobné fázy 

výroby, t.j. výskum a vývoj. 

 

Postavenie rozvojových štátov v procesoch globalizácie nie je rovnaké. Podiel niektorých 

rozvojových štátov na svetovom obchode a svetovej výrobe sa zvyšuje, dochádza 

k zlepšovaniu postavenia týchto skupín štátov, ktoré sa označujú ako nové regióny rastu. 

Väčšina rozvojových štátov ale neprofituje z medzinárodných kapitálových tokov a ich 

hospodárska situácia sa zlepšuje minimálne. Najchudobnejšie štáty vo svetovom 

hospodárstve, t.j. štáty Subsaharskej Afriky svoje postavenie v procesoch globalizácie 

nemenia. 
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Vyše pol miliardy obyvateľov Zeme, ktorí ţijú v najchudobnejších krajinách, ţivorí. Pokiaľ 

tieto štáty neuskutočnia hospodárske reformy, nevymania sa z chudoby. Je tu vysoká 

negramotnosť, nevybudovaná infraštruktúra, politická a ekonomická nestabilita. 

 

Globalizácia okrem pozitívnych hospodárskych dôsledkov prináša aj určité negatíva. 

Expanziou nadnárodných spoločností sa unifikuje spotreba takmer vo všetkých štátoch sveta. 

Zanikajú malé národné spoločnosti, ktorých štruktúra výroby odráţala aj národnú kultúru 

v spotrebe. Strácajú sa národné špecifiká slabších krajín v domácej spotrebe, čím sa stráca 

rôznorodosť spotreba. 

 

 

1. 3 Regionálna ekonomická integrácia 

 

Rozvoj medzinárodných integračných vzťahov v rozličných regiónoch sveta je jednou 

z významných čŕt svetového vývoja. D. Šíbl definuje medzinárodnú ekonomickú integráciu 

ako „proces postupného vzájomného prepájania, prispôsobovania a zbliţovania jednotlivých 

národných ekonomík (v ich rámci jednotlivých podnikateľských subjektov), ich 

ekonomických štruktúr, proces prehlbovania závislosti medzi nimi a postupnej premeny 

národných ekonomických štruktúr na novú ekonomickú štruktúru vznikajúceho regionálneho 

hospodárskeho komplexu“. [1, s. 396] 

Medzinárodná ekonomická integrácia je najvyššou formou interniacionalizácie 

(zmedzinárodnenenia) hospodárskeho ţivota v doterajšej histórii svetového hospodárstva. 

Ostatné formy internacionalizácie ako napr. medzinárodný obchod, medzinárodná migrácia 

pracovných síl, medzinárodné kapitálové toky sú staršie ako integračné vzťahy. Pri 

medzinárodnej ekonomickej integrácii rastie rozsah a intenzita ekonomických spojení medzi 

zúčastnenými ekonomikami a ich podnikateľskými subjektmi, sú univerzálnejšie, trvalejšie 

a stabilnejšie a vyúsťujú do sformovania regionálneho hospodárskeho komplexu. 

Ekonomická integrácia znamená vytvorenie spoločných transnacionálnych pravidiel rozvoja 

ekonomickej aktivity medzi skupinami štátov. Dochádza k liberalizácii obchodných a iných 

vzťahov, formovaniu spoločného trhu, vytvárajú sa priaznivé podmienky pre rozvoj výroby, 

pokles výrobných nákladov, zvyšovanie efektívnosti zdruţených ekonomík. 
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Rozvoj medzinárodných integračných vzťahov je spojený s určitými nákladmi a určitými 

prínosmi. Zmyslom integračného prepojenia je, aby prínosy preváţili náklady. V súvislosti 

s nákladmi sa uvádza skutočnosť, ţe kaţdý člen integračného zoskupenia musí súhlasiť 

s presunom určitých národných ekonomických a politických kompetencií na integračné 

zoskupenie. Spoločné pravidlá, ktoré sa presadzujú v integračnom priestore ako celku, potom 

ovplyvňujú podnikateľskú činnosť firiem. Ich presadzovanie si neraz vyţaduje vynaloţiť 

nemalé úsilie i zdroje. Prínosy integrácie sú jej pozitívne ekonomické účinky napr. v oblasti 

zavádzania moderných výrobných metód, efektívnejšieho rozmiestňovania výrobných 

zdrojov, špecializácie, rozvoja konkurencie, rozvoja investičných procesov. 

 

Vzťahy medzi krajinami, ktoré utvorili integračné zoskupenie sa rozvíjajú v rámci 

konkrétnych integračných foriem. Formy medzi členskými štátmi ako celkami, teda na 

makroúrovni sa povaţujú za formy makrointegrácie. D. Šíbl v rámci publikácie Medzinárodné 

podnikanie [1, s. 404] uvádza v zjednodušenej podobe nasledujúcu tabuľku obsahu 

jednotlivých foriem integrácie: 

 

 

Forma 

Obsah 

Pásmo 

voľného  

obchodu 

Colná  

únia 

Spoločný  

trh 

Hospodárska 

(resp.  

menová 

únia) 

Politická  

únia 

Bezcolný a kezkontingenčný 

pohyb tovaru a sluţieb medzi 

členmi 

 

+ 

 

+ 

 

+ 

 

+ 

 

+ 

Spoločný colný tarif 

a spoločná obchodná politika 

voči nečlenom  

 

- 

 

+ 

 

+ 

 

+ 

 

+ 

Voľný pohyb kapitálu 

a pracovných síl medzi členmi 

 

- 

 

- 

 

+ 

 

+ 

 

+ 

Spoločná resp. koordinovaná 

hospodárska (resp. menová) 

politika medzi členmi 

v určitých smeroch 

 

- 

 

- 

 

- 

 

+ 

 

+ 

Zjednotenie všetkých oblastí 

hospodárskej politiky medzi 

členmi 

 

- 

 

- 

 

- 

 

- 

 

+ 

Tabuľka  č. 2: Formy ekonomickej integrácie medzi štátmi 

Zdroj:  [1, s.  404] 

 

Vysvetlivky    

+ prítomnosť opatrenia 

- neprítomnosť opatrenia 
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Existujúce integračné zoskupenia si nekladú za cieľ prejsť všetkými uvedenými formami. 

Nasledujúce charakteristiky jednotlivých foriem ekonomickej integrácie sú spracované podľa 

D. Šíbla [1, s. 404-406].  

 

 

Pásmo voľného obchodu 

 

Jeho obsahom je odstránenie ciel a kvantitatívnych obmedzení  v oblasti dovozu a vývozu 

tovarov a sluţieb medzi členmi. Kaţdý účastník zoskupenia očakáva prínosy z vlastnej 

špecializácie sa na výrobu tovarov a sluţieb, v ktorých disponuje komparatívnymi výhodami 

a má záujem o dovoz tovarov a sluţieb, pri ktorých vykazuje komparatívne nevýhody. 

Rozvíja sa obchod medzi krajinami zoskupenia, spotrebitelia získavajú moţnosť nákupu 

širšieho sortimentu lacnejších tovarov a sluţieb. Členovia  zoskupenia udrţiavajú clá voči 

nečlenom, čím dochádza k určitému odklonu od obchodu s nečlenskými krajinami. To môţe 

spôsobiť aj odklon od efektívnejších výrobcov z nečlenských krajín k menej efektívnym 

výrobcom vnútri pásma voľného obchodu. 

 

Colná únia 

 

Znamená zrušenie ciel a kvantitatívnych obmedzení v oblasti dovozu a vývozu tovarov 

a sluţieb medzi členmi a zavedenie spoločného colného tarifu na dovoz z nečlenských štátov, 

ktorý nahrádza predošlé národné colné tarify členov. V colnej únii ide predovšetkým 

o spoločnú reguláciu importu z vonkajšieho sveta. Uplatňovanie spoločnej colnej tarify 

zabraňuje tomu, aby sa tovar a sluţby z nečlenských štátov mohli dostať do colnej únie ako 

celku cez členskú krajinu s najniţším dovozným clom. Takáto krajina by získavala výhody na 

úkor ostatných členov. 

 

Spoločný trh 

 

V oblasti pohybu tovarov a sluţieb má rovnaké charakteristiky ako colná únia a zároveň sa 

rozširuje o voľný pohyb pracovných síl a kapitálu medzi členskými krajinami integračného 

zoskupenia. 
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Hospodárska únia 

 

Zahŕňa všetky charakteristiky spoločného trhu a ďalej spoločné prvky ekonomickej politiky 

v rozličných oblastiach, resp. zavedenie spoločnej politiky v niektorých sektoroch, 

zjednotenie menovej a fiškálnej politiky. Národné vlády presúvajú svoje ekonomické 

kompetencie na orgány hospodárskej únie. Jej súčasťou je aj menová únia, spoločná mena 

alebo trvale fixované menové kurzy medzi členskými krajinami. 

 

Politická únia 

 

Je najvyššou formou regionálnej ekonomickej integrácie, v rámci ktorej dochádza 

k zjednoteniu všetkých oblastí ekonomickej politiky. Štáty sa zjednocujú pod spoločnou 

vládou. 

 

Uvedené formy integrácie sú načrtnuté v tzv. čistej podobe. V reálnej praxi sa opatrenia 

prelínajú, uplatňujú sa čiastočne a postupne sa rozširujú.  

 

Makrointegračné formy vytvárajú priaznivé podmienky pre rozvoj medzinárodných 

podnikateľských aktivít na mikroúrovni, čím dochádza k rozvoju foriem mikrointegrácie. 

Tieto sa rozvíjajú v nasledujúcich oblastiach: 

- predvýrobná oblasť – firmy realizujú spoločný výskum a vývoj, poskytovanie 

patentov, právo pouţívať ochrannú značku, know-how, 

- výrobná oblasť – dohody o špecializácii a kooperácii, spoločné postupy pri 

modernizácii výroby, partnerstvo pri vybavovaní objednávok, 

- oblasť odbytu – spoločný výskum trhu, spoločné vyuţívanie výrobných, skladovacích 

a dopravných zariadení, spoločné postupy pri zabezpečovaní odbytu. 

Rozvoj integračného prepájania na miktoúrovni môţe viesť k získavaniu dominantného 

postavenia na trhu, ktoré by firmy mohli zneuţívať. Na zabránenie tejto moţnosti  štáty alebo 

integračné zoskupenia realizujú antimonopolnú politiku.  

 

Vzťah medzi makrointegračnými a mikrointegračnými formami má obojstranný charakter. 

Makrointegrácia vytvára podmienky pre rozvoj mikrointegrácie. Potreby podnikateľskej sféry 

si zasa vyţadujú, aby rozvoj makrointegrácie pokračoval a nezastavil sa. 
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2  ANALÝZA HOSPODÁRSKÉHO VÝVOJA EU  

 

Západná Európa bola dlhý čas jediným svetovým regiónom, v ktorom sa medzi štátmi 

rozvíjali integračné vzťahy. Otázky európskej integrácie sa zintenzívnili po 2. svetovej vojne, 

pretoţe krajiny západnej Európy vyšli z vojny hospodársky oslabené a prejavila sa u nich 

silná ekonomická závislosť na USA. V snahe urýchliť procesy obnovy svojich ekonomík sa 

západoeurópske vlády rozhodli pre cestu hospodárskej a politickej integrácie. 

Európska únia (EU) je jedinečné hospodárske a politické spoločenstvo 27 demokratických 

krajín Európy. Európska únia funguje na báze právneho štátu. Znamená to, ţe všetky jej 

činnosti sú odvodené od zmlúv, ktoré všetky členské štáty schvália dobrovoľne  

a demokraticky. Zmluvy, ktoré boli podpísané v minulosti, sa zmenili a aktualizovali tak, aby 

boli v súlade s vývojom v spoločnosti. 

 

- Zmluva o zaloţení Európskeho spoločenstva pre uhlie a oceľ (ESUO) bola podpísaná 

18. apríla 1951 v Paríţi, nadobudla účinnosť 23. júla 1952 a jej platnosť sa skončila 

23. júla 2002. Šesť krajín (Belgicko, Francúzsko, Holandsko, Luxembursko, Spolková 

republika Nemecko a Taliansko) zaloţilo spoločný trh s uhlím a oceľou. 

 

- Rímska zmluva, ktorou bolo zaloţené Európske hospodárske spoločenstvo (EHS), 

bola podpísaná v Ríme 25. marca 1957 a nadobudla účinnosť 1. januára 1958. 

Zmluva, ktorou bolo zaloţené Európske spoločenstvo pre atómovú energiu (Euratom), 

bola podpísaná v tom istom čase a obe zmluvy sú spoločne známe ako Rímske 

zmluvy. Základ EHS tvoril spoločný trh so širokou škálou tovarov a sluţieb. Prvého 

júla 1968 sa medzi členskými krajinami úplne zrušili colné poplatky a v 60. rokoch sa 

zaviedla aj spoločná politika, najmä v oblasti poľnohospodárstva a obchodu. 

 

- Zlučovacia zmluva, ktorá bola podpísaná v Bruseli 8. apríla 1965 a nadobudla 

účinnosť 1. júla 1967, ustanovila spoločnú Komisiu a spoločnú Radu troch 

Európskych spoločenstiev. 
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- Jednotný európsky akt (JEA), ktorý bol podpísaný v Luxemburgu a v Haagu  

a nadobudol účinnosť 1. júla 1987, ustanovil úpravy potrebné na vytvorenie 

vnútorného trhu. 

 

- Zmluva o Európskej únii, ktorá bola podpísaná v Maastrichte 7. februára 1992, 

nadobudla účinnosť 1. novembra 1993. Maastrichtská zmluva zmenila názov 

Európskeho hospodárskeho spoločenstva jednoducho na „Európske spoločenstvo“. 

Tieţ zaviedla nové formy spolupráce medzi vládami členských štátov - napríklad  

v oblasti obrany, spravodlivosti a vnútorných záleţitostí. Pridaním tejto medzivládnej 

spolupráce do existujúceho systému „Spoločenstva“ vytvorila Maastrichtská zmluva 

novú štruktúru s tromi „piliermi“, ktorá je politická a zároveň hospodárska.  

 

- Amsterdamská zmluva bola podpísaná 2. októbra 1997 a nadobudla účinnosť  

1. mája 1999. Zmenila, doplnila a prečíslovala články v Zmluve o EU a Zmluve o ES. 

Konsolidované verzie Zmluvy o EU a Zmluvy o ES sú k nej pripojené. Amsterdamská 

zmluva zmenila články Zmluvy o Európskej únii pod písmenami A aţ S do číselnej 

podoby. 

 

- Zmluva z Nice, podpísaná 26. februára 2001, nadobudla účinnosť 1. februára 2003. 

Väčšinou sa zaoberala reformáciou inštitúcií, aby Únia mohla fungovať efektívne po 

rozšírení na 25 členských štátov v roku 2004 a na 27 členských štátov v roku 2007. 

Zmluva z Nice, pôvodná Zmluva o EU a Zmluva o ES sa zlúčili do jednej 

konsolidovanej verzie. 

 

- Lisabonská zmluva bola podpísaná 13. decembra 2007. Skôr ako môţe Zmluva 

vstúpiť do platnosti, musí byť ratifikovaná kaţdým z 27 členských štátov. Jej 

hlavnými cieľmi je to, aby sa vďaka nej EU stala demokratickejšou, aby sa plnili 

očakávania obyvateľov Európy ohľadom vysokých štandardov zodpovednosti, 

otvorenosti, transparentnosti a participácie, a aby sa vďaka nej EU stala účinnejšou  

a schopnejšou vysporiadať sa so súčasnými globálnymi výzvami, ako sú napríklad 

zmeny podnebia, bezpečnosť a trvalo udrţateľný rozvoj.  
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Okrem toho boli zakladajúce zmluvy pri viacerých príleţitostiach zmenené a doplnené, zvlášť 

keď pristúpili nové členské štáty. Na základe zmlúv môţu inštitúcie EU prijímať zákony, iné 

právne predpisy a nariadenia, ktoré potom členské štáty implementujú. 

 

Tabuľka  č. 3: Členské  štáty  EU 

Zdroj: [14] 

 

Kandidátskymi krajinami na členstvo v EÚ sú Chorvátsko, Turecko a bývalá juhoslovanská 

republika Macedónsko. 

 

 

Pre fungovanie EU členské štáty zriadili inštitúcie, ktoré ju riadia a prijímajú právne predpisy. 

Hlavnými orgánmi sú: 

- Európsky parlament (reprezentuje obyvateľov Európy), poslancov Európskeho 

parlamentu volia občania EU v priamych voľbách kaţdých päť rokov. 

Country Členstvo od roku Mena euro Počet obyvateľov v tisíc osôb -r.2008

Belgium 1952 euro 10 704

France 1952 euro 62 274

Germany 1952 euro 82 120

Italy 1952 euro 59 336

Luxembourg 1952 euro 486

Netherlands 1952 euro 16 704

Denmark 1973 5 476

Ireland 1973 euro 4 422

United Kingdom 1973 61 280

Greece 1981 euro 11 137

Portugal 1986 euro 10 618

Spain 1986 euro 45 618

Austria 1995 euro 8 290

Finland 1995 euro 5 270

Sweden 1995 9 179

Cyprus 2004 euro 761

Czech Republic 2004 10 422

Estonia 2004 1 343

Hungary 2004 10 045

Latvia 2004 2 271

Lithuania 2004 3 358

Malta 2004 euro 413

Poland 2004 38 123

Slovak Republic 2004 euro 5 406

Slovenia 2004 euro 2 013

Bulgaria 2007 7 607

Romania 2007 21 489

Spolu 496 165
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- Rada Európskej únie (zastupuje vlády jednotlivých štátov), ministri vlád členských 

štátov organizujú stretnutia, na ktorých preberajú návrhy právnych predpisov  

a v súčinnosti s Európskym parlamentom ich schvaľujú. 

- Európska komisia (reprezentuje spoločný záujem EU), menovaní komisári  

a zamestnanci verejnej správy EU navrhujú legislatívu EU a dohliadajú na jej správne 

uplatňovanie v celej Únii. Komisia zastupuje záujmy EU ako celku. 

- Súdny dvor Európskych spoločenstiev, zabezpečuje rozhodovanie o uplatňovaní 

právnych predpisov EU. 

- Európsky dvor auditorov kontroluje financovanie činností EU.  

 

Kľúčovým úspechom v histórii EU je jednotný trh. Šesť zakladajúcich členov EU začalo  

v 50. rokoch dvadsiateho storočia odstraňovať obchodné prekáţky medzi sebou najprv 

v oblasti uhlia a ocele. Následne v ďalších desaťročiach pokračovali v odstraňovaní priamych 

aj nepriamych prekáţok voľného pohybu tovarov a sluţieb v oblasti technických noriem 

platných v jednotlivých štátoch, administratívnych postupov pri doprave, sadzieb daní. Bolo 

prijatých mnoho právnych predpisov pre vybudovanie jednotného trhu, v rámci ktorého sa 

môţu ľudia, tovary, sluţby a peniaze voľne pohybovať. Existujú dočasné výnimky, napríklad 

krátkodobé obmedzenia na zamestnávanie občanov z nových členských štátov v niektorých 

starších členských štátoch. 

Jednotný trh EU sa skladá z viac ako 496 miliónov obyvateľov v 27 krajinách. Je to jedno 

územie, na ktorom ľudia, tovary, sluţby a peniaze na seba vzájomne slobodne pôsobia, čím sa 

stimuluje hospodárska súťaţ a obchod a zvyšuje sa účinnosť.  

Väčšia ponuka tovarov a sluţieb zvyšuje ich kvalitu a pôsobí na zniţovanie cien. Ľudia sa 

môţu usadiť v tej krajine, ktorú si vyberú. 

Všetky členské štáty EU sú súčasťou hospodárskej a menovej únie (HMÚ), ktorú je moţné 

popísať ako vyšší stupeň hospodárskej integrácie postavenej na jednotnom trhu. Jej 

predmetom je úzka koordinácia hospodárskych a fiškálnych politík a pre tie krajiny, ktoré 

spĺňajú určité podmienky, jednotná menová politika a spoločná mena – euro. 

Proces hospodárskej a menovej integrácie v EÚ sa vyvíja paralelne s históriou Únie. Keď bola 

EU v roku 1957 zaloţená, členské štáty sa sústredili na vytvorenie „spoločného trhu“. Časom 
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sa však prišlo na to, ţe vnútorný trh sa bude rozvíjať a prosperovať len vtedy, ak krajiny 

začnú uţšie spolupracovať v hospodárskej a menovej oblasti. Avšak cieľ dosiahnuť plne 

etablovanú HMÚ a jednotnú menu nebol zmluvne zakotvený skôr ako v roku 1992, keď bola 

podpísaná Maastrichtská zmluva, ktorou sa ustanovili základné pravidlá na jej zavedenie. 

Tie hovoria o tom, aké sú ciele HMÚ, kto nesie akú zodpovednosť a za akých podmienok 

môţu členské štáty prijať euro. Tieto podmienky sú známe pod pojmom „konvergenčné 

kritériá“ (alebo „maastrichtské kritériá“) a zahŕňajú nízku a stabilnú infláciu, stabilitu 

výmenných kurzov a priaznivý stav verejných financií. 

V súčasnosti uţ väčšina obyvateľov EU, teda 325,6 milióna občanov, pouţíva jednotnú menu 

euro. Systém, ktorý riadi euro, z neho robí stabilnú menu s nízkou infláciou, nízkymi 

úrokovými sadzbami a podporuje priaznivý stav verejných financií. Jednotná mena logicky 

dopĺňa jednotný trh, ktorý je tak efektívnejší. Pouţívanie jednotnej meny zvyšuje cenovú 

transparentnosť, odstraňuje zmenárenské poplatky, poháňa európske hospodárstvo, 

zjednodušuje medzinárodný obchod a posilňuje hlas EU v celosvetovom meradle. Veľkosť 

 a sila eurozóny slúţia ako väčšia ochrana pred hospodárskymi šokmi z vonkajšieho 

prostredia, akými sú napríklad neočakávané zvýšenie cien ropy alebo otrasy na devízových 

trhoch. 

Keď vzniklo euro, zodpovednosť za monetárnu politiku prevzala nezávislá Európska 

centrálna banka (ECB), ktorá bola vytvorená na tento účel, a národné centrálne banky 

členských štátov, ktoré prijali euro. Tie spolu tvoria eurosystém. Fiškálna politika (dane 

 a výdavky) zostáva v rukách vlád jednotlivých štátov, hoci tieto sa zaväzujú dodrţiavať 

schválené pravidlá o verejných financiách známe ako Pakt stability a rastu. Aby mohla EMÚ 

hladko fungovať, musia členské štáty predchádzať nadmerným rozpočtovým deficitom.  

Podľa ustanovení Paktu stability a rastu sa členské štáty zaväzujú splniť dve kritériá: udrţať 

pomer deficitu k HDP pod hranicou 3 % a pomer verejného dlhu k HDP pod hranicou 60%. 

Členské štáty nesú plnú zodpovednosť za vlastné štrukturálne politiky (pracovný, dôchodkový 

a kapitálový trh), ale dávajú svoj súhlas na ich koordinovanie, aby bolo moţné dosiahnuť 

spoločné ciele stability, rastu a zamestnanosti. 
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2.1 Rast hrubého domáceho produktu v stálych cenách 

Základný makroekonomický ukazovateľ, ktorý charakterizuje hospodársky rast ekonomík je 

hrubý domáci produkt (HDP). Je to základný ukazovateľ národných účtov, ktorý sa sleduje 

dlhodobo a je všeobecne známy. Umoţňuje porovnávať ekonomický rast rôznych krajín 

meraný rastom HDP v stálych cenách, ktorý eliminuje rast cien a ukazuje reálny rast HDP.   

HDP je ukazovateľ produkčného výkonu ekonomiky, pretoţe odráţa mnoţstvo vyrobených 

tovarov a sluţieb po odpočítaní medzispotreby. Vývoj HDP v stálych cenách je podrobne 

sledovaný a analyzovaný a podľa jeho vývoja sa prijímajú dôleţité opatrenia hospodárskej 

politiky. V rámci mojej bakalárskej práce pouţívam údaje publikované Medzinárodným 

menovým fondom v rámci World Ecomonic Outlook Databases.  

Súčasné členské štáty EU zaznamenávali počas rokov 2001-2007 v prevaţnej miere nárast 

HDP pričom tempo rastu bolo pomerne rôznorodé. Najniţší priemerný rast za uvedené 

obdobie, t.j. pod 2,0 % dosahovali štáty Portugalsko, Taliansko, Nemecko, Dánsko, Malta, 

Francúzsko, Holandsko a Belgicko. Obdobne väčšina ostatných starších členov EU, členské 

štáty EU-15 dosahovali priemerné tempo rastu HDP v rozpätí od 2,0 do 4,5 %. Naopak štáty, 

ktoré sa v období 2001-2007 uchádzali o členstvo v EU a stali jej členmi dosahovali v tomto 

období najvyššie priemerné tempo rastu v rozpätí 4,5 aţ 9,0 %. Uvedené údaje odráţajú 

skutočnosť, ţe tieto štáty realizovali makroekonomické a inštitucionálne reformy pre 

zlepšenie hospodárskej úrovne a tieţ odráţajú prínos vstupu do integračného zoskupenia, 

nakoľko uţ ako kandidátske krajiny mohli vyuţívať rôzne výhody členstva, otvorili sa im 

nové obchodné a investičné príleţitosti. 

 Údaje o percentuálnej zmene HDP v stálych cenách za rok 2008 a odhad za rok 2009 sú 

odrazom vývoja ekonomík v období prebiehajúcej finančnej a hospodárskej krízy, keď takmer 

všetky krajiny, okrem Poľska, sa dostali do záporných čísiel. 
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Tabuľka č. 4: HDP v stálych cenách, ročná percentuálna zmena 

Zdroj: [14] 
 

 

2. 2 HDP na obyvateľa v parite kúpnej sily 

Ekonomickú úroveň v medzinárodných porovnaniach charakterizuje aj ukazovateľ HDP na 

obyvateľa v parite kúpnej sily. Parita kúpnej sily (Purchasing Power Parity, PPP) je jednotka 

konverzie, ktorá vyjadruje pomer ceny rovnakého tovaru a sluţieb v národnej mene k jeho 

cene v menovej jednotke porovnávanej krajiny. 

Ukazovateľ HDP na obyvateľa v PPP odráţa veľké rozdiely v hospodárskej úrovni členských 

krajín EU.  

V roku 2008 najniţší HDP na obyvateľa dosahovalo Bulharsko vo výške 6 561 USD a naopak 

najvyšší HDP na obyvateľa dosahovalo Luxembursku vo výške 113 044 USD. Pri 

porovnávaní výšky nárastu HDP na obyvateľa v PPP v roku 2008 oproti roku 2001, 

z hľadiska objemu dosahovali oveľa väčší nárast krajiny EU-15, aj napriek tomu, ţe 

percentuálne  dosahovali rýchlejší nárast nové členské krajiny. Z uvedeného vyplýva, ţe 

Country 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009

Austria 0,520 1,647 0,801 2,545 2,460 3,460 3,547 2,048 -3,824

Belgium 0,765 1,495 1,013 2,783 2,170 3,015 2,599 0,969 -3,182

Bulgaria 4,065 4,483 5,007 6,642 6,246 6,322 6,167 6,014 -6,500

Cyprus 3,985 2,105 1,903 4,202 3,949 4,142 4,444 3,570 -0,500

Czech Republic 2,456 1,897 3,602 4,485 6,316 6,808 6,131 2,697 -4,319

Denmark 0,705 0,466 0,384 2,296 2,445 3,344 1,647 -1,202 -2,433

Estonia 7,516 7,939 7,559 7,229 9,431 9,956 7,204 -3,576 -14,016

Finland 2,705 1,573 1,811 3,696 2,768 4,923 4,203 1,041 -6,356

France 1,759 1,065 1,077 2,274 1,941 2,416 2,260 0,323 -2,358

Germany 1,151 0,006 -0,231 1,176 0,732 3,176 2,516 1,248 -5,297

Greece 4,197 3,439 5,582 4,916 2,898 4,497 4,036 2,933 -0,753

Hungary 4,065 4,148 4,229 4,838 3,987 3,888 1,218 0,610 -6,730

Ireland 5,743 6,477 4,385 4,595 6,175 5,356 6,024 -3,036 -7,500

Italy 1,818 0,454 -0,017 1,532 0,656 2,036 1,564 -1,040 -5,145

Latvia 8,043 6,472 7,197 8,678 10,596 12,235 9,981 -4,582 -18,009

Lithuania 6,736 6,863 10,247 7,351 7,802 7,845 8,925 3,017 -18,500

Luxembourg 2,517 4,105 1,548 4,548 5,186 6,443 5,201 0,681 -4,751

Malta -1,613 2,617 -0,307 0,420 4,059 3,776 3,731 2,103 -2,135

Netherlands 1,926 0,076 0,336 2,237 2,047 3,394 3,613 1,996 -4,173

Poland 1,205 1,443 3,867 5,345 3,617 6,227 6,785 4,889 0,975

Portugal 2,016 0,759 -0,805 1,516 0,910 1,368 1,872 -0,045 -3,000

Romania 5,557 5,035 5,266 8,477 4,124 7,923 6,201 7,100 -8,456

Slovak Republic 3,401 4,752 4,735 5,156 6,546 8,496 10,423 6,391 -4,663

Slovenia 2,849 3,974 2,835 4,287 4,349 5,903 6,765 3,541 -4,714

Spain 3,645 2,704 3,098 3,267 3,615 4,017 3,565 0,856 -3,767

Sweden 1,058 2,411 1,913 4,127 3,298 4,246 2,560 -0,155 -4,828

United Kingdom 2,461 2,097 2,808 2,951 2,173 2,853 2,559 0,742 -4,385
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vyrovnávanie úrovne hospodárskeho rozvoja členských krajín EU je ešte dlhodobou 

záleţitosťou. Odhadovaný pokles ukazovateľa za rok 2009 je odrazom prebiehajúcej krízy. 

Tabuľka č. 5: HDP na obyvateľa v beţných cenách v US dolároch 

Zdroj: [14] 

 

2. 3 Inflácia 

Inflácia je rast cenovej hladiny v ekonomike (opakom je deflácia). Inflácia zniţuje kúpnu silu 

meny a ovplyvňuje chovanie ekonomických subjektov. Na jej vývoj pôsobí mnoho faktorov, 

napríklad svetové ceny, kurz meny, jednotkové pracovné náklady, dopyt. Cenová stability 

patrí medzi základné ciele centrálnych bánk, preto je vývoj inflácie dôleţitým indikátorom pre 

menovú politiku.  

Pri sledovaní inflácie sa sleduje vývoj spotrebiteľských cien (ţivotných nákladov) na základe 

spotrebného koša zloţeného zo súboru vybraných druhov tovarov a sluţieb platených 

obyvateľstvom tak, aby pokrývali celú sféru spotreby. 

Country 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009

Austria 23 663 25 568 31 107 35 404 36 856 38 926 44 843 50 039 45 090

Belgium 22 490 24 407 29 885 34 397 35 866 37 818 43 033 47 289 42 965

Bulgaria 1 723 1 988 2 562 3 176 3 522 4 122 5 302 6 561 5 916

Cyprus 13 797 14 865 18 434 21 389 22 428 23 847 27 313 32 745 30 239

Czech Republic 6 077 7 401 8 975 10 742 12 175 13 893 16 880 20 760 18 194

Denmark 30 000 32 390 39 495 45 340 47 617 50 460 56 923 62 097 55 942

Estonia 4 565 5 381 7 260 8 905 10 318 12 349 15 932 17 532 13 509

Finland 24 132 26 115 31 626 36 183 37 298 39 820 46 836 51 588 45 876

France 22 550 24 434 29 921 33 933 35 105 36 865 41 940 46 037 42 091

Germany 22 957 24 523 29 648 33 319 33 883 35 468 40 480 44 729 39 442

Greece 11 950 13 446 17 588 20 926 22 254 24 147 28 145 32 105 30 305

Hungary 5 215 6 535 8 314 10 090 10 913 11 215 13 785 15 523 12 386

Ireland 27 221 31 405 39 712 45 826 48 847 52 349 59 940 60 510 51 128

Italy 19 541 21 318 26 308 30 119 30 663 31 918 35 963 38 996 34 955

Latvia 3 516 3 971 4 798 5 934 6 955 8 690 12 622 14 964 10 701

Lithuania 3 493 4 082 5 387 6 563 7 608 8 863 11 520 14 086 10 775

Luxembourg 45 790 50 782 64 676 74 691 80 972 90 106 103 591 113 044 94 418

Malta 9 801 10 707 12 545 13 925 14 720 15 864 18 376 20 281 18 531

Netherlands 24 991 27 206 33 241 37 507 39 190 41 498 46 906 52 500 47 042

Poland 4 979 5 184 5 675 6 627 7 965 8 958 11 157 13 846 11 098

Portugal 11 291 12 383 15 058 17 107 17 643 18 467 21 102 23 041 20 655

Romania 1 843 2 096 2 720 3 478 4 567 5 670 7 850 9 310 7 503

Slovak Republic 3 921 4 563 6 197 7 853 8 903 10 382 13 924 17 646 16 315

Slovenia 10 237 11 588 14 573 16 899 17 845 19 368 23 511 27 149 24 583

Spain 14 971 16 669 21 078 24 494 26 087 28 030 32 153 35 117 31 142

Sweden 25 290 27 828 34 687 39 675 40 492 43 294 49 554 52 181 43 147

United Kingdom 24 891 27 219 31 277 36 821 37 898 40 321 45 922 43 734 35 728
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Inflácia je pretrvávajúcim problémom členských krajín EU, vo väčšine z nich presahovala 

úroveň 2 %, ktorú Európska centrálna banka povaţuje za cenovo stabilnú úroveň. V období 

do roku 2008 proinflačne pôsobili najmä ceny energií a potravín. Odhad ukazovateľov v roku 

2009 je ovplyvnený prebiehajúcou krízou. 

Tabuľka č. 6: Nárast priemerných spotrebiteľských cien, ročná percentuálna zmena 

Zdroj: [14] 
 

 

 

2. 4 Miera nezamestnanosti 

Miera nezamestnanosti vyjadruje podiel nezamestnaných osôb na celkovom počte 

ekonomicky aktívnych osôb (pracovná sila). Charakterizuje situáciu na trhu práce 

a sprostredkovane i výkonnosť ekonomiky.  

Miera nezamestnanosti pre medzinárodné porovnávanie sa zisťuje na základe výberových 

zisťovaní pracovných síl. Metodológia vychádza z princípov stanovených Medzinárodnou 

organizáciou práce (ILO). Ekonomicky aktívne osoby (pracovné sily) sú zamestnané 

Country 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009

Austria 2.295 1.700 1.296 1.950 2.108 1.686 2.203 3.223 0.470

Belgium 2.437 1.553 1.505 1.862 2.533 2.338 1.818 4.487 0.152

Bulgaria 7.365 5.807 2.348 6.149 6.041 7.418 7.571 11.950 2.654

Cyprus 1.982 2.793 3.963 1.896 2.042 2.245 2.165 4.377 0.417

Czech Republic 4.677 1.878 0.114 2.775 1.843 2.543 2.862 6.339 1.037

Denmark 2.361 2.418 2.088 1.156 1.811 1.900 1.712 3.399 1.680

Estonia 5.752 3.563 1.340 3.048 4.090 4.430 6.598 10.366 -0.026

Finland 2.664 2.003 1.297 0.140 0.777 1.279 1.584 3.900 1.000

France 1.781 1.938 2.169 2.342 1.900 1.912 1.607 3.159 0.337

Germany 1.904 1.355 1.031 1.790 1.920 1.784 2.276 2.754 0.135

Greece 3.654 3.915 3.435 3.022 3.484 3.314 2.991 4.236 1.133

Hungary 9.222 5.266 4.636 6.780 3.551 3.878 7.934 6.067 4.539

Ireland 3.986 4.725 3.995 2.300 2.180 2.700 2.873 3.108 -1.581

Italy 2.323 2.610 2.812 2.274 2.206 2.217 2.038 3.500 0.750

Latvia 2.524 1.558 3.343 6.188 6.897 6.571 10.083 15.252 3.077

Lithuania 1.551 0.344 -1.082 1.163 2.658 3.788 5.772 11.138 3.547

Luxembourg 2.664 2.075 2.049 2.228 2.487 2.667 2.313 3.383 0.157

Malta 2.509 2.606 1.939 2.725 2.528 2.579 0.696 4.685 2.104

Netherlands 5.106 3.825 2.236 1.380 1.502 1.651 1.583 2.210 0.881

Poland 5.500 1.900 0.800 3.488 2.123 1.033 2.492 4.215 3.367

Portugal 4.410 3.678 3.258 2.509 2.127 3.043 2.423 2.651 -0.583

Romania 34.468 22.537 15.274 11.881 9.025 6.552 4.840 7.848 5.535

Slovak Republic 7.119 3.315 8.577 7.526 2.709 4.496 2.738 4.604 1.500

Slovenia 8.400 7.458 5.576 3.601 2.485 2.458 3.611 5.700 0.500

Spain 2.827 3.589 3.102 3.053 3.382 3.562 2.844 4.130 -0.293

Sweden 2.673 1.928 2.340 1.019 0.822 1.498 1.677 3.298 2.246

United Kingdom 1.182 1.274 1.363 1.344 2.041 2.300 2.346 3.629 1.887
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a nezamestnané osoby staršie ako 15 rokov. Zamestnaná osoba je buď platený zamestnanec 

alebo zamestnaný vo vlastnom podniku. Nezamestnaná osoba je osoba, ktorá je v danom 

termíne zisťovania bez zamestnania, aktívne si hľadala prácu v období predchádzajúcich  

4 týţdňov a je schopná okamţite alebo v krátkom časovom intervale (cca 14 dní) nastúpiť do 

práce. 

Tabuľka  č. 7:  Miera nezamestnanosti 

Zdroj: [29] 

 

 

2. 5 Podnikateľské prostredie 

Najčastejšie pouţívaným podkladom pre hodnotenie regulácie podnikateľského prostredia 

v medzinárodnom porovnávaní sú výsledky výročných prieskumov Svetovej banky (SB) 

„Doing Business“.  

Výsledky prieskumu sa vzťahujú vţdy ku koncu 1. polroka príslušného roka. V roku 2009 

robila SB tento prieskum v rámci 182 štátov.  Hodnotenie zahŕňa 10 kľúčových oblastí 

Country 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008

Austria 3,6 4,2 4,3 4,8 5,2 4,8 4,4 3,9

Belgium 6,6 7,5 8,2 8,4 8,5 8,3 7,5 7,0

Bulgaria 19,5 18,2 13,7 12,1 10,1 9,0 6,9 5,6

Cyprus 3,0 3,3 4,1 4,7 5,3 4,6 3,9 3,7

Czech Republic 8,1 7,3 7,8 8,3 7,9 7,1 5,3 4,4

Denmark 4,7 4,8 5,8 5,8 5,1 3,9 2,7 1,7

Estonia 12,4 10,3 10,0 9,7 7,9 5,9 4,7 5,5

Finland 9,1 9,1 9,0 8,8 8,4 7,7 6,8 6,4

France 8,4 8,9 9,0 9,3 9,3 9,3 8,3 7,9

Germany 7,6 8,4 9,3 9,8 10,6 9,8 8,4 7,4

Greece 10,8 10,3 9,7 10,5 9,9 8,9 8,3 7,6

Hungary 5,7 5,8 5,9 6,1 7,2 7,5 7,4 7,8

Ireland 3,9 4,4 4,7 4,5 4,4 4,4 4,5 6,1

Italy 9,1 8,7 8,5 8,0 7,7 6,8 6,1 6,8

Latvia 12,9 12,2 10,5 10,4 8,9 6,8 6,0 7,5

Lithuania 16,5 13,5 12,5 11,4 8,3 5,6 4,3 5,8

Luxembourg 2,3 2,6 3,5 3,9 4,3 4,5 4,4 4,4

Malta 7,6 7,5 7,6 7,4 7,2 7,1 6,4 5,8

Netherlands 2,2 2,8 3,7 4,6 4,7 3,9 3,2 2,8

Poland 18,3 20,0 19,7 19,0 17,8 13,9 9,6 7,1

Portugal 4,0 5,0 6,3 6,7 7,6 7,7 8,0 7,6

Romania 6,8 8,6 7,0 8,1 7,2 7,3 6,4 5,8

Slovak Republic 19,3 18,6 17,5 18,1 16,2 13,3 11,0 9,6

Slovenia 6,2 6,3 6,7 6,3 6,5 6,0 4,9 4,4

Spain 10,6 11,5 11,5 11,0 9,2 8,5 8,3 11,3

Sweden 4,9 4,9 5,6 6,3 7,6 7,0 6,2 6,2

United Kingdom 5,1 5,2 5,0 4,8 4,8 5,4 5,4 5,5
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podnikateľských aktivít, ich regulačnú náročnosť (časovú, procedurálnu, finančnú) a kvalitu 

v stanovených modelových podmienkach určuje skupina jednotlivých ukazovateľov. 

Výsledky prieskumu poskytujú základnú orientáciu reformného postupu krajín. 

Rozdiely v kvalite regulácie medzi krajinami ovplyvňuje mnoho faktorov, a v rámci nich aj 

dosiahnutá úroveň ekonomického rozvoja. Ekonomicky rozvinuté krajiny v priemere regulujú 

menej, transparentnejšie a konzistentnejšie ako menej rozvinuté krajiny. Napriek tomu aj 

medzi krajinami na podobnej úrovni vyspelosti je moţné sledovať významné rozdiely. 

Podnikateľskému prostrediu viac vyhovuje menej formálne právne prostredie, ktoré 

uprednostňuje ochranu oprávnených súkromných záujmov pred štátnym dohľadom 

a intervenciami. Minimálna regulácia, ktorá je prehľadná, nezaťaţuje časovo a finančne 

náročnými procedúrami, je predvídateľná, nestranne a rýchlo vynucovaná. Väčšia formálna 

náročnosť procedúr a celková väčšia záťaţ stanovená regulačnými pravidlami zvyčajne 

zniţuje efektívnosť podnikania, investovania a zamestnávania. Regulačná neefektívnosť  

zvlášť citeľne dopadá na malé a stredné podniky, zvyšuje ich náklady, často ich odrádza od 

rozvojových projektov spojených s väčším rizikom. Komplikovaný regulačný rámec tieţ 

poskytuje moţnosti ku korupčnému chovaniu subjektov. 

EU zatiaľ nepredstavuje jednotné a vyrovnané podnikateľské prostredie v rámci podmienok 

regulácie. V hodnotení Doing Business sú rozdiely medzi členskými štátmi veľmi výrazné. 

V hodnotení v roku 2009 je veľký rozdiel medzi najlepším Spojeným kráľovstvom na  

5. mieste a najhorším Gréckom na 109. mieste  (Malta nie je hodnotenia SB zahrnutá). 

V jednotlivých oblastiach sú ešte výraznejšie rozdiely. Najrigidnejšia je oblasť podmienok 

zamestnávania, t.j. pracovnoprávnych vzťahov. Aţ 14 členských krajín EU sa dostalo v rámci 

tohto ukazovateľa na miesta v rozpätí 113 aţ 171. Druhou najhoršou oblasťou v rámci  

podmienok podnikateľského prostredia je oblasť daňových povinností a za ňou nasledujú 

oblasť ochrany investorov, oblasť registrácie majetku a oblasť začatia podnikania. 
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Tabuľka  č. 8: Poradie štátov podľa ukazovateľov Doing Business 

Zdroj: [25] 

 

2.6 Kvalita správy       

Svetová banka realizuje aj projekt Governance Matters, ktorý je zameraný na komplexné 

hodnotenie kvality správy pre medzinárodné a časové porovnávanie. Kvalita správy je 

hodnotená prostredníctvom šiestich jednotlivých ukazovateľov: 

 

- demokracie – podľa rozvoja politických, občianskych a ľudských práv a mechanizmu 

politických procesov a podľa nezávislosti médií, 
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United Kingdom 5 16 16 35 23 2 10 16 16 23 9

Denmark 6 28 10 9 47 15 27 13 6 28 7

Ireland 7 9 30 27 79 15 5 6 21 37 6

Finland 16 30 47 132 27 30 57 71 4 8 5

Sweden 18 43 19 117 20 71 57 42 7 51 18

Belgium 22 31 46 48 167 43 16 73 43 21 8

Estonia 24 37 20 161 13 43 57 38 3 49 61

Germany 25 84 18 158 57 15 93 71 14 7 35

Lithuania 26 99 64 119 4 43 93 51 28 17 36

Latvia 27 51 78 128 58 4 57 45 22 15 88

Austria 28 122 54 60 39 15 132 102 24 11 20

Netherlands 30 70 104 123 29 43 109 33 13 30 10

France 31 22 17 155 159 43 73 59 25 6 42

Cyprus 40 25 77 93 64 71 93 37 15 107 21

Slovak Republic 42 66 56 81 11 15 109 119 113 61 39

Bulgaria 44 50 119 53 56 4 41 95 106 87 78

Hungary 47 39 88 77 61 30 119 122 70 14 58

Portugal 48 60 111 171 52 87 41 80 19 25 22

Slovenia 53 26 59 162 108 87 20 84 84 60 40

Romania 55 42 91 113 92 15 41 149 46 55 91

Spain 62 146 53 157 48 43 93 78 59 52 19

Luxembourg 64 72 43 170 131 113 119 15 31 1 50

Poland 72 117 164 76 88 15 41 151 42 75 85

Czech Republic 74 113 76 25 62 43 93 121 53 82 116

Italy 78 75 85 99 98 87 57 136 50 156 29

Greece 109 140 50 147 107 87 154 76 80 89 43
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- politickej stability – stability vládnej moci podľa pravdepodobnosti zvrhnutia 

ústavnými prostriedkami alebo násilím vrátane terorizmu, 

 

- efektivity vlády – účinnosti a kredibility politík, výkonnosti administratívneho aparátu 

a jeho nezávislosti  od politických tlakov, kvality sluţieb verejného sektora, 

 

- regulačnej kvality – pouţívania trhovo nekonformných politík (cenová kontrola, 

nevhodná regulácia bánk) a ich dopad na domácich a zahraničných investorov, 

 

- právneho poriadku – ochoty subjektov podriadiť sa zákonom, efektívnosť 

a predvídateľnosť súdnictva, ochrany vlastníckych práv, kvality vymáhania zmlúv, 

fungovania polície, pravdepodobnosti násilnej a nenásilnej kriminality, 

 

- kontroly korupcie – moţnosti zneuţívania verejnej moci k získania súkromnej výhody 

v prípade politickej aj byrokratickej korupcie vrátame moţností ovplyvňovania 

prijímaných politík a zákonov. 

 

 

Uvedených 6 ukazovateľov je meraných v jednotkách v rozpätí od –2,5 do +2,5, pričom 

vyššia hodnota korešponduje s lepšími výsledkami kvality správy. Uvedené indikátory sú 

sledované od roku 1996, údaje za rok 2008 boli vyhodnotené za 212 krajín. Súhrnný index 

predstavuje priemerný ukazovateľ za uvedených 6 ukazovateľov. 
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Tabuľka  č. 9: Poradie štátov podľa ukazovateľov Governance Matters 2008 

Zdroj: [22] 

 

Ukazovatele kvality správy obdobne ako aj mnohé predchádzajúce ukazovatele hospodárskej 

úrovne členských krajín EU ukazujú pomerne veľké rozdiely medzi týmito krajinami. Horšie 

výsledky vykazujú najmä nové členské krajiny v porovnaní s krajinami EU-15. Pri 

porovnávaní súhrnného indexu za rok 2004 a rok 2008 sa ukazuje, ţe aţ 16 v členských 

krajinách z EU-27 sa situácia v oblasti kvality správy zhoršila, a to najmä v starých členských 

krajinách (Grécko o 0,21 bodu, Taliansko o 0,20 bodu, Fínsko a Španielsko po 0,19 bodu, 

Belgicko o 0,16 bodu, Maďarsko a Luxembursko po 0,13 bodu, Portugalsko o 0,09 bodu, 

Švédsko, Dánsko, Spojené kráľovstvo a Litva po 0,08 bodu, Holandsko o 0,06 bodu, 

Francúzsko o 0,04 bodu, Slovinsko a Lotyšsko o 0,01 bodu).  Najväčšie zlepšenie súhrnného 

ukazovateľa vykazujú Rumunsko o 0,15 bodu, Írsko o 0,14 bodu, Cyprus o 0,13 bodu, Poľsko 

a Česká republika o 0,11 bodu. 
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Romania 0,18 0,48 0,30 -0,14 0,53 -0,05 -0,06

Bulgaria 0,26 0,60 0,39 0,10 0,75 -0,12 -0,17

Italy 0,55 0,96 0,41 0,39 0,95 0,43 0,13

Greece 0,57 0,88 0,32 0,56 0,81 0,75 0,10

Poland 0,63 0,86 0,79 0,48 0,77 0,49 0,38

Latvia 0,65 0,86 0,40 0,56 1,07 0,73 0,29

Lithuania 0,69 0,85 0,73 0,64 1,14 0,58 0,18

Slovak Republic 0,78 0,89 0,92 0,76 1,14 0,52 0,43

Hungary 0,81 1,00 0,59 0,66 1,26 0,82 0,55

Czech Republic 0,89 1,02 0,93 1,07 1,09 0,85 0,37

Spain 0,95 1,12 -0,03 0,99 1,27 1,16 1,18

Slovenia 0,98 1,02 1,07 1,09 0,81 0,91 0,95

Cyprus 1,01 0,99 0,52 1,25 1,25 1,03 1,04

Estonia 1,04 1,03 0,57 1,15 1,47 1,05 0,94

Portugal 1,09 1,19 1,05 1,05 1,12 1,02 1,08

France 1,24 1,24 0,58 1,54 1,25 1,40 1,43

Malta 1,26 1,21 1,30 1,26 1,17 1,59 1,01

Belgium 1,26 1,37 0,61 1,36 1,48 1,38 1,35

United Kingdom 1,48 1,33 0,56 1,74 1,79 1,68 1,77

Germany 1,50 1,34 1,08 1,65 1,46 1,72 1,77

Ireland 1,60 1,40 1,16 1,61 1,91 1,74 1,76

Austria 1,62 1,36 1,30 1,71 1,64 1,92 1,82

Netherlands 1,67 1,53 0,95 1,86 1,75 1,76 2,19

Luxembourg 1,70 1,50 1,52 1,65 1,71 1,82 2,02

Sweden 1,75 1,53 1,13 1,99 1,68 1,90 2,24

Finland 1,76 1,48 1,36 1,95 1,58 1,87 2,34

Denmark 1,80 1,48 1,00 2,19 1,86 1,92 2,32
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V prípade porovnávania ukazovateľov kontroly korupcie za rok 2004 a rok 2008 došlo taktieţ 

k zhoršeniu a v tomto prípade aţ u 17 členských krajín EU ( Grécko o 0,42 bodu, Bulharsko 

o 0,37 bodu, Taliansko o 0,6 bodu, Rakúsko a Litva o 0,21 bodu, Maďarsko a Španielsko 

o 0,20 bodu, Spojené kráľovstvo o 0,18 bodu, Malta o 0,17 bodu, Belgicko a Slovinsko o 0,12 

bodu, Portugalsko o 0,11 bodu,  Nemecko o 0,10 bodu, Fínsko o 0,08 bodu, Estónsko 

a Slovensko o 0,06 bodu a Česká republika o 0,04 bodu). Najvýraznejšie zlepšenie tohto 

ukazovateľa dosiahli za rovnaké obdobie Írsko o 0,35 bodu, Cyprus o 0,22 bodu, Rumunsko 

o 0,19 bodu, Holandsko o 0,18 bodu a Poľsko  o 0,16 bodu. 

2. 7 Zahraničný obchod EU 

Údaje o vývoji zahraničného obchodu v rokoch 2004 – 2008 odráţajú rastúce tendencie 

v tejto oblasti.  

Import v sledovanom období celkovo rástol, pričom nárast oproti predchádzajúcemu roku bol  

10,36 % v roku 2005,  15,77 % v roku 2006,  16,43 % v roku 2007 a 10,02 % v roku 2008.  

Najrýchlejší priemerný rast importu za obdobie 2005-2008 dosahovali nové  resp. v tom čase 

pristupujúce krajiny,  Rumunsko 126,41 %, Litva 126,11 %, Slovensko 125,41 %, Bulharsko 

123,81 %, Poľsko 122,22 %, Litva 121,53 %, Česko 120,81 %.  Naopak najniţší priemerný 

nárast importu bol v Malte 105,19 %, Írsku 107,97 %, Spojenom kráľovstve 107,98 % 

a Španielsku 108,23 %. 

Viac ako 60 % z importu v EU je import z členských krajín. Tento podiel sa však pohybuje 

v dosť veľkom rozpätí, v roku 2008 najniţší podiel importu z členských krajín EU dosahovali 

Spojené kráľovstvo 52,64 % a Taliansko 53,11 % a naopak najvyšší podiel dosahovali 

Luxembursko 89,27 %, Estónsko 79,88 % a Slovinsko 77,73 %. 
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Tabuľka  č. 10: Celkový a intraregionálny import tovaru v tisíc USD a podiel v % 

Zdroj: [24] 

 

 

 

Export členských krajín EU rástol v období rokov 2005-2008 trochu pomalšie ako import. 

Priemerný ročný nárast exportu v sledovanom období bol 11,97 %  a priemerný ročný nárast 

importu bol 13,14 %. 

Viac ako 67 % z celkového exportu členských krajín EU smeruje do iných členských krajín 

EU. Najväčší podiel intraregionálneho exportu vyše 85 % dosahujú krajiny Luxembursko, 

Slovensko a Česko a najniţší podiel intaregionálneho obchodu dosahujú Malta a Cyprus pod 

50 %. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Country

2006 2007 2008 2006 2007 2008 2006 2007 2008

Austria 134 248 272 156 055 648 175 025 760 99 751 117 116 328 282 128 655 919 74,30 74,54 73,51

Belgium 353 789 952 413 371 328 470 715 232 256 290 412 294 559 286 330 816 937 72,44 71,26 70,28

Bulgaria 23 268 728 30 085 806 33 772 924 11 889 822 17 588 570 20 959 500 51,10 58,46 62,06

Cyprus 7 045 699 8 748 907 10 849 019 4 720 977 5 971 529 7 255 435 67,01 68,25 66,88

Czech Republic 93 429 472 116 822 200 141 833 952 66 012 620 82 613 598 95 069 059 70,66 70,72 67,03

Denmark 85 289 408 97 968 056 110 816 976 61 641 698 72 057 463 80 307 733 72,27 73,55 72,47

Estonia 13 285 143 15 458 784 16 022 729 8 724 940 12 128 684 12 799 393 65,67 78,46 79,88

Finland 69 427 440 81 576 272 92 189 840 38 477 215 45 311 657 50 091 931 55,42 55,55 54,34

France 529 902 272 611 364 416 695 004 288 328 768 850 379 618 436 419 389 532 62,04 62,09 60,34

Germany 922 213 376 1 059 307 840 1 204 209 280 532 453 350 630 692 597 704 102 411 57,74 59,54 58,47

Greece 63 738 964 76 099 248 89 301 632 36 547 355 43 957 973 49 062 564 57,34 57,76 54,94

Hungary 76 978 584 94 659 728 93 678 000 54 303 313 66 129 522 70,54 69,86

Ireland 76 620 720 87 045 336 84 031 104 46 228 875 54 005 425 53 549 997 60,33 62,04 63,73

Italy 442 565 088 511 822 528 553 962 176 250 489 902 291 645 577 294 228 784 56,60 56,98 53,11

Latvia 11 427 301 15 185 449 15 638 106 8 775 247 11 830 651 11 843 004 76,79 77,91 75,73

Lithuania 19 388 424 24 445 068 31 294 664 12 186 949 16 710 535 17 988 874 62,86 68,36 57,48

Luxembourg 19 640 456 22 288 700 25 417 532 16 932 505 19 337 692 22 688 967 86,21 86,76 89,27

Malta 4 395 513 4 947 024 5 017 086 3 057 344 3 540 213 3 497 031 69,56 71,56 69,70

Netherlands 331 496 160 421 367 712 488 922 624 174 418 723 238 245 910 273 693 436 52,62 56,54 55,98

Poland 125 645 344 164 172 480 195 870 784 80 205 641 105 229 535 63,83 64,10

Portugal 66 693 784 78 325 576 90 105 640 48 071 315 56 623 566 62 333 151 72,08 72,29 69,18

Romania 51 106 040 69 946 192 82 964 976 32 551 054 49 864 269 57 474 127 63,69 71,29 69,28

Slovak Republic 44 383 240 57 753 976 72 611 560 27 595 665 35 283 011 43 047 969 62,18 61,09 59,29

Slovenia 23 013 428 29 446 240 33 922 616 18 704 084 23 224 852 26 366 682 81,27 78,87 77,73

Spain 329 975 840 391 236 960 347 131 040 194 415 623 234 783 275 58,92 60,01

Sweden 127 100 928 152 822 704 167 354 096 89 631 081 109 642 359 116 645 059 70,52 71,74 69,70

United Kingdom 606 428 352 624 612 736 631 803 776 305 951 499 345 090 367 332 608 723 50,45 55,25 52,64

Spolu 4 652 497 928 5 416 936 914 5 959 467 412 2 808 797 176 3 362 014 834 3 214 476 218 60,37 62,06 53,94

Celkový import Import z EU Podiel z celk.importu
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Tabuľka  č. 11: Celkový a intraregionálny export tovaru v tisíc USD a podiel v % 

 Zdroj: [24] 

 

 

Pri porovnávaní intraregionálneho a celkového zahraničného obchodu vidíme rovnaký trend 

v oblasti bilancie. V rámci intraregionálneho obchodu  v rokoch 2006-2008 je celkovo vyšší 

import ako export. Naopak v rámci celkového zahraničného obchodu v sledovanom období je 

celkovo vyšší export. Tento trend ovplyvňuje najmä Nemecko a Holandsko, u ktorých export 

aj do EU aj celkový export výrazne prevyšujú hodnoty importu.  

 

Prehľad všetkých vyššie uvedených ukazovateľov odráţa skutočnosť, ţe staré členské štáty 

EU dosahujú lepšie výsledky v mnohých oblastiach. Nové členské štáty sa zlepšujú 

v mnohých oblastiach, čo je prínosom pre postupné vyrovnávanie regionálnych rozdielov 

v rámci integračného zoskupenia. 

 

 

 

Country 2006 2007 2008 2006 2007 2008 2006 2007 2008

Austria 134 053 296 156 588 400 172 227 952 94 602 108 113 270 481 124 122 262 70,57 72,34 72,07

Belgium 369 256 064 430 822 112 477 187 840 284 817 265 330 245 621 367 978 431 77,13 76,65 77,11

Bulgaria 15 101 457 18 576 082 22 477 978 9 161 280 11 300 662 13 465 524 60,66 60,83 59,91

Cyprus 1 414 866 1 486 412 1 713 315 744 529 832 984 849 980 52,62 56,04 49,61

Czech Rep. 95 140 984 120 900 496 146 088 576 81 499 253 102 816 167 124 477 768 85,66 85,04 85,21

Denmark 91 573 720 101 553 344 115 832 120 63 771 354 69 832 735 79 308 584 69,64 68,76 68,47

Estonia 9 607 550 11 009 729 12 446 932 6 225 787 7 699 993 8 702 224 64,8 69,94 69,91

Finland 77 279 104 89 798 888 96 896 072 42 633 279 50 919 411 54 148 951 55,17 56,7 55,88

France 479 012 864 539 730 688 594 505 024 313 472 763 353 528 819 378 065 807 65,44 65,5 63,59

Germany 1 121 962 880 1 328 841 344 1 466 137 472 709 469 872 860 379 449 933 641 381 63,23 64,75 63,68

Greece 20 942 762 23 504 156 25 509 362 13 289 892 15 267 585 16 338 805 63,46 64,96 64,05

Hungary 74 055 480 94 590 872 92 001 520 58 632 061 74 907 658 79,17 79,19

Ireland 108 762 824 122 232 808 126 858 504 68 954 631 77 547 526 78 951 112 63,4 63,44 62,24

Italy 417 152 992 500 203 424 537 075 456 253 170 225 302 436 049 311 040 698 60,69 60,46 57,91

Latvia 5 891 473 7 893 151 9 204 611 4 421 090 6 001 775 6 703 022 75,04 76,04 72,82

Lithuania 14 135 190 17 162 396 23 769 896 8 994 090 11 101 939 14 347 043 63,63 64,69 60,36

Luxembourg 14 183 096 16 197 287 17 660 000 11 786 586 13 669 175 15 088 101 83,1 84,39 85,44

Malta 2 847 260 3 158 339 2 979 892 1 440 309 1 503 398 1 321 803 50,59 47,6 44,36

Netherlands 370 209 504 477 640 544 541 574 848 277 290 770 359 909 795 411 277 871 74,9 75,35 75,94

Poland 109 584 112 138 784 976 141 469 120 86 451 412 109 392 442 78,89 78,82

Portugal 43 358 436 51 516 960 55 940 692 31 917 648 37 094 273 38 380 239 73,61 72 68,61

Romania 32 336 030 40 264 716 49 538 880 22 843 536 29 059 867 34 979 820 70,64 72,17 70,61

Slovak Rep. 41 719 240 57 801 776 70 188 696 36 232 752 50 096 292 59 823 610 86,85 86,67 85,23

Slovenia 20 982 712 26 523 476 29 232 276 14 779 940 18 756 997 20 161 584 70,44 70,72 68,97

Spain 214 061 200 253 753 920 243 063 056 149 594 721 177 531 640 69,88 69,96

Sweden 147 370 400 169 061 472 183 856 688 87 971 950 102 849 907 109 836 342 59,69 60,84 59,74

United Kingdom 444 439 200 439 972 992 455 595 808 276 408 693 253 165 108 256 488 358 62,19 57,54 56,3

Celkový export Export do EU Podiel z celk.exportu
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3 ANALÝZA HOSPODÁRSKÉHO VÝVOJA ASEAN 

 

Integračné zdruţenie ASEAN vzniklo 8.8.1967 v Bangkoku. Jeho hlavným poslaním je 

podporiť ekonomický rast, sociálny a kultúrny rozvoj členských krajín na princípe rovnosti 

a partnerstva s cieľom dosiahnuť prosperujúce a mierové spoločenstvo.  

 

Základné právne normy 

- ASEAN Declaration – 8.8.1967 Bangkok, 

- Zone of Peace, Freedom and Neutrality Declaration - 27.11.1971 Kuala Lumpur, 

- Treaty of Amity and Cooperation in Southeast Asia – 24.2.1976 Bali, 

- Declaration of ASEAN Concord - 24.2.1976 Bali, 

- ASEAN Declaration on The South China Sea – 22.7.1992, 

- Treaty on the Southeast Asia Nuclear Weapon – Free Zone – 15.12.1997 Bangkok, 

- ASEAN Vision 2020 – 15.12.1997 Kuala Lumpur, 

- ASEAN Declaration II – 7.10.2003 Bali. 

 

Štruktúra ASEAN 

- Meeting of the ASEAN Heads of State and Government - najvyšší orgán, stretnutie 

najvyšších predstaviteľov štátov ASEAN,  

- ASEAN Summit  - summity organizované kaţdé tri roky, 

- Informal Summnits – stretnutia medzi hlavnými trojročnými stretnutiami, 

- ASEAN Ministerial Meeting – kaţdoročné stretnutia ministrov zahraničných vecí, 

- Generálny sekretariát – počas 5ročného funkčného obdobia koordinuje aktivity 

zdruţenia, vrátane 29 oficiálnych výborov, 122 technických pracovných skupín a 15 

výborov zloţených z hláv diplomatických misií. 

 

Hlavnými cieľmi tohto integračného zoskupenia podľa Bangkokskej deklarácie – základného 

dokumentu – sú : 

- zvýšenie ekonomického rastu, sociálny a kultúrny rozvoj v regióne, 

- podpora politickej a ekonomickej stability v regióne, 

- podpora aktívnej spolupráce a vzájomnej pomoci vo všetkých otázkach spoločného 

záujmu, či uţ je to v ekonomickej, sociálnej, kultúrnej, vedeckej alebo 

administratívnej oblasti, 
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- riešenie rôznych iných otázok v regióne, 

- udrţanie úzkej a uţitočnej spolupráce s existujúcimi medzinárodnými a regionálnymi 

organizáciami podobného charakteru. 

 

Bangkokská deklarácia bola síce základným dokumentom, na základe ktorého signatárske 

krajiny začali spolupracovať, ale úroveň ich spolupráce sa niekoľko rokov po jej podpísaní 

citeľne nezmenila. Skutočná spolupráca vo viacerých oblastiach ţivota začala od roku 1976. 

[7, s. 14] 

 

Ekonomická integrácia v tomto regióne začína vytvorením pásma voľného obchodu a má 

pokračovať prehlbovaním ekonomického prepojenia, ktoré by malo vyústiť do jednotnej 

meny. Tento zámer je obsiahnutý v dokumente ASEAN Vision 2020 prostredníctvom 

deklarovania základných smerov činnosti zdruţenia, t.j. zabezpečiť regionálnu 

makroekonomickú a finančnú stabilitu, dokončiť pásmo voľného obchodu, urýchliť 

liberalizáciu obchodu a liberalizovať finančný sektor s cieľom vytvoriť pásmo voľného 

pohybu investícií. Veľký význam malo v tomto smere stretnutie ASEAN v Manile v dňoch 

27.-28.11.1999, kde sa členské štáty rozhodli vytvoriť spoločný trhový priestor a jednotnú 

menu v regióne odstránením colných bariér medzi všetkými členskými štátmi do roku 2015. 

V ASEAN Vision 2020 je tieţ výrazný aspekt rozvoja vzťahov s ďalšími krajinami, pričom 

najvyššiu prioritu majú krajiny ázijsko-tichomorského regiónu. [ 6, s. 255-256] 

 

 

Tabuľka  č. 12: Členské štáty  ASEAN 

 Zdroj: [14] 

  

 

 

 

Country Členstvo od roku Počet obyvateľov v tisíc osôb -r.2008

Brunei Darussalam 1984 393

Cambodia 1999 13 668

Indonesia 1967 228 575

Lao People's Democratic Republic 1997 6 257

Malaysia 1967 27 297

Myanmar 1997 58 799

Philippines 1967 90 457

Singapore 1967 4 668

Thailand 1967 66 398

Vietnam 1995 86 177

Spolu 582 689
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3. 1 Rast hrubého domáceho produktu v stálych cenách 

Ekonomiky jednotlivých členských štátov ASEAN sú pomerne rôznorodé. Patria sem 

ekonomiky, ktoré strácajú status rozvojovej krajiny a dostávajú sa  medzi priemyselne vyspelé 

krajiny sveta. Zároveň sem patria aj krajiny, ktoré sa v súčasnosti nachádzajú v počiatočných 

fázach industrializácie. Od vytvorenia zdruţenia jeho členské krajiny uskutočňovali 

intenzívnu modernizáciu hospodárstva, dosiahli vysoké tempá rastu HDP, rýchlu expanziu 

exportu a následne i výrazné zlepšenie ţivotnej úrovne obyvateľstva. Tento región sa tak stal 

príkladom, dokumentujúcim šancu rozvojových krajín prekonať začarovaný kruh zaostalosti 

a dostať sa tak na cestu rýchlej modernizácie. [6, s. 19] 

V priebehu rokov 2001 – 2008 všetky krajiny okrem Brunei (1,6 %) dosahovali pomerne 

vysoké priemerné tempo rastu HDP Myjanmar 11,7 %, Cambodia 9,3 %, Vietnam 7,6 %, 

Laos 6,8 % a ostatné krajiny okolo 5 %. Svetová finančná a hospodárska kríza v roku 2008 

síce mala dopad na zníţenie tempa rastu HDP, avšak do mínusu sa dostala len jedna krajina – 

Brunei. Tieto dopady sa v roku 2009 prehĺbili a do záporných čísiel sa dostávajú aţ štyri 

členské krajiny. 

 

Tabuľka  č. 13: HDP v stálych cenách, ročná percentuálna zmena 

 Zdroj: [14] 

  

 

 

3. 2 HDP na obyvateľa v parite kúpnej sily 

 

Výška HDP na obyvateľa odráţa obrovské rozdiely hospodárskej úrovne členských krajín 

ASEAN, keď napríklad v roku 2008 Singapur dosahuje 38 972 USD  a Myjanmar 446 USD. 

Country 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009

Brunei 2,745 3,872 2,093 0,504 0,388 4,398 0,620 -1,513 0,242

Cambodia 8,148 6,579 8,506 10,341 13,250 10,771 10,205 6,692 -2,657

Indonezia 3,643 4,499 4,780 5,031 5,693 5,501 6,278 6,062 3,990

Lao P.D.R. 5,743 5,917 6,109 6,367 7,129 8,358 7,458 7,221 4,584

Malaysia 0,519 5,391 5,788 6,784 5,332 5,849 6,181 4,633 -3,631

Myjanmar 11,344 12,026 13,844 13,565 13,569 13,076 11,934 4,000 4,262

Philippines 1,756 4,449 4,930 6,380 4,952 5,341 7,079 3,839 0,994

Singapore -2,374 4,107 3,771 9,299 7,307 8,352 7,766 1,149 -3,328

Thailand 2,167 5,318 7,140 6,344 4,605 5,226 4,926 2,592 -3,456

Vietnam 6,895 7,080 7,341 7,789 8,442 8,229 8,456 6,175 4,606
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Vo vývoji HDP na obyvateľa vidieť trend stáleho rozvoja, permanentné zvyšovanie 

s výnimkou roku 2009. 

 

Country 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 

Brunei 16 830 17 146 18 800 22 002 25 754 30 305 31 901 37 053 36 681 

Cambodia 309 327 349 393 455 513 649 823 782 

Indonezia 773 928 1 100 1 188 1 300 1 636 1 915 2 239 2 224 

Lao P.D.R. 327 331 380 433 467 594 696 859 897 

Malaysia 3 864 4 112 4 409 4 898 5 319 5 951 6 934 8 118 7 469 

Myjanmar 129 130 197 195 216 257 340 446 442 

Philippines 906 958 973 1 040 1 159 1 351 1 624 1 845 1 721 

Singapore 20 700 21 152 22 651 26 320 28 354 31 621 36 384 38 972 34 346 

Thailand 1 836 1 999 2 229 2 479 2 709 3 171 3 743 4 116 3 973 

Vietnam 413 440 489 554 637 724 835 1 042 1 052 

Tabuľka  č. 14: HDP na obyvateľa v beţných cenách v US dolároch 

Zdroj: [14] 

 

 

3. 3 Inflácia 

 

Vývoj miery inflácie tieţ odráţa skutočnosť, ţe členské krajiny ASEAN sú pomerne 

rôznorodé. Mnohé sa snaţia stabilizovať ekonomické prostredie aj udrţaním miery inflácie na 

nízkej úrovni, čo napomáha cenovej stabilite, stabilite domácej meny a tým aj prilákaniu 

zahraničných investorov a zvýšeniu exportu. Nie všetkým krajinám sa to však darí a naopak 

inflácia je pomerne vysoká a tieţ dosahuje výrazné výkyvy. 

 

Country 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 

Brunei 0,603 -2,288 0,300 0,897 1,087 0,196 0,300 2,700 1,200 

Cambodia 0,220 3,302 -19,338 3,925 6,379 6,144 7,668 24,997 -0,614 

Indonezia 11,502 11,798 6,773 6,062 10,459 13,104 6,034 9,777 5,010 

Lao P.D.R. 7,813 10,645 15,476 10,456 7,169 6,801 4,524 7,628 0,232 

Malaysia 1,427 1,793 1,074 1,420 3,049 3,609 2,027 5,400 -0,100 

Myjanmar 34,503 58,104 24,937 3,766 10,742 26,328 32,926 22,500 6,866 

Philippines 6,834 2,969 3,450 5,976 7,651 6,234 2,795 9,299 2,837 

Singapore 1,014 -0,390 0,487 1,671 0,473 0,973 2,096 6,514 -0,208 

Thailand 1,627 0,697 1,804 2,759 4,540 4,637 2,242 5,468 -1,151 

Vietnam -0,310 4,079 3,303 7,895 8,397 7,503 8,349 23,115 7,000 

Tabuľka  č. 15: Nárast priemerných spotrebiteľských cien, ročná percentuálna zmena 

 Zdroj: [14] 
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3. 4 Miera nezamestnanosti 
 

Pre ilustráciu vývoja  uvádzam aj údaje o miere nezamestnanosti v členských krajinách 

ASEAN. Tieto údaje však nie sú dostatočne relevantné pre porovnávanie s ostatnými 

uvedenými integračnými zoskupenia a ich členskými krajinami, nakoľko zdroj uvádza odhady 

viacerých ukazovateľov. 

Country 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 

Brunei 10 10 3,2 4,8 4 4 3,7 

Cambodia 2,8 2,5 2,5 2,5 2,5 2,5 3,5 

Indonezia 10,6 8,7 9,2 11,8 12,5 9,1 8,4 

Lao P.D.R. 5,7 5,7 5,7 2,4 2,4 2,4 2,4 

Malaysia 3,8 3,6 3 3,6 3,5 3,2 3,3 

Myjanmar 5,1 4,2 5,2 5 10,2 5,2 9,5 

Philippines 10,2 11,4 11,7 8,7 7,9 7,3 7,4 

Singapore 4,6 4,8 3,4 3,1 3,1 2,1 2,2 

Thailand 2,9 2,2 1,5 1,8 2,1 1,4 1,4 

Vietnam 25 6,1 1,9 2,4 2 4,3 4,7 

Tabuľka  č. 16: Miera nezamestnanosti 

 Zdroj: [26] 

3.5 Kvalita podnikateľského prostredia 

Pri porovnávaní podnikateľského prostredia prostredníctvom ukazovateľom prieskumu 

Svetovej banky Doing Business sú zreteľné veľké rozdiely medzi umiestnením jednotlivých 

členských krajín ASEAN. V roku 2009 robila SB tento prieskum v rámci 182 štátov, pričom 

Singapur sa umiestnil v rámci celkového poradia na 1. mieste. Na opačnom konci tabuľky sa 

umiestnili Laos 167. miesto, Kambodţa 145. miesto a Filipíny 144. miesto.   

 

Tabuľka  č. 17 Poradie štátov podľa ukazovateľov Doing Business 2009 

Zdroj: [25]  
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Brunei Darussalam 96 153 75 4 183 113 119 22 48 160 37

Cambodia 145 173 145 135 116 87 73 58 127 141 183

Indonesia 122 161 61 149 95 113 41 127 45 146 142

Lao PDR 167 89 115 107 161 150 182 113 168 111 183

Malaysia 23 88 109 61 86 1 4 24 35 59 57

Myanmar

Philippines 144 162 111 115 102 127 132 135 68 118 153

Singapore 1 4 2 1 16 4 2 5 1 13 2

Thailand 12 55 13 52 6 71 12 88 12 24 48

Vietnam 93 116 69 103 40 30 172 147 74 32 127
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3. 6 Kvalita správy 

Kvalita správy porovnávaná prostredníctvom ukazovateľom prieskumu Svetovej banky 

Governance Matters je meraná v jednotkách v rozpätí od –2,5 do +2,5, pričom vyššia hodnota 

korešponduje s lepšími výsledkami kvality správy. V rámci týchto ukazovateľov opätovne 

najlepšiu pozíciu dosahuje Singapur 1,57, za ním Brunei 0,49 a Malaysia 0,26.   

Najviac zaostáva za ostatnými krajinami zoskupenia Myanmar –1,82, pričom najhoršie 

hodnotenie dosahuje v oblastiach demokracia a regulačná kvalita. 

 
 

Tabuľka  č. 18: Poradie štátov podľa ukazovateľov Government matters 2008 

 Zdroj: [22]  

 

 

3. 7 Zahraničný obchod  
 

 

Krajiny ASEAN majú bohatú tradíciu v obchodovaní. Zahraničný obchod vţdy mal a stále má 

významné miesto v hospodárskom ţivote týchto krajín. Vţdy to boli krajiny s mimoriadnou 

orientáciou na komerčné činnosti. Dnes sú takmer všetky ekonomiky juhovýchodnej Ázie 

exportne orientované. Export je pre nich hybnou silou rozvoja hospodárstva. Stávajú sa 

súčasťou najväčších a najsilnejších exportérov rozvojového sveta, ktorých musia brať váţne 

do úvahy aj priemyselne vyspelé štáty. Podstata hospodárskeho pokroku krajín juhovýchodnej 

Ázie spočíva v intenzívnej industrializácii opretej o vývoznú expanziu. Z toho vyplýva, ţe 

zahraničný obchod pre ne zohráva ţivotne dôleţitú úlohu.  
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Brunei Darussalam 0,49 -1,00 1,22 0,89 0,83 0,51 0,51

Cambodia -0,78 -0,94 -0,27 -0,81 -0,47 -1,08 -1,14

Indonesia -0,50 -0,14 -1,00 -0,29 -0,27 -0,66 -0,64

Lao PDR -0,99 -1,71 -0,01 -0,84 -1,25 -0,90 -1,23

Malaysia 0,26 -0,58 0,13 1,13 0,27 0,49 0,14

Myanmar -1,82 -2,24 -1,56 -1,68 -2,24 -1,48 -1,69

Philippines -0,48 -0,20 -1,41 0,00 -0,05 -0,49 -0,75

Singapore 1,57 -0,41 1,33 2,53 1,92 1,73 2,34

Thailand -0,30 -0,56 -1,19 0,11 0,26 -0,03 -0,38

Vietnam -0,56 -1,62 0,32 -0,31 -0,53 -0,43 -0,76
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Zahraničnoobchodná výmena im nielen  zabezpečuje dodávky potrebných materiálov, 

výrobných zariadení a technológií pre priemyselnú výrobu ale rozširuje aj moţnosti odbytu 

pre vytvorenú produkciu o zahraničné trhy. Tým sa zahraničný obchod stáva ďalším 

významným zdrojom hospodárskeho rastu týchto krajín. [6, s. 30] 

 

Tabuľka  č. 19: Celkový a intraregionálny import tovaru v tisíc USD a podiel v % 

 Zdroj: [24] 

 

 

Tabuľka  č. 20: Celkový a intraregionálny export tovaru v tisíc USD a podiel v % 

 Zdroj: [24] 

 

 

Údaje International Trade Centre ukazujú rastúcu tendenciu v oblasti importu aj exportu 

členských krajín zoskupenia.  

Na začiatku existencie ASEAN boli obavy vyplývajúce z faktu, ţe väčšinu ekonomík  

(s výnimkou Singapuru) tvorili v podstate poľnohospodárske ekonomiky a preto výhody 

rozvoja obchodu z vytvoreného ekonomického zoskupenia a ich vzájomného obchodovania 

nebudú veľké. Tieto obavy sa nenaplnili. Naopak industrializácia krajín ASEAN viedla 

k podstatnému zvýšeniu vzájomného obchodu medzi členskými štátmi. Kým v období rokov 

1967 – 1970 sa vzájomný obchod odhadoval na 12 – 15 % z ich celkového zahraničného 

obchodu, v súčasnosti dosahuje vyššie hodnoty. [6, s. 35] 

 

Country

2006 2007 2008 2006 2007 2008 2006 2007 2008

Brunei 1 676 185 3 591 647 2 303 757 802 718 47,89

Cambodia 5 097 595 5 926 201 5 723 374

Indonesia 61 065 464 74 473 432 129 244 048 19 379 183 23 792 133 40 995 054 31,74 31,95 31,72

Laos 1 477 773 1 885 163 2 313 878

Malaysia 131 127 048 146 910 352 156 202 528 32 023 680 37 315 907 37 781 496 24,42 25,40 24,19

Myanmar 3 515 640 5 028 562 6 014 972

Philippines 54 077 992 57 995 660 60 419 668 10 714 044 13 451 064 15 289 582 19,81 23,19 25,31

Singapore 238 711 248 263 154 912 319 780 288 62 360 493 65 850 154 74 759 323 26,12 25,02 23,38

Thailand 128 584 480 143 761 456 178 613 104 25 149 479 25 147 769 32 195 656 19,56 17,49 18,03

Vietnam 44 891 116 62 764 688 66 173 112 12 546 580 15 908 155 27,95 25,35

Spolu 670 224 541 765 492 073 926 788 729 162 976 177 181 465 182 201 021 111 24,32 23,71 21,69

Celkový import Import z ASEAN Podiel z celk.importu

Country 2006 2007 2008 2006 2007 2008 2006 2007 2008

Brunei 7 636 103 7 697 416 9 459 415 1 891 890 24,78

Cambodia 4 016 324 4 602 343 4 483 535

Indonesia 100 798 616 114 100 872 137 020 416 18 483 087 22 292 108 27 170 819 18,34 19,54 19,83

Laos 1 082 601 1 161 379 1 067 459

Malaysia 160 669 232 176 205 632 198 846 368 41 886 933 45 295 624 51 302 607 26,07 25,71 25,80

Myanmar 4 716 873 4 931 155 6 131 295

Philippines 47 410 116 50 465 712 49 077 540 8 192 202 8 031 907 7 089 911 17,28 15,92 14,45

Singapore 271 809 184 299 297 440 338 175 936 83 864 105 95 003 468 108 458 306 30,85 31,74 32,07

Thailand 130 580 048 153 571 120 175 907 920 27 231 062 32 894 237 39 655 838 20,85 21,42 22,54

Vietnam 39 826 224 48 561 344 61 231 672 6 409 685 8 110 296 16,09 16,70

Spolu 768 545 321 860 594 413 981 401 556 187 958 964 211 627 640 233 677 481

Celkový export Export do ASEAN Podiel z celk.exportu



 

 

43 

 

4 ANALÝZA HOSPODÁRSKÉHO VÝVOJA NAFTA 

 

Najvýznamnejším centrom ekonomickej sily na svete je severoamerický hospodársky región. 

Hospodárska spolupráca krajín tohto regiónu je inštitucionálne upravená Dohodou 

o severoamerickej zóne voľného obchodu NAFTA (North American Free Trade Agreement), 

ktorú podpísali v roku 1992 predstavitelia Kanady, Mexika a USA. Do platnosti vstúpila 

v roku 1994. 

Predpokladom pre sformovanie integračného zoskupenia bola dlhodobá hospodárska 

a politická spolupráca Kanady a USA. V roku 1988 medzi týmito štátmi bola podpísaná 

Dohoda o voľnom obchode, ktorá sa začala realizovať od 1.1.1989. Jej obsahom bolo 

postupné odstránenie ciel medzi oboma štátmi. Následné vytvorenie NAFTA bolo potvrdením 

vzájomných vzťahov a rozšírením zoskupenia, pričom vzniklo teritoriálne najrozsiahlejšie 

pásmo voľného obchodu. V roku 2008 malo zoskupenie 444,358 miliónov obyvateľov, z toho 

Kanada 33,260 miliónov, Mexiko 106,683 miliónov a USA 304,415 miliónov. 

 

Cieľom dohody NAFTA je prostredníctvom svojich princípov a pravidiel zabezpečiť: 

- odstránenie prekáţok obchodu a uľahčenie cezhraničného pohybu tovaru a sluţieb 

medzi územiami zmluvných strán,  

- podpora podmienok pre spravodlivú hospodársku súťaţ v oblasti voľného obchodu,  

- podstatné zvýšenie investičných príleţitostí na území zmluvných strán,  

- primeranú a účinnú ochranu a presadzovanie práv duševného vlastníctva,  

- vytvorenie efektívnych postupov na vykonávanie a uplatňovanie tejto dohody, jej 

spoločné riadenie a riešenie sporov,  

- vytvorenie rámca pre ďalšie tripartitné, regionálnej a multilaterálnej spolupráce na 

rozšírenie a posilnenie prínosov tejto dohody. 

 

V rámci NAFTA bolo dohodnuté postupné odstránenie všetkých dovozných ciel a ostatných 

dovozných prekáţok podľa odvetví, postupné odstránenie legislatívnych prekáţok pre pohyb 

kapitálu, prispôsobenie ochrany intelektuálneho vlastníctva na úroveň štandardu vyspelých 

krajín, vytvorenie nezávislej komisie na riešenie sporov. 
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Pri rokovaniach o uzatvorení NAFTA bolo zámerom Kanady vytvoriť rámec pre rast svojho 

exportu a tým aj pre oţivenie hospodárskeho rastu, vytvorenie moţností prístupu na mexický 

trh, rozšírenie investičných moţností kanadských firiem v Mexiku, upraviť spoluprácu s USA 

o nové pravidlá v oblasti pravidiel obchodu so sluţbami, ochrany duševného vlastníctva, 

ochrany ţivotného prostredia. 

 

Mexiko je v porovnaní s dvoma ďalšími integračnými partnermi zaostalou krajinou. 

Ekonomická úroveň krajiny však poskytuje určité komparatívne výhody, ako sú lacná 

pracovná sila a lacná a rozsiahla energetická základňa. Problémom v ekonomike Mexika bol 

a pretrváva nedostatok vlastných zdrojov hospodárskeho rastu. Nízka úroveň tvorby HDP 

neumoţňuje jeho akumuláciu v miere, ktorá by umoţnila uskutočňovať efektívne štrukturálne 

reformy a zabezpečiť ţiadúci rast. Zámerom Mexika pri vstupe do integračného zoskupenia 

bolo prilákať zahraničný kapitál, presmerovať do Mexika finančnú pomoc a investície, ktoré 

by inak prúdili do Východnej Európy a ostatných častí Latinskej Ameriky. Zahraničný kapitál 

má riešiť i problém nezamestnanosti v krajine vytváraním nových pracovných príleţitostí. 

Predpokladá sa i opak, ţe rozvíjajúci sa mexický trh bude odberateľom amerických 

a kanadských automobilov. Súčasne bude NAFTA nepriaznivo pôsobiť na zahraničných 

výrobcov automobilov, ktoré budú zaťaţené dovozným clom. 

Hlavné zvláštnosti NAFTA spočívajú v skutočnosti, ţe: 

- nezahŕňa trilaterálne pravidlá pre sektor poľnohospodárstva - namiesto toho boli 

dohodnuté dve samostatné bilaterálne dohody medzi USA a Mexikom. Na základe 

týchto dohôd by sa mal vytvoriť voľný obchod s poľnohospodárskymi produktmi; 

- okrem voľného tovaru dohoda predpokladá aj voľný pohyb sluţieb a kapitálu, čím sa 

odlišuje od klasickej dohody o voľnom obchode, a keďţe neobsahuje  voľný pohyb 

pracovných síl, je niekedy povaţovaná za tzv. obmedzený spoločný trh. 
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Najvýznamnejšie ustanovenia NAFTA sa týkajú šiestich hlavných oblastí: 

1. obchod s tovarom, 

2. pravidlá o pôvode tovarov, 

3. investície, 

4. obchod so sluţbami, 

5. ochrana duševného vlastníctva, 

6. riešenie sporov. 

Hlavným orgánom, ktorý si NAFTA vytvorila, je Komisia pre voľný obchod. Komisia zahŕňa 

predstaviteľov vlád všetkých zúčastnených krajín. Je ústredným orgánom NAFTA, ale nie je 

orgánom v skutočnom zmysle slova. Predstavitelia sa schádzajú iba v prípade potreby, resp. 

na pravidelných výročných zasadnutiach. Komisia dohliada na implementáciu a ďalšie 

rozširovanie dohody. Okrem toho je zodpovedná aj za urovnávanie obchodných sporov, tzn. 

ţe funguje ako rozhodcovský súd. Komisia taktieţ dohliada na činnosť výborov, pracovných 

skupín a ďalších orgánov, ktoré si NAFTA môţe vytvoriť. 

Za implementáciu dohody do praxe  a za kaţdodenný chod organizácie sú v kaţdej krajine 

zodpovední tzv. koordinátori NAFTA. Na dosiahnutie svojich cieľov si NAFTA vytvorila 

viacero pracovných skupín, výborov a ďalších orgánov, ktoré podporujú obchod a investície  

a zabezpečujú efektívnu implementáciu a administratívu NAFTA. Všetky tieto orgány pracujú 

najmä na dosiahnutí cieľa v oblastiach ako obchodovanie s tovarmi, colnice, obchod  

s poľnohospodárskymi produktmi a subvencie, vládne obstarávanie, investície a sluţby, 

cezhraničný pohyb obchodníkov, riešenie sporov. 

Všetky orgány NAFTA okrem toho pomáhajú pri ďalšej implementácii dohody a vytvárajú 

fóra pre predstaviteľov členských krajín, prostredníctvom ktorých dochádza k ďalšej 

liberalizácii obchodu medzi členmi. 

Administratívnym centrom NAFTA je Sekretariát, ktorý pozostáva z kanadskej, americkej  

a mexickej sekcie. Kaţdý členský štát si ustanovuje svoju národnú sekciu a menuje jej 

tajomníka. Národné sekcie majú sídlo v jednotlivých členských štátoch. Sekretariát je 

zodpovedný za administratívu týkajúcu sa riešenia sporov.  

Okrem toho, na základe mandátu, ktorý mu bol udelený, Sekretariát poskytuje pomoc Komisii 

a ďalším výborom a pracovným skupinám. 

http://sk.wikipedia.org/wiki/Rozhodcovsk%C3%BD_s%C3%BAd
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NAFTA má zriadený aj Arbitráţny panel, zloţený z tridsiatich členov menovaných Komisiou 

pre voľný obchod na obdobie 3 rokov s moţnosťou opätovného menovania. 

Na rozdiel od Európskej únie NAFTA na svoju činnosť nevytvorila celý rad nadnárodných 

orgánov ani ţiaden právny orgán, ktorého právo by bolo nadriadené právu jednotlivých 

členských štátov. 

Uţ od počiatku sa idea zaloţiť NAFTA stretala s tvrdým odporom ako aj rovnako ráznou 

obhajobou. Nadnárodné korporácie sa prikláňali na jej stranu, lebo verili, ţe niţšie tarify budú 

viesť k vyšším ziskom, odbory v USA a Kanade štrajkovali, lebo sa báli prílivu lacnej 

pracovnej sily z Mexika. Búria sa aj mexickí farmári, z ktorých mnohí prišli o svoje ţivobytie 

preto, ţe nedokázali udrţať krok s Američanmi, keďţe ich štát nepodporuje, pričom v USA 

idú práve na poľnohospodárstvo obrovské štátne dotácie, vďaka ktorým sa ceny ich produktov 

neustále zniţujú.  

Najväčším problémom je enormný nárast ilegálneho prisťahovalectva z Mexika do USA, 

organizácia sa však stretáva aj s negatívnym ohlasom ochrancov ţivotného prostredia, strach 

majú poniektorí aj z toho, ţe NAFTA má len zbaviť svoje členské štáty suverenity a byť 

nástrojom globalistov. Celkovo sa síce ekonomické ukazovatele tešia vzniku NAFTA, 

zároveň však pretrvávajú problémy.  

V nasledujúcej časti uvádzam údaje charakterizujúce vývoj v jednotlivých krajinách 

integračného zoskupenia NAFTA v súčasnom období. 

 

4.1 Rast hrubého domáceho produktu v stálych cenách 

V priebehu rokov 2001 aţ 2007 dochádza k rastu HDP vo všetkých krajinách zoskupenia 

v výnimkou Mexika v roku 2001. Priemerné nárast za uvedené obdobie je v podstate 

vyrovnaný, Kanada dosahuje 2,588  priemernú ročnú percentuálnu zmenu,  Mexiko 2,574 

a USA 2,404. Údaje za rok 2008 a odhad za rok 2009 odráţajú vývoj v období prebiehajúcej 

krízy. Ako je zrejmé z uvedených údajov, dopady krízy sú oveľa výraznejšie na podstatne 

menej rozvinuté Mexiko. 
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Tabuľka č. 21: HDP v stálych cenách, ročná percentuálna zmena 

 Zdroj: [14] 

 

4.2 HDP na obyvateľa v parite kúpnej sily 

Vývoj hrubého HDP na obyvateľa odráţa nárast celkového HDP v jednotlivých štátoch 

zoskupenia. Pri porovnaní rokov 2001 a 2008, kedy tento ukazovateľ stále rástol, najväčší 

percentuálny nárast dosiahla Kanada o cca 95 %, následne Mexiko cca 52 % a najpomalšie 

tento ukazovateľ rástol v USA o 32 %. Z hľadiska hodnoty je nárast v uvedenom období 

v inom poradí, o najväčšiu sumu sa zvýšil HDP na obyvateľa v Kanade o 21 985 USD, 

následne v USA o 11 371 USD a v Mexiku o 3 486 USD.  V rámci predikcie ukazovateľa za 

rok 2009 sa očakáva najvýraznejšie zníţenie v Kanade o 5 868 USD, následne v Mexiku  

o 2 160 USD a najmenší pokles v USA o 997 USD. 

 

 

Tabuľka  č. 22: HDP na obyvateľa v beţných cenách v US dolároch 

 Zdroj: [14] 

 

4. 3 Inflácia 

Inflácia sa v priebehu tohto desaťročia vyvíjala v jednotlivých krajinách zoskupenia 

rozdielne. Kanada vykazuje najväčší nárast spotrebiteľských cien v roku 2001 s následným 

kolísavým vývojom a za rok 2009 sa odhaduje minimálny rast cien cca 0,15 %. Mexiko tieţ 

vykazuje najväčší nárast spotrebiteľských cien v roku 2001 s následným zniţovaním inflácie 

do roku 2006 a opätovným rastom inflácie od roku 2007 aţ do súčasnosti. Priemerná výška 

inflácie za uvedené obdobie bola takmer dvojnásobne vyššia ako v USA a viac ako 

dvojnásobne vyššia oproti Kanade. Inflácia v USA mala po celé sledované obdobie kolísavý 

vývoj, pričom najvyššiu hodnotu dosiahla za rok 2008 a za rok 2009 je predpokladaný pokles 

spotrebiteľských cien a deflácia, t.j. mínusová hodnota ukazovateľa. 

Country 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009

Canada 1,784 2,925 1,881 3,120 3,019 2,854 2,531 0,414 -2,479

Mexico -0,157 0,827 1,684 3,996 3,213 5,127 3,330 1,348 -7,342

United states 1,080 1,814 2,490 3,573 3,054 2,673 2,141 0,439 -2,730

Country 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009

Canada 23 100 23 467 27 402 31 104 35 205 39 270 43 404 45 085 39 217

Mexico 6 714 6 912 6 808 7 291 8 168 9 082 9 693 10 200 8 040

United states 36 069 36 960 38 339 40 472 42 708 44 857 46 674 47 440 46 443
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Country 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 

Canada 2,507 2,276 2,742 1,841 2,230 2,018 2,123 2,385 0,147 

Mexico 6,368 5,031 4,547 4,688 3,988 3,629 3,967 5,125 5,428 

United states 2,817 1,596 2,298 2,668 3,379 3,222 2,860 3,798 -0,391 

Tabuľka č. 23: Nárast priemerných spotrebiteľských cien, ročná percentuálna zmena 

Zdroj: [14] 

 

 

4. 4 Miera nezamestnanosti 

Údaje v nasledujúcej tabuľke ukazujú pozitívny vývoj na trhu práce do roku 2007, kedy miera 

nezamestnanosti v Kanade postupne klesala a v USA napriek kolísaniu dosahovala v roku 

2006 pomerne nízku hodnotu pod 5 %. V rámci databázy IMF World Economic Outlook nie 

je uvedené miera nezamestnanosti za Mexiko. Pre určité porovnanie vývoja uvádzam mieru 

nezamestnanosti z internetovej stránky s odkazom na zdroj Central Intelligence Agency 

World Factbook. Uvedené údaje odráţajú postupný pomalý rast miery nezamestnanosti 

v Mexiku, nie sú však celkom porovnateľné z údajmi za ostatné štáty zoskupenia z dôvodu 

rozdielnej metodiky pri tvorbe ukazovateľa.  

Country 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 

Canada 7,2 7,6 7,6 7,2 6,8 6,3 6,0 6,2 8,3 

Mexico     3,0 3,3 3,2 3,6 3,2 3,7 4,0 

United states 4,7 5,8 6,0 5,5 5,1 4,6 4,6 5,8 9,3 

Tabuľka  č. 24: Miera nezamestnanosti 

 Zdroj: [14, 28] 

 

 

4. 5 Podnikateľské prostredie 

Pri porovnávaní podnikateľského prostredia prostredníctvom ukazovateľom prieskumu 

Svetovej banky Doing Business sú zreteľné veľké rozdiely medzi vyspelými krajinami 

Kanada a USA, ktoré sa umiestnili v prvej desiatke krajín s najlepšími podmienkami 

a Mexikom na 51 mieste z celkového počtu 182 porovnávaných krajín. Najväčší rozdiel je pri 

ukazovateli Podmienky zamestnávanie medzi USA na 1.mieste a  Mexikom na 136.mieste. 

Z hľadiska vývoja podnikateľského prostredia však Mexiko vykazuje zlepšenie, nakoľko 

 v  roku 2008 sa umiestnili aţ na 55.miesto. Kanada a USA sa aj v roku 2008 umiestnili 

v celkovom poradí na rovnakých miestach ako v roku 2009. 
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Tabuľka  č. 25: Poradie štátov podľa ukazovateľov Doing Business 2009 

 Zdroj: [25] 

 

 

4.6 Kvalita správy 

Kvalita správy porovnávaná prostredníctvom ukazovateľom prieskumu Svetovej banky 

Governance Matters je meraná v jednotkách v rozpätí od –2,5 do +2,5, pričom vyššia hodnota 

korešponduje s lepšími výsledkami kvality správy. V rámci týchto ukazovateľov opätovne 

Mexiko pomerne zaostáva za vyspelejšími krajinami zoskupenia vo všetkých ukazovateľoch, 

pričom najhoršie hodnotenie dosahuje v oblastiach politická stabilita, právny poriadok 

a kontrola korupcie. 

 

Tabuľka  č. 26: Poradie štátov podľa ukazovateľov Governance Matters 2008 

 Zdroj: [22] 

 

 

4.7 Zahraničný obchod 

Objemy zahraničného obchodu krajín integračného zoskupenia NAFTA sa výrazne zvyšujú. 

Import za obdobie piatich rokov 2004-2008 vzrástol v rámci celého zoskupenia o 44,4 %, 

pričom najvýraznejšie vzrástol v Mexiku o 56,8 %, následne v Kanade o 49,1 % a v USA 

o 41,9 %. 
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Tabuľka  č. 27:  Celkový a intraregionálny import v tisíc USD a podiel v % 

 Zdroj: [24] 

 

 

Pribliţne jedna tretina importu je intraregionálny import,  tento podiel v období rokov 2006-

2008 pomaly klesá. Najvyšší podiel intraregionálneho importu dosahuje Kanada, za nasleduje 

Mexiko a aţ odstupom nasledujú USA. 

 

Export za obdobie piatich rokov 2004-2008 vzrástol v rámci celého zoskupenia o 54,7 %, teda 

celkový export krajín zoskupenia rastie rýchlejšie ako import. Najvýraznejšie vzrástol export 

z USA o 58,9 %, následne z Mexika o 55,2 % a z Kanady o 43,7 %. 

 

 

Tabuľka č. 28: Celkový a intraregionálny export tovaru v tisíc USD a podiel v % 

 Zdroj: [24] 

  

 

 

Pribliţne polovica exportu smeruje do krajín v rámci zoskupenia. Kanada a Mexiko realizujú  

intraregionálny export v podiele okolo 80 % z celkového exportu. V USA je intraregionálny 

export výrazne niţší, pohybuje sa nad 35 % z celkového exportu. 

 

Z hľadiska bilancie zoskupenie NAFTA realizuje import pribliţne o tretinu vyšší ako export, 

pričom tento podiel má klesajúcu tendenciu. Import prevyšuje export najmä v USA  

cca o 40 % a v Mexiku okolo 5 %. Kanada realizuje vyšší export ako import. 

 

 

 

 

 

 

Country

2006 2007 2008 2006 2007 2008 2006 2007 2008

Canada 350 018 048 380 353 920 408 227 104 209 057 835 225 601 786 234 197 597 59,73 59,31 57,37

Mexico 256 085 920 281 926 528 308 624 544 138 186 043 147 887 908 161 206 600 53,96 52,46 52,23

USA 1 918 997 120 2 017 120 768 2 164 834 048 508 222 752 530 359 888 557 140 320 26,48 26,29 25,74

NAFTA 2 525 101 088 2 679 401 216 2 881 685 696 855 466 630 903 849 582 952 544 517 33,88 33,73 33,06

Celkový import Import z NAFTA Podiel z celk.importu

2006 2007 2008 2006 2007 2008 2006 2007 2008

Canada 388 177 888 420 234 592 455 707 424 320 413 756 336 501 557 359 314 019 82,54 80,07 78,85

Mexico 249 960 544 271 821 216 291 729 216 217 308 000 229 865 663 241 191 633 86,94 84,57 82,68

USA 1 037 029 248 1 162 538 112 1 299 898 880 364 371 664 384 928 976 412 414 960 35,14 33,11 31,73

Spolu 1 675 167 680 1 854 593 920 2 047 335 520 902 093 420 951 296 196 1 012 920 612 53,85 51,29 49,48

Country
Export do NAFTA Podiel z celk.importuCelkový export
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5  ANALÝZA SÚČASNÉHO POSTAVENIA EU, ASEAN A     

      NAFTA V GLOBALIZUJÚCOM SA SVETE 

 

V rámci štátov, ktoré sú členmi integračných zoskupení EU, ASEAN a NAFTA ţilo v roku 

2008 viac ako 1,5 miliardy obyvateľov, čo predstavuje 22,7 % z celosvetovej populácie. 

Zároveň však v členských krajinách týchto zoskupení bol v roku 2008 vytvorené 50,8 % 

z celosvetového HDP, z toho v rámci EU 21,96 % v rámci NAFTA 24,88 % a v rámci 

ASEAN 3,98 %. IMF v čase písania mojej bakalárskej práce uvádzal len odhadované údaje za 

rok 2009. V týchto údajoch sa odráţajú dôsledky svetovej krízy v jednotlivých regiónoch. 

V rámci svetovej ekonomiky sa za rok 2009 predpokladá mierny nárast HDP o 0,4 %, avšak 

zo sledovaných je predpoklad nárastu iba v ASEAN o 2,0 %. Z uvedených údajov vyplýva, ţe 

krajiny ASEAN boli súčasnou krízou zasiahnuté v podstatne menšej miere, ako vyspelé 

krajiny sveta. V rámci EU je predpoklad zníţenia HDP za rok 2009 aţ o 2,7 % a v rámci 

NAFTA je predpokladaný pokles o 1,6 %. Zároveň pri porovnávaní HDP za roky 2008 a 2009 

môţeme konštatovať, ţe podiely HDP EU a NAFTA na celosvetovom HDP mierne klesajú 

o niekoľko desatín percenta a naopak podiel DHP ASEAN na celosvetovom HDP mierne 

rastie o cca jednu desatinu percenta. 

 

 

 

Tabuľka č. 29: Celkový vytvorený HDP v PPP v milión USD 

 Zdroj: [14] 

  

 

 

 

 

 

 

Region/rok 2008 2009 Podiel 2009/2008

WORLD 69 489 851 69 743 258 100,4

EU 15 262 823 14 851 384 97,3

NAFTA 17 292 378 17 013 267 98,4

ASEAN 2 768 494 2 824 382 102,0

Spolu EU+NAFTA+ASEAN 35 323 695 34 689 033 98,2

Spolu podiel 

EU+NAFTA+ASEAN z 

WORLD HDP 50,83 49,74 x
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Kľúčovým komponentom globálnych svetových aktivít je zahraničný obchod, ktorý dlhodobo 

pokračuje v rastúcom trende, ktorý dokonca prevyšuje  rast svetovej ekonomiky. 

 
 

 

Tabuľka č. 30: Hodnota svetového exportu v tisíc US Dollar a nárast v % 

 Zdroj: [24] 

 

 

Export tovarov integračných zoskupení EU, ASEAN a NAFTA predstavuje podiel 

z celosvetového exportu tovarov, ktorý sa v posledných rokoch pohybuje v rozpätí  

56,10 – 57,47 %. Z toho najväčším exportérom tovaru je EU s podielom v roku 2008 vo 

výške 36,66 %, nasleduje NAFTA s podielom 13,14 % a podiel ASEAN bol 6,3 %.  Napriek 

rastúcim hodnotám exportu tovaru však podiel z celosvetového hľadiska mierne klesá 

v prípade zoskupení EU a NAFTA a naopak mierne rastie v prípade zoskupenia ASEAN. 

Vývoj svetového exportu v poslednom období sa pohybuje v prospech regiónov rozvojových 

krajín. 

Tabuľka č. 31: Hodnota exportu tovaru zoskupení v tisíc US Dollar a nárast v % 
Zdroj: [24] 

 

 

Hodnoty importu sa vyvíjajú podobne ako export. 

 

Údaj 2004 2005 2006 2007 2008

Hodnota tovaru 9 077 441 536 10 357 972 992 12 041 531 392 13 824 157 696 15 579 938 816

Hodnota sluţieb 2 298 575 872 2 559 980 288 2 838 765 824 3 319 689 984

Spolu 11 376 017 408 12 917 953 280 14 880 297 216 17 143 847 680

Nárast hodnoty tovaru 114,11 116,25 114,80 112,70

Nárast hodnoty sluţieb 111,37 110,89 116,94

Nárast hodnoty 

celkvého exportu 113,55 115,19 115,21

Údaj 2004 2005 2006 2007 2008

Hodnota tovaru EU 3 640 353 507 3 937 954 608 4 476 434 696 5 239 570 760 5 711 032 586

Hodnota tovaru NAFTA 1 323 047 040 1 479 099 216 1 675 167 680 1 854 593 920 2 047 335 520

Hodnota tovaru ASEAN 768 545 321 860 594 413 981 401 556

Nárast hodnoty tovaru EU 108,18 113,67 117,05 109,00

Nárast hodnoty tovaru 

NAFTA 111,79 113,26 110,71 110,39

Nárast hodnoty tovaru 

ASEAN 111,98 114,04
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Uvedené integračné zoskupenia sú aj vďaka svojej veľkosti svetovými hráčmi 

v ekonomickom aj obchodnom zmysle. Rozvíjajú spoluprácu aj navzájom aj s mnohými 

ďalšími krajinami sveta.  Snaţia sa realizovať spoločnú zahraničnú a bezpečnostnú politiku, 

aby ich členovia spoločne pôsobili na svetovej scéne ako jednotná sila spolupráce  

a porozumenia.  

 

EU si nestanovila cieľ, ţe sa stane svetovou veľmocou. Vzhľadom na nepriaznivé následky 

druhej svetovej vojny bol prvoradý záujem zjednotiť európske krajiny a národy. Keď sa však 

EU rozširovala a preberala väčšiu zodpovednosť, musela definovať aj svoje vzťahy so 

zvyškom sveta. Snahou Únie bolo odstránenie obchodných prekáţok, rozvoj chudobnejších 

regiónov, podpora mierovej spolupráce v rámci vlastných hraníc, ako aj spolupráca 

s ostatnými krajinami a medzinárodnými organizáciami, aby kaţdá z nich mala výhody  

z otvorených trhov, hospodárskeho rastu a zo stability vo svete, ktorý je čoraz väčšmi 

navzájom prepojený. EU si zároveň chráni legitímne ekonomické a obchodné záujmy na 

medzinárodnej aréne. A napokon Európska únia preukazuje, ako krajiny môţu úspešne 

zhromaţďovať ekonomické a politické zdroje v spoločnom záujme. Únia slúţi ako model 

integrácie krajín v ostatných regiónoch sveta.  

 

Európska únia od svojho zrodu v 50. rokoch 20. storočia rozvíjala vzťahy so zvyškom sveta 

spoločnou politikou v obchode, rozvojovej pomoci a formálnom obchode a dohodami 

o spolupráci s jednotlivými krajinami alebo regionálnymi skupinami. 

 

Zvýšený obchod pravdepodobne pozdvihne svetový rast a kaţdý z neho bude mať výhody. 

Spotrebiteľovi prináša moţnosť výberu zo širšej škály výrobkov. Súťaţ medzi dovezenými 

a miestnymi výrobkami zniţuje cenu a zvyšuje kvalitu. EU je presvedčená, ţe globalizácia 

prinesie hospodársky prospech všetkým vrátane rozvíjajúcich sa krajín, ak sa prijmú potrebné 

predpisy na multilaterálnej úrovni a urobia sa kroky na integrovanie rozvíjajúcich sa krajín do 

svetového obchodu.  

Európska únia preto rokuje so svojimi partnermi o otvorení obchodu s tovarmi a so sluţbami. 

EU sa usiluje pomôcť rozvíjajúcim sa krajinám a umoţniť im lepší prístup na svoj trh 

v krátkom čase, a súčasne im poskytne viac času, aby otvorili vlastné trhy pre európske  

výrobky. EU súčasne reformuje svoju agrárnu politiku – z čoho majú takisto prospech 

rozvíjajúce sa krajiny. 
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Transatlantické partnerstvo so Spojenými štátmi má zásadný význam pre vonkajšie vzťahy 

EU. Washington dávno podporuje európsku integráciu. EU a USA majú veľa spoločných 

hodnôt a spoločných záujmov, hoci niekedy sa objavujú rozdiely v dôraze a prístupe. EU 

spustila v roku 2004 dve prelomové iniciatívy na prehĺbenie vzťahov s Kanadou. Súčasťou 

jednej je vytvorenie partnerskej agendy EU a Kanady na spoluprácu v globálnych otázkach. 

V druhej ide o prerokovanie novej dohody na zlepšenie vzájomného obchodu a investícií. 

Hoci Čína a Japonsko sú najväčší ázijskí obchodní partneri EU, najdlhšie trvajúci vzťah má 

EU s ASEAN. Tento vzťah sa začal v roku 1972 a v roku 1980 bol formálne schválený 

dohodou o spolupráci. ASEAN sa chopila iniciatívy na rozšírenie vzťahov s EU v procese 

známom ako ASEM (Ázijsko-európske stretnutie), v ktorom sa zúčastňujú aj Japonsko, Čína 

a Juţná Kórea. Summity ASEM sa konajú kaţdé dva roky. 

Členské krajiny NAFTA počas existencie zoskupenia dosiahli značný pokrok nielen v oblasti 

liberalizácie obchodu, ale aj v oblasti investícií, došlo k významnému rastu intraregionálneho 

obchodu a posilneniu integrácie zoskupenia. 

 

Krajiny ASEAN majú bohatú tradíciu v obchodovaní. Zahraničný obchod vţdy mal a stále má  

významné miesto v hospodárskom ţivote týchto krajín. Krajiny zoskupenia začali usilovať 

o urýchlenie industrializácie. Uvedomili si, ţe vhodná zahraničnoobchodná politika by mohla 

podporiť ich úsilie a preto predstavuje významný prvok stratégie rozvoja hospodárstva. 

Najprv podporovali vývoznú expanziu domácich subjektov a následne začali odstraňovať 

prekáţky pohybu tovarov a finančných tokov.  Juhovýchodná Ázia sa v súčasnom období 

povaţuje za jeden z najliberálnejších a svetu najviac otvorených regiónov tretieho sveta.  

 

Na začiatku existencie ASEAN boli obavy vyplývajúce z faktu, ţe väčšina ekonomík ASEAN 

(s výnimkou Singapuru) tvorili v podstate poľnohospodárske ekonomiky, a preto výhody 

rozvoja obchodu v rámci vytvoreného ekonomického zoskupenia a ich voľného vzájomného 

obchodovania nebudú veľké. Tieto obavy sa nenaplnili. Naopak rapídna industrializácia krajín 

ASEAN, ktorá vytvorila rôzne priemyselné odvetvia a odvetvia na spracovanie 

poľnohospodárskych produktov, viedla k  zvýšeniu vzájomného obchodu medzi členskými 

štátmi. 
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6  PREDIKCIA  DALŠIEHO VÝVOJA EU, ASEAN A NAFTA    

 

Mnohé krajiny sveta zasiahla v roku 2008 najhoršia hospodárska a finančná kríza za posledné 

desaťročia a spôsobila prudký pokles hospodárskej činnosti. Opatrenia štátov zamerané na 

záchranu finančného systému, podporu dopytu a obnovenie dôvery prostredníctvom verejnej 

intervencie pomohli zabrániť hospodárskemu kolapsu. Hodpodársky pokles v Európe 

a Severnej Amerike sa v roku 2009 zastavil a v roku 2010 sa očakáva zlepšovanie 

makroekonomických ukazovateľov. Finančná a hospodárska kríza tvrdo zasiahla verejné 

financovanie, podniky, zamestnanosť a domácnosti. Politici budú musieť na všetkých 

úrovniach hľadať spôsoby ako oţiviť hospodársku dynamiku.  

 

Prekonanie krízy by malo zároveň predstavovať prvý krok smerom k novému trvalo 

udrţateľnému trhovému hospodárstvu, inteligentnejšiemu a ekologickejšiemu hospodárstvu. 

v ktorom sa bude dosahovať prosperita vďaka inovačným postupom a lepšiemu vyuţívaniu 

zdrojov a v ktorom kľúčovú úlohu budú zohrávať znalosti. Tieto nové hnacie mechanizmy by 

mali pomôcť pri získavaní nových zdrojov udrţateľného rastu a vytváraní nových pracovných 

príleţitostí s cieľom bojovať proti nezamestnanosti. Tento nový prístup musí ťaţiť zo situácie 

v dnešnom svete globalizácie a vzájomnej závislosti, význam ktorých kríza ešte zdôraznila.  

 

IMF zverejnil odhadovaný vývoj HDP do roku 2014, pričom pri porovaní roko 2008 a 2014 

sa očakáva nárast svetového HDP o 33,9 %. Regionálne tempá rastu sú pomerne odlišné, 

najpomalší rast je očakávaný v rámci EU o 16,3 %, nasleduje NAFTA o 21,6 % a najrýchlejší  

nárast je očakávaný v rámci ASEAN o 42,7 %.  

 

Tabuľka č. 32: Hodnota  exportu   tovaru   zoskupení v tisíc US Dollars a podiel v % 

 Zdroj: [14]   

 

 

 

 

Region/rok 2008 2014 Podiel 2014/2008

WORLD 69 489 851 93 042 675 133,9

EU 15 262 823 17 751 499 116,3

NAFTA 17 292 378 21 030 633 121,6

ASEAN 2 768 494 3 951 042 142,7

Spolu EU+NAFTA+ASEAN 35 323 695 42 733 174 121,0

Podiel EU+NAFTA+ASEAN z WORLD 

HDP 50,83 45,93 x
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Mnohé krajiny sveta sú si vedomé moţností zvyšovania konkurencieschopnosti a prosperity, 

ktoré poskytuje inteligentné a ekologické hospodárstvo, vo veľkej miere investujú do 

ekologických technológií, IKT a inteligentných sietí. Snaţia rýchle reagovať na ponúkajúce sa 

moţnosti, predvídať budúce potreby a pruţne na ne reagovať. Kríza zdôraznila mieru 

vzájomnej závislosti medzi americkým, európskym, ázijským a globálnym hospodárstvom.  

 

Medzinárodný obchod predstavuje jednu z hybných síl rastu, zamestnanosti a investovania 

v Amerike, Európe aj Ázii. Prostredníctvom WTO a bilaterálnych dohôd sa integračné 

zoskupenia aj ich členské krajiny snaţia prispievať k  odstraňovaniu prekáţok 

medzinárodných tokov obchodu a investícií a presadzovať otvorené celosvetové 

obchodovanie zaloţené na pravidlách. Tieţ sa snaţia  prehĺbiť svoje ekonomické a politické 

vzťahy s kľúčovými strategickými partnermi a zamerať sa najmä na otázky prístupu na trh, 

prístupu k energiám a surovinám a na pokrok v dosahovaní environmentálnych a sociálnych 

cieľov. 

 

V rámci ASEAN do roku 2015 má byť vytvorený spoločný hospodársky priestor, má byť 

zavedené spoločná bezpečnostná politika a črtá sa i zámer spoločnej politiky sociálneho 

rozvoja. V súčasnej dobe členské štáty pripravujú nové formy spolupráce, ktoré majú dať 

zdruţeniu určité právne základy.  

 

EU v rámci vytýčenej stratégie do roku 2020 si stanovila kľúčové priority vytváranie hodnôt 

prostredníctvom rastu zaloţeného na znalostiach, posilnenie postavenia občanov 

v inkluzívnych spoločnostiach, vytváranie konkurencieschopného, prepojeného 

a ekologickejšieho hospodárstva, rozširovanie medzinárodnej spolupráce, podpora 

medzinárodného obchodu. 

 

Členské krajiny integračných zoskupení EU, NAFTA a ASEAN spolupracujú tieţ 

s medzinárodnými organizáciami ako sú OSN, WTO a ďalšie. OSN s univerzálnym 

mandátom a legitimitou má jedinečné postavenie pri riešení globálnych problémov. 
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Členské štáty uvedených zoskupení podporujú rozvojové ciele tisícročia, ktoré OSN prijala na 

summite v septembri 2000 a mali by dosiahnuť do roku 2015: 

- odstrániť najväčšiu chudobu a hlad, 

- dosiahnuť základné všeobecné vzdelanie, 

- posilniť rovnoprávnosť pohlaví a podporovať ţeny, 

- zlepšiť zdravie matiek, zníţenie úmrtnosti rodičiek o ¾, 

- bojovať proti HIV/AIDS, malárii a ostatným chorobám, 

- zabezpečiť trvalú udrţateľnosť ţivotného prostredia, 

- rozvíjať globálne partnerstvo pre rozvoj, rozvinutie svetového nediskriminačného 

obchodného systému, odstránenie kvót a ciel, podporiť malé a ostrovné krajiny, 

oddlţovanie chudobných krajín, zlepšiť dostupnosť liekov v rozvojových krajinách. 

 

V posledných dvoch desaťročiach došlo k dynamickému rozširovaniu integračných zoskupení 

a prehlbovaniu integrácie v uţ existujúcich zoskupeniach. Je pochopiteľné, ţe krajiny si 

uvedomujú, ţe nemôţu separátne odolávať narastajúcej globálnej konkurencii, a ţe jediným 

východiskom je integrovať sa do rôznych regionálnych zoskupení. 

Medzi najsilnejšie motívy prointegračného konania krajín patria tie, ktoré majú svoj pôvod vo sfére 

ekonomiky a prinášajú zainteresovaným urýchlený ekonomický rozvoj a ďalšie pozitívne 

ekonomické efekty.  

 

Integrácia do medzinárodných zoskupení je prospešná nielen malým štátom, ktoré tým 

získavajú dostupné zdroje na lepší hospodársky a ekonomický rozvoj, ale je na prospech aj 

vyspelým krajinám. Tie si takto posilňujú svoju moc na medzinárodnom poli, čím sa vytvára 

priestor i malým štátom na presadenie svojej zahraničnej politiky. Medzinárodná 

a ekonomická spolupráca zniţuje riziko vojnového konfliktu v rámci zoskupenia i mimo 

neho. V prípade hroziaceho konfliktu mimo nadnárodného spojenia sa členovia môţu 

spoločnými silami snaţiť zabrániť mu.  

 

Integračné výhody a nevýhody teda nie sú niečím statickým, čo sa vytvorí samo od seba, ale 

predstavujú dynamický proces, v ktorom dochádza k rôznym kombináciám a striedaniu 

pozitívnej a negatívnej stránky v závislosti od adaptačnej kvality, akou integrujúce sa subjekty 

reagujú na vznikajúce príleţitosti a šance, ako aj objavujúce sa riziká a ohrozenia. Môţeme 

teda povedať, ţe pre budúcnosť na celom svete sa medzinárodné organizácie stávajú 

najdôleţitejšou súčasťou ľudstva a taktieţ jeho ďalšieho vývoja. 
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ZÁVER 

 

Cieľom predkladanej bakalárskej práce bolo oboznámiť čitateľa s medzinárodnými 

spoločenstvami a ich významom v dnešnej spoločnosti. Medzinárodné organizácie plnia rôzne 

ciele od zabezpečenia ţivotnej úrovne, pomoci členským krajinám, humanitnej pomoci aţ po 

obchod a sluţby, vďaka ktorému sa má zvýšiť prosperita členských štátov. 

Trvanlivosť, pevnosť a rozsah kaţdej integrácie závisí do značnej miery od toho či výhody, ktoré 

prináša prevyšujú nad nevýhodami. Iba takýto spôsob integrácie má nádej na trvalosť a úspech. 

Prax ukazuje, ţe väčšina pokusov o integráciu krajín, ktoré sa opierali iba o dobrú vôľu alebo  

o násilné formy vyhovujúce iba niektorým účastníkom tohto procesu sa skončili spravidla 

neúspechom. Medzi najsilnejšie motívy prointegračného konania krajín patria tie, ktoré majú svoj 

pôvod vo sfére ekonomiky a prinášajú zainteresovaným urýchlený ekonomický rozvoj a ďalšie 

pozitívne ekonomické efekty. Integrácia do medzinárodných zoskupení je prospešná nielen 

malým štátom, ktoré tým získavajú dostupné zdroje na lepší hospodársky a ekonomický 

rozvoj, ale je na prospech aj vyspelým krajinám. Tie si takto posilňujú svoju moc na 

medzinárodnom poli, čím sa vytvára priestor i malým štátom na presadenie svojej zahraničnej 

politiky. Medzinárodná a ekonomická spolupráca zniţuje riziko vojnového konfliktu v rámci 

aliancie aj mimo nej, pretoţe krajiny vo vnútri spoločenstva sa nachádzajú pod kontrolou 

ostatných členských štátov a bezpečnostných zloţiek zoskupenia. V prípade hroziaceho 

konfliktu mimo nadnárodného spojenia sa členovia môţu spoločnými silami snaţiť zabrániť 

mu. Integračné výhody a nevýhody teda nie sú niečím statickým, čo sa vytvorí samo od seba, 

ale predstavujú dynamický proces, v ktorom dochádza k rôznym kombináciám a striedaniu 

pozitívnej a negatívnej stránky v závislosti od adaptačnej kvality, akou integrujúce sa subjekty 

reagujú na vznikajúce príleţitosti a šance, ako aj objavujúce sa riziká a ohrozenia. Pre 

budúcnosť na celom svete sa medzinárodné organizácie stávajú najdôleţitejšou súčasťou 

ľudstva a taktieţ jeho ďalšieho vývoja. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

59 

 

 

 



 

 

60 

 

ABSTRAKT 

 

Vladimír INGR  Globalizačné tendencie svetovej ekonomiky  Bakalárska práca. Európsky 

polytechnický inštitút, s.r.o. Kunovice 

 

Vedúca práce: Ing. Daniela Šajmírová  

 

Kľúčové slová: Svetové hospodárstvo, globalizácia, integračné zoskupenie, EU, ASEAN,  

NAFTA, hrubý domáci produkt, inflácia, miera nezamestnanosti, podnikateľské prostredie,  

kvalita správy, zahraničný obchod. 

 

Cieľom mojej  bakalárskej práce je popis a charakteristika globalizačných tendencií svetovej 

ekonomiky. Charakterizuje svetové hospodárstvo, jeho základné črty, aspekty procesu 

globalizácie vo vývoji svetového hospodárstva a teoretický popis foriem ekonomickej 

integrácie.  

Bakalárska práca je rozdelená do šiestich kapitol. Obsahuje 31 tabuliek.  

Prvá kapitola je venovaná svetovému hospodárstvu a vysvetleniu významu samotnej 

globalizácie. Táto kapitola má teoretický charakter. 

Druhá kapitola zaoberá analýzou hospodárskeho vývoja  EU z hľadiska vývoja tempa rastu 

hrubého domáceho produktu, hrubého domáceho produktu na obyvateľa, inflácie, miery 

nezamestnanosti, podnikateľského prostredia, kvality správy a vývoja zahraničného obchodu. 

Tretia kapitola je venovaná analýze hospodárskeho  vývoja  ASEAN a štvrtá kapitola je 

venovaná  analýze hospodárskeho vývoja NAFTA na základe porovnávania rovnakých 

ukazovateľov ako v prípade EU. 

V ďalšej časti nasleduje analýza súčasného postavenia EU, ASEAN, NAFTA  globalizujúcom 

sa svete. 

Záverečná kapitola sa venuje predikcii ďalšieho vývoja EU, ASEAN a NAFTA. 

Pri vypracovávaní tejto práce boli pouţité metódy analýzy, syntézy a komparácie. 
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The aim of my bachelor thesis is to describe trends and characteristics of the globalization of 

world economy. Characterized the world economy, its basic features, and aspects of the 

globalization process in the development of world economy and the theoretical description of 

the forms of economic integration.  

Bachelor's thesis is divided into six chapters. Contains 31 tables. 

The first chapter is devoted to the global economy and explanations of globalization itself. 

This chapter is theoretical in nature.  

The second chapter deals with the analysis of economic development of the EU in terms of 

development rate of growth of gross domestic product, gross domestic product per capita, 

inflation, unemployment, business environment, quality management and development of 

foreign trade. 

The third chapter is devoted to analyzing the economic development of ASEAN and the 

fourth chapter is devoted to analysis of economic developments of NAFTA comparing the 

same variables as in the case of the EU.  

Below follows an analysis of the current status of the EU, ASEAN, NAFTA in a globalizing 

world. The final chapter is devoted to predicting the further development of the EU, ASEAN 

and NAFTA. In developing this work have been used methods of analysis, synthesis and 

comparison.  
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Zoznam skratiek 
 

 

 OECD - Organizácia pre hospodársku spoluprácu  a rozvoj (Organisation for Economic Co- 

               operation and Development) 

 OSN  -    Organizácia spojených národov  

 USA  -    Spojené štáty americké  (United States of America)  

 

 USD  -    Americký dolár (United States Dollar) 

 

 EU -        Európska únia 

  

 ASEAN - Zdruţenie štátov  juhovýchodnej Azie  (The Association of Southeast Asian  

                 Nations)    

 NAFTA - Severoamerická dhodhoda o volnom obchode (North American Free Trade  

                  Agreement) 

 IMF -       Medzinárodný menový fond 

 

 IKT  -     Informačné komunikačné technológie 

 

 HDP -     Hrubý domáci produkt 

 

 HMU -   Hospodárska a menová únia 

 

 

 

 

 

 


