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ÚVOD 

 

Priaznivé podnikateľské prostredie je také, v ktorom štát podporuje a ochraňuje 

hospodársku súťaţ, vytvára jasné a stabilné pravidlá a zabezpečuje ich dodrţiavanie 

všetkými účastníkmi, ktorí sú na trhu a zároveň minimalizuje prekáţky a administratívne 

poţiadavky smerom k podnikateľom.  

 

Belgicko sa nachádza v západnej Európe na pobreţí Severného mora medzi Francúzskom  

a Holandskom. Spolu s Holandskom a Luxemburskom je Belgicko súčasťou Beneluxu.  

Má pribliţne trojuholníkový tvar. Brusel, hlavné a zároveň najväčšie mesto Belgicka,  

sa nachádza v strednej časti krajiny. Belgicko je kriţovatkou západnej Európy a hlavné 

mestá väčšiny západoeurópskych štátov leţia v okruhu 1000 km od Bruselu, ktorý je 

sídlom EÚ a NATO. 

 

Belgicko je vysoko rozvinutý priemyselný štát s veľkou koncentráciou výroby  

a intenzívnym poľnohospodárstvom. Hlavné priemyselné odvetvia sú hutníctvo, 

strojárstvo, chémia a textil. Hlavnými priemyselnými oblasťami sú Brusel, Antverpy, 

Liège a Gent. Ťaţba uhlia sa uţ takmer zastavila. Poľnohospodárstvo je vysoko 

produktívne, ţivočíšna produkcia prevaţuje nad rastlinnou. Dôleţitý je chov ošípaných, 

hovädzieho dobytka, hydiny a oviec, význam má aj rybolov. Pestuje sa pšenica, jačmeň, 

zemiaky, cukrová repa, chmeľ a jablká.  

 

Dopravno najvýznamnejšie sú prístavy Antverpy a Oostende so spojením do Veľkej 

Británie a ropný terminál Zeebrugge. Najatraktívnejšie turistické strediska 

a oblasti sú Brusel, Antverpy, Bruggy, Oostende, Waterloo, Spa a vrchovina Ardeny. 

 

Belgicko tradične patrí k najvýznamnejším obchodným partnerom ČR. Dôvody pre vysokú 

dynamiku obchodnej výmeny a zvýšený nárast vývozu v posledných rokoch moţno vidieť 

aj v rastúcich zahraničných investíciách vrátane belgických v ČR. Vývozcovia sa tak 

snaţili prekonávať cenové a nákladové bariéry a vyuţívať komplementárnych výhod. 

Vzájomná dynamika obchodnej výmeny jednoznačne potvrdzuje prínos vstupu ČR do EÚ 

pre jeho zahraničné obchody a výhody jednotného vnútorného trhu EÚ. 
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Obchodné vzťahy medzi Belgickom a ČR sú z hľadiska prítomnosti podnikateľských 

subjektov v teritóriách nevyváţené. V Českej republike pôsobí cca 100 belgických 

podnikov s väčšinovou účasťou a cca 60 podnikov má v ČR obchodné zastúpenie alebo 

kontaktnú kanceláriu. Veľký počet belgických podnikov v Českej republike má kladný 

vplyv na exportnú kapacitu týchto podnikov, ktoré cez svoje materské podniky vyváţajú 

svoje výrobky do Belgicka. Je zrejmé, ţe činnosť zahraničných investorov tak ovplyvňuje 

zásadným spôsobom výsledky obchodu v niektorých komoditách. 

 

Cieľom bakalárskej práce je analýza podnikateľského prostredia Belgicka v rokoch 2000 

aţ 2011 a predikcia ďalšieho vývoja. Zameria sa na teoretické základy analýzy 

podnikateľského prostredia, časové rady makroekonomických ukazateľov, situáciu 

v oblasti korupcie. Popíše štruktúru vzájomného obchodu medzi Belgickom a ČR na báze 

časových radov. Na základe vyššie uvedených dát popíše súčasné a s vyuţitím fuzzy 

logiky a teórie neurónových sietí vypracuje prognózu vývoja postavenia Belgicka v EU 

a globálnej ekonomike. V závere práce bude prehľad o príleţitostiach českých 

podnikateľských subjektov na trhu Belgicka.  
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1 TEORETICKÉ ZÁKLADY ANALÝZY 

PODNIKATEĽSKÉHO PROSTREDIA 

 

Globálne rámcove podmienky popisujú obecnú situáciu národného hospodárstva nezávisle 

na odvetví, v ktorom je podnik činný. Práve také globálne podmienky sú často 

v jednotlivých krajinách veľmi rozličné a môţu nielen značne obmedzovať priestor 

k obchodovaniu v medzinárodnom marketingu, ale ani predtým nedovolí, aby sa na 

jednotlivých zahraničných trhoch objavila nevhodná činnosť. To platí predovšetkým pre 

politicky a hospodársky nestabilné národné hospodárstva, poprípade pre krajiny tretieho 

sveta. Globálne rámcové podmienky môţu byť rozdelené podľa: 

 

1. ekonomických faktorov 

2. politicko – právných faktorov 

3. sociálne kultúrnych faktorov 

4. geografických faktorov 

 

 

1.1 Ekonomické faktory 

 

Ekonomické faktory sú podstatné, pretoţe s ich pomocou môţu byť zachytené veľkosť  

a vlastnosti jednotlivých zahraničných trhov. Z veľkosti trhu môţe byť znovu odvodený 

potenciál a objem trhu, čo má centrálny význam pre posudzovanie šancí jednotlivých 

produktov na trhu. Takéto faktory medzi inými zahŕňajú : 

- rozvoj zaľudňovania 

- hrubý domáci produkt celkom aj na hlavu 

- príjem na hlavu aj rozdelenie príjmu 

- infláciu 

- kúpnu silu 

- vývoj úrokových sadzieb 

- kvótu nezamestnanosti 

Bezprostredný význam pre šance na odbyt má predovšetkým rozvoj zaľudňovania. Zatiaľ 

čo celosvetovo počet obyvateľstva zreteľne rastie, v priemyslových krajinách sú sotva 
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zaznamenané prírastky. Priemyslové krajiny sú na základe svojho vysokého príjmu na 

hlavu obzvlášť atraktívne pre ponúkajúce podniky.  [1, s. 22] 

 

Rozhodujúci význam pre medzinárodný obchod má aj kúpna sila valút v zahraničí. Pre 

zmenu kúpnej sily hrá vedľa inflácie rolu obzvlášť zmenkový kurz – s výnimkou euro 

zóny.  

 

Vedľa doposiaľ popísaných faktoroch, ktoré môţu byť pribrané ako indikátory pre veľkosť 

trhu, je treba si všimnúť aj takých determinantov, ktoré sa priamo dotýkajú finančnej 

stránky. K tomu prináleţia za prvé vývoj úrokov, hlavne úrokov cudzieho kapitálu; tí 

určujú náklady kapitálu v jednotlivých krajinách, a tým atraktívnosť krajiny k priamym 

investíciám. Za druhé hrá významnú úlohu vývoj zmenkového kurzu. Ten v prípade 

stratégie vývozu ovplyvňuje výšku trţby, v prípade priamych investícií ovplyvňuje výšku 

zisku od zahraničných dcérskych spoločnosti pre materskú spoločnosť. 

 

Taktieţ pracovné náklady, ktoré môţu mať za následok mimo iné presunutie produkcie do 

zahraničia, obzvlášť v platovo intenzívnych oboroch, majú pre medzinárodné 

rozhodovanie veľký význam. [1, s. 27] 

 

Kvóta nezamestnanosti dáva na jednej strane informácie o rezortnom potenciále, ktorý je 

k dispozícii, vo vzťahu k novo prijatým pracovným silám, na druhej strane sa dá 

usudzovať o príjmoch domácností, ktoré sú k dispozícii, a tým o kúpnej sile obyvateľstva. 

[1, str. 30]  

 

 

1.2 Politicko – právne faktory 

 

Politicko rámcové podmienky popisujú politickú situáciu a obzvlášť taktieţ politickú 

stabilitu krajiny; k tomu medzi inými patrí:  

- politické konflikty 

- snaha o suverenitu 

- úloha vojska 

- politické intervencie (vyvlastňovanie, konfiškácia) 

- hospodársky systém a hospodársky poriadok 

- tarifné a netarifné obchodné prekáţky 
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Takéto politické faktory môţu medzi inými odôvodniť značné zahraničné riziko.  

[1, s. 30-31]  

 

Taktieţ protekčné opatrenia, ako napríklad dovozné kontroly a dovozné clá na ochranu 

domáceho hospodárstva, môţu znamenať značné bariéry pre vstup na trh. Na druhej strane 

sa dá pozorovať v mnohých častiach sveta liberalizačné snahy; k tomu prináleţí colná únia 

a obchodné dohody ako napr. Európska únia, NAFTA v Severnej Amerike, MERCOSUR 

v Juţnej Amerike a ASEAN v Juţnej Ázii. [1, s. 31-32] 

 

Pre priame investície je významná taktieţ náchylnosť ku stávkam a pracovným bojkotom 

v rôznych krajinách.  

 

Taktieţ daňové aspekty hrajú významnú úlohu pri zvaţovaní vstupu na trh v zahraničí. 

Ďalšie účinky, ktoré brzdia vstup, vychádzajú z netarifných obchodných prekáţok, ako sú 

príspevky, vyrovnávacie clá, reštriktívne devízové ustanovenia, stanovenie minimálnych 

cien a ďalšie. [1, s. 32 ] 

 

Právne rámcové podmienky obsahujú : 

- právny systém 

- právo domácej a hosťujúcej krajiny 

- medzinárodné hospodárske právo 

 

Právny systém popisuje všeobecný právny poriadok štátu; zásadne sa rozlišuje medzi 

Common Law a Code Law. Zatiaľ čo Common Law (zvykové právo) sa opiera o tradíciu  

a praktiky minulosti, Code Law (zákonník) spočíva na katalógoch obsahujúcich právne 

predpisy. Oproti tomu majú krajiny vlastný právny systém silno ovplyvnený 

náboţenstvom. Rozdiely v právnom systéme môţu mať pre marketing závaţné následky. 

 

Vedľa domáceho práva je treba pri medzinárodných marketingových rozhodnutiach dbať 

na právo hosťujúcej krajiny, predovšetkým na: 

- finančné právo 

- daňové právo 

- právo na hospodársku súťaţ 

- pracovné a sociálne právo atd. [1, s. 34] 
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Medzinárodné právo obsahuje také národné právne pravidlá, ktoré slúţia k tomu, aby 

vytvorila medzinárodný právny rámec pre hranice presahujúce styk tovaru, sluţieb  

a informácií.  

 

Obsahuje pravidlá a zmluvy, ktoré sú rešpektované určitými krajinami a môţu mať 

dobrovoľný charakter alebo sú právne záväzné. 

 

 

1.3 Sociálno – kultúrne faktory  

 

Kultúra zahŕňa všetky vymoţenosti v sociálnom ţivote človeka; učí sa, je zdieľaná  

a prenáša sa z jednej generácie na druhú. Keďţe kultúrne faktory spolurozhodujú  

o spôsobe, ako reagovať na marketingové opatrenia, má ohľad na kultúrne zvláštnosti na 

trhoch krajín centrálny význam. Kultúra zahŕňa nasledujúce prvky: 

- reč (verbálnu a neverbálnu) 

- náboţenstvo 

- ceny a normy 

- zvyky 

- estetiku 

- vzdelávanie 

- sociálne inštitúcie a sociálne pomery 

 

Reč znamená jednu z najväčších bariér pre medzinárodné marketingové rozhodnutia; to 

platí predovšetkým pre komunikačnú politiku, ale taktieţ pre značenie a balenie produktu. 

Pre prekonanie jazykovej bariéry je vo väčšine prípadoch ţiaduca lokálna podpora.  

 

Vo veľa krajinách je kultúra veľmi silno formovaná náboţenstvom, čo zo sebou môţe 

niesť závaţné dôsledky pre medzinárodné marketingové rozhodnutia. [1, s. 35] 

 

Ceny a normy rozhodujú o tom, či nejaký produkt v krajne bude akceptovaný alebo 

odmietnutý.  Keď kultúra v cieľovej krajne odmietne produkty, ktoré neboli v danej krajne 

vyrobené, má potom medzinárodný marketing problémy.  

 

Ku zvykom patria za prvé spôsob, ako sú produkty uţívané.  Uţívanie spojené s produktmi 

je rozdielne podľa špecifikácie krajín a vyţaduje iné komunikatívne pozície. 
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K estetike patrí vnímanie jednotlivých slov, objektov a symbolov.  

 

Na úrovni vzdelávania závisia často zvyklosti konzumenta, napríklad dopyt po CD 

s klasickou hudbou, knihy, návšteva divadla a múzea; úroveň vzdelania určuje, aké médiá 

uţívatelia pouţívajú. V krajinách s vysokou kvótou analfabetizmu sú preto nevhodné 

kampane v tlači; ďaleko viac úspešnosti má oslovenie cez TV, a obzvlášť rozhlas.  

 

Sociálne inštitúcie ovplyvňujú spôsob, ako sú osoby medzi sebou spojené na sociálnom 

poli. Pre marketing je významná veľkosť rodiny, ale taktieţ zloţenie rodiny má význam 

pre rozhodovanie marketingu. 

 

Sociálna štruktúra závisí na príslušnosti k vrstve a je často odvodená od náboţenstva. Na 

sociálnej štruktúre, tzn. na podiele hornej, strednej a dolnej vrstvy obyvateľstva, závisí 

výber relevantných trţných segmentov v rôznych krajinách. [1, s. 36] 

 

 

1.4 Geografické faktory 

 

Ku geografickým faktorom patrí : 

- podnebie 

- miestopis 

- vybavenie zásobami  

- infraštruktúra 

 

Klimatické podmienky ako výška, vlhkosť a teplota ovplyvňujú na jednej strane dopyt po 

určitých výrobkoch, na druhej strane taktieţ ich funkčnú schopnosť. K topografii sú 

počítane prirodzené bariéry ako prales, hory a iné. Krajiny s mnohými takými bariérami, sú 

samy podľa geografie rozdelené na trţné segmenty, ktoré medzi sebou udrţujú málo 

vzťahov a čiastočne taktieţ hovoria rozdielnou rečou. Na základe toho je obsluha takých 

trhov spojená so značnými logistickými problémami. 

 

Vybavenie zásobami, tj. pouţiteľnosť pokladu zemi a moţnosť k výrobe energie, vytvára 

základnú polohu pre kaţdé moderné technológie; výskyt hodnotných pokladov 

v jednotlivých krajinách dovolí očakávať rýchly hospodársky rozvoj, a tým vznik nových 

trhov. [1, s. 38] 
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Infraštruktúrne podmienky zahŕňajú faktory ako veľkosť a stav rozvoja dopravnej siete, 

transportné prostriedky, ktoré sú k dispozícii, dopravné uzly a taktieţ komunikačnú 

infraštruktúru, ako aj moţnosť zásobovania energiami. Miera dopravnej infraštruktúry 

veľmi silno závisí na topografii a je rozhodujúcim faktorom pre voľbu distribučných ciest. 

Práve v krajinách, ktoré sú málo rozvinuté, s čiastočne vysokými geografickými bariérami, 

často nie je moţné siahnuť po rozvinutých transportných cestách; na základe toho je 

ţiaduce väčší počet distribučných centier  v tej krajne, aby mohol byť trh plošne pokrytý. 

Ako ďalšie má komunikačná infraštruktúra značné dôsledky pre moţnosť marketingovej 

komunikácie a výskum trhu. [1, s. 38-39]  

 

V otvorenej spoločnosti ako je Belgicko prevláda sklon i individualizmu a k racionálnemu 

aţ pragmatickému uvaţovaniu. Preto je pomerne jednoduché sa v otvorenej spoločnosti 

zapojiť do podnikania. [2, s. 35] 

 

Marketingové prostredie tvoria nekontrolovateľné faktory, ktoré obklopujú podnik. 

Marketingové prostredie sa skladá z mikroprostredia a makroprostredia. [3, s. 71] 

 

 

1.5 Odvetvie a súťaţenie (konkurencia) 

 

Odvetvové a súťaţné faktory postihujú iba tie podniky, ktoré sú činné v rovnakom odbore. 

Popri všeobecných odvetvových štruktúr sa analyzujú faktory, ktoré sa týkajú konkurencie, 

dodávateľov a odberateľov. 

 

 

1.5.1 Štruktúra odvetvia 

 

Štruktúra odvetvia popisuje všeobecnú charakteristiku priemyselného sektora, v ktorom  

sa podniká, a vo vysokej miere určuje spôsob súťaţenia, s ktorým sa zodpovedajúce 

podnikanie konfrontuje. K tomu patrí za prvé forma trhu (napr. oligopolna alebo 

monopolné), za druhé prekáţky vstupu na trh, ako nacionalizmus a patriotizmus, ale  

aj peňaţné príspevky pre domáce ponuky, dovozné clá pre určité kvality atď., podstatné 

obmedzenia pre medzinárodný marketing. 
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Ďalším faktorom je konkurenčná intenzita vo vnútri jedného odvetvia, práve v popredí 

harmonizácie vnútorného trhu v Európe dochádza - na základe z toho plynúceho 

zjednodušeného prístupu na trh - k zvýšeniu konkurenčnej intenzity. 

 

 

1.5.2 Súťaţenie 

 

Analýza súťaţenia zahŕňa za prvé identifikáciu konkurentov, za druhé ich evalváciu. Pri 

identifikácii konkurentov sa zistí, či sa vlastný podnik nachádza na jednotlivých trhoch 

krajín skôr ako lokálne ponúkajúci, alebo či súťaţí s medzinárodne činnými podnikmi. 

 

Evalvácia súťaţenia by mala medzi iným prihliadnuť na sile trhu, strategickom 

usporiadaní, ako aj pokrytie trhu jednotlivými konkurentmi. Sila trhu konkurentov vyplýva 

z ich veľkosti a podielu na trhu, ale aj z rezortov a potenciálov, ktoré majú jednotlivý 

súťaţiaci k dispozícii, napríklad finančná sila, personál, prístup k nákupným prameňom  

a situácia zisku. 

 

 

1.5.3 Dodávatelia 

 

Analýza dodávateľov má osobitný význam pre tie podniky, ktoré plánujú v niektorých 

krajinách priame investície alebo uţ tu majú vlastné pobočky. Takéto dodávateľské faktory 

obsahujú: 

- Počet a veľkosť dodávateľov 

- Koncentráciu a trhovú silu 

- Kvalitu surovín a predbeţných výrobkov 

- Pracovnú ponuku 

- Ponuku nominálnej kvality 

tzn. postihujú všetky nákupné trhy podnikania. Obzvlášť trhová sila dodávateľov k sebe, 

môţe priťahovať zvýšené náklady na obstaranie vstupných dát tovar, kvalita surovín  

a predbeţných výrobkov, oproti tomu ovplyvňuje kvalitu konečných výrobkov, a tým ich 

presadzovanie na svetovom trhu. [1, s 39 - 41] 
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1.6 Odberatelia 

 

Odberateľ je nejaký subjekt (napr. firma alebo jednotlivec), voči ktorému má dodávateľ 

určité záväzky a musí plniť podmienky dané zmluvou. 

 

 

1.6.1 Konečný spotrebiteľ 

 

Pri analýze konečného spotrebiteľa majú význam okrem iného následne uvedené faktory: 

 

a) Pomer dopytu na jednotlivých trhoch krajín 

K pomeru dopytu patrí napríklad: kúpne kritériá, hustota potreby, špecifické poţiadavky 

výrobku a voľba trhového správania. Rozdielne poţiadavky na výrobok v jednotlivých 

krajinách vedú spravidla k odlišnej výrobnej politike, rozdielne kúpne kritériá  

k diferenciácii komunikačnej politiky, voľba trhového správania je dôleţitá najmä pre také 

podniky, ktoré na zahraničných trhoch konkurujú lokálnym trhom, ktoré sú uţ usadené. 

 

b) Rozvoj štruktúry potrieb 

Výrobky, ktoré v niektorých krajinách patria k základným potravinám, predstavujú pre iné 

krajiny často luxusnú značku. Medzinárodné marketingové rozhodovanie musí brať ohľad 

na to, ţe po nadnesene uţívaných spotrebných značkách je dopyt skôr v rozvinutých 

krajinách, zatiaľ čo v málo rozvinutých krajinách usilujú široké vrstvy obyvateľstva 

predovšetkým o pokrytie základných potrieb. 

 

c) Postoje a preferencie 

Postavenie a preferencie sú veľmi silne ovplyvnené kultúrou, typické príklady sú postoje  

k čistote, erotike, humoru, materiálnym hodnotám atď, ale aj ku konkrétnym produktom, 

ako napríklad kozmetika, alkoholické nápoje alebo tabakové výrobky. 

 

d) Povaha a veľkosť úseku trhu 

Povaha a veľkosť trhového segmentu môţu byť zistené pomocou členenia trhu, to môţe 

nastať na základe sociálne - demografickej známky, Life-Style typológie, alebo očakávania 

prospechu konzumenta (Benefit-Segmentácia). 
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e) Cenová pripravenosť konzumentov 

Cenová pripravenosť konzumentov závisí na ich ekonomickej situácii (príjem domácnosti, 

kúpna sila, atď.). Na základe špecifickej a veľmi rozdielnej kúpnej sily v rôznych krajinách  

sa v mnohých prípadoch vykonáva medzinárodná cenová diferenciácia, aby mohli byť 

primerane zohľadnené rozdielne platobné pripravenosti konzumentov v jednotlivých 

krajinách. 

 

f) Ţivotný cyklus výrobku 

Postavenie výrobkov v ţivotnom cykle na jednotlivých trhoch krajín má v medzinárodnom 

marketingovom rozhodovaní značný význam, pretoţe v behu ţivotného cyklu sa mení 

veľký počet faktorov ako obrat, zisk, počet a správanie konkurentov a odberateľov, 

dôsledkom toho je potom tieţ nutnosť fázovo-špecifická záloha marketingového 

inštrumentária. 

 

 

1.6.2 Obchod 

 

Význam obchodu, ako rámcovej podmienky medzinárodného marketingu je zreteľný, 

pozorujeme ho v prípade záručnej lehoty a to najmä v obchode s potravinami. Narastajúce 

koncentrácie a s tým spojená sila dopytu obchodu, viedla k zosilneniu úsilia 

zhromaţďovania obstarávania zo strany výrobcov. Práve u veľkých obchodných reťazcov, 

prípadne u nákupných kooperácií zisťujeme tieţ, rastúci trend internacionalizácie, ktorý  

sa potláča nielen zakladaním zahraničných pobočiek, ale aj akvizíciami a spoluprácou. 

 

Štruktúra obchodu na jednotlivých spracovaných trhoch má značný význam pre distribučné 

politické rozhodnutia, pretoţe pri nepriamej odbytovej stratégii sa musí siahnuť späť  

na distribučné kanály v jednotlivých krajinách, ktoré sú uţ k dispozícii, tieţ jednotlivé 

marketingové aktivity sú vzhľadom k obchodu prispôsobené špecifickým štruktúram  

v jednotlivých krajinách . [1, s 41 - 43] 
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2 ČASOVÉ RADY MAKROEKONOMICKÝCH 

UKAZATEĽOV ZA POSLEDNÝCH JEDENÁSŤ 

ROKOV 

 

Do makroekonomických ukazovateľov patrí hrubý domáci produkt, inflácia, 

nezamestnanosť, hrubý verejný dlh a ďalšie.  

 

2.1 Hrubý domáci produkt 

 

Hrubý domáci produkt (skratka HDP, resp. GDP v anglickom jazyku podľa Gross 

Domestic Product) je jedným z najdôleţitejších makroekonomických ukazovateľov. Je to 

trhová hodnota všetkých tovarov a sluţieb vyprodukovaných na určitom území za určité 

časové obdobie. HDP sa poţíva ako makroekonomický ukazovateľ výkonnosti ekonomiky 

štátu. HDP na osobu – GDP per capita sa vyuţíva v medzinárodnom porovnávaní HDP. 

 

Rok Reálny rast HDP v % 

 

2000 1,4 

2001 1,6 

2002 1,5 

2003 0,5 

2004 1 

2005 1,7 

2006 1,8 

2007 4,1 

2008 4 

2009 - 1,5 

2010 3,9 

2011 2,4 

2012 1,2 

2013 1,0 

Tabuľka č. 1: Reálny rast HDP v percentách 

Zdroj: [7], vlastné spracovanie  



19 

-2

-1

0

1

2

3

4

5

20
00

20
01

20
02

20
03

20
04

20
05

20
06

20
07

20
08

20
09

20
10

20
11

20
12

20
13

R
e

á
ln

y
 r

a
s

t 
H

D
P

 (
%

)

            

Graf č. 1: Reálny rast HDP v percentách 

Zdroj: [7], vlastné spracovanie 

 

Ako vyplýva z tabuľky najvyšší medziročný rast zaznamenalo Belgicko v roku 2000 a to 

3,7 %. Rast Belgickej ekonomiky je kolísavý. Najniţšia hodnota bola v roku 2009 kedy 

vlastne rast, bol v mínusových číslach na hodnote -1.5 %. V roku 2010 je to uţ 3.9 % 

a v roku 2011 2,4 %. Rok 2012 pokračoval klesaním rastu HDP na hodnotu 1,2 %, čo nieje 

dobrá prognóza do budúcnosti, keďţe aj do roku 2013, Belgicko vstúpilo s rastom HDP na 

úrovni 1 %. Je zrejmé, ţe Belgicko prekonáva recesiu, ale kríza ešte neskončila. Základnou 

otázkou zostáva v akom rozsahu sa podarí zmierniť dopady hospodárskej krízy do 

sociálneho sektoru Belgicka. [8] 

 

 

2.2 Štátny rozpočet 

 

Štátny rozpočet je bilancia príjmov a výdavkov štátu vyjadrujúca peňaţné vzťahy, spojené 

s plnením funkcie štátu, plán príjmov a výdavkov štátu. Je to najdôleţitejší finanční nástroj 

presadzovania štátnej hospodárskej politiky. Štátny rozpočet je základný operatívny 

program vlády vyjadrený v číslach a schválený vrcholným zákonodarným zborom.  

 

Belgický federálny parlament schválil 29. apríla 2010 zákon o rozpočte federácie na rok 

2010 nasledovne (v miliónoch eur): 
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Štruktúra štátneho rozpočtu 

 

 

Príjmy 40758,1 

Výdaje 53273,6 

Saldo netto rozpočtu - 12515,5 

Saldo rozpočtových operácií - 2610 

Saldo netto k financovaniu - 15125,5 

Amortizácia a splácanie verejného dlhu 32179,2 

Saldo brutto k financovaniu - 47304,2 

Tabuľka č. 2: Štátny rozpočet na rok 2012 (v mil. eur) 

Zdroj: [8], vlastné spracovanie 

 

Podľa Výboru pre monitoring rozpočtu sa situácia vyvíjala v roku 2010 priaznivo. Celkové 

príjmy sa zvýšili o 4,2 %. Cieľ bol 4,67 %, to znamená, ţe chýba 400 miliónov dolárov. 

K pozitívnemu vývoju prispieva aj DPH, ktorá by mala dodať do rozpočtu 30 miliárd eur 

a za rok 2010 príjmy z DPH rástli 8,2 % viac, čo je lepšie ako očakávaný vývoj.  

 

 

2.3 Inflácia 

 

Inflácia označuje ekonomický jav, počas ktorého sa vyskytuje dlhšie trvajúci rast cenovej 

hladiny alebo zodpovedajúce zníţenie kúpnej sily peňazí. Inflácia je jeden 

z najzávaţnejších problémov vo vyspelých ekonomikách. Opačným javom k inflácii je 

deflácia - teda pokles cenovej hladiny. [9] 

 

Rok 

 

Inflácia v % 

2000 1,98 

2001 2,14 

2002 2,47 

2003 1,65 

2004 1,59 

2005 2,1 

2006 2,78 

2007 1,79 

2008 1,82 

2009 - 0,4 

2010 2,11 
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2011 3,53 

2012 2,57 

2013 1,21 

Tabuľka č. 3: Miera inflácie v % 

Zdroj: [9], vlastné spracovanie 

 

  

Graf č. 2: Miera inflácie v % 

Zdroj: [9], vlastné spracovanie 
 

Inflácia zaznamenala v decembri 2009, po 7 mesiacoch deflácie, opäť kladnú hodnotu  

+ 0,3 %. V roku 2010 dochádzalo k pozvoľnému zvyšovaniu inflácie. V januári a februári 

rástli ceny zhodne o 0,8%, v marci a apríli sa inflácia pohybovala uţ okolo 2 %. V máji 

a júni bol najväčší rast inflácie, aţ 2,7 %. [8]  

V roku 2011 inflácia striedavo rástla a klesala. Najvyššia bola v novembri. Rok 2012 

naznačil pokles inflácie, ktorá sa medziročne zastavila na hodnote 2,57%, čo voči 

predchádzajúcemu roku znamená zlepšenie, skoro o 1%.  

Rovnako tak Belgicko vstúpilo do roku 2013, úroveň inflácie je nízka, no ako aj 

v predchádzajúcich rokoch, je moţné postupom roku očakávať zvyšovanie z hodnoty  

1,21 % aţ na úroveň okolo 2 %. 
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2.4 Miera zamestnanosti 

 

Miera zamestnanosti sa vypočítava vydelením počtu osôb vo veku 15 aţ 64 v zamestnaní 

na celkovej populácii rovnakej vekovej skupiny.  

 

Nezamestnanosť  

Definícia nezamestnanosti je zaloţená na tom, ţe osoba schopná práce je z moţnosti 

pracovať v platenom zamestnaní vyradená, ale aj na tom, ţe sa so svojím vyradením 

neuspokojuje a hľadá nové platené zamestnanie. Nezamestnanosť vzniká ako nerovnováha 

medzi ponukou a dopytom  po pracovných silách. Ekonomicky aktívne obyvateľstvo, často 

nazývané aj pracovnou silou sa delí na:  

 

a) Osoby zamestnané 

Ide o ľudí, ktorí majú viac ako 15 rokov a vykonávajú akúkoľvek platenú prácu a o ľudí, 

ktorí sú zamestnaní, ale dočasne nepracujú napríklad z dôvodu choroby, štrajku alebo 

dovolenky  

 

b) Osoby nezamestnané 

Za nezamestnaného sa povaţuje kaţdá osoba vo veku 15 – 64 rokov, ktorá síce nemá 

ţiadnu platenú prácu, ale aktívne sa podieľa na tom, aby si ju našla. Európska štatistický 

úrad (EUROSTAT) vychádza z definície Medzinárodnej organizácie práce (ILO), podľa 

ktorej nezamestnaná osoba je: 

• bez práce 

• schopná začať pracovať počas nesledujúcich 14 dní 

• aktívne si hľadala zamestnanie v priebehu predchádzajúcich štyroch týţdňov. 

 

Opačným prípadom je ekonomicky neaktívne obyvateľstvo, resp. mimopracovná sila, 

ktorá je tvorená osobami mladšími ako 15 rokov, študentmi, ţenami v domácnosti, 

dôchodcami, ľuďmi ţijúcimi z vlastného majetku, ľuďmi, ktorí pre chorobu nemôţu 

pracovať alebo jednoducho nehľadajú prácu zo subjektívneho dôvodu. K ekonomicky 

neaktívnemu obyvateľstvu teda zaraďujeme ľudí, ktorí prácu nemajú a ani sa  

z akéhokoľvek dôvodu nepodieľajú na jej hľadaní. 
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Počet nezamestnaných osôb  

Vyjadrujeme ako rozdiel medzi veľkosťou pracovnej sily a veľkosťou zamestnanej 

pracovnej sily.  

 

Percentuálna miera nezamestnanosti 

Vypočíta sa ako pomer počtu nezamestnaných osôb, ktoré sa aktívne snaţia získať 

zamestnanie a sú schopní to preukázať, a celkového počtu ekonomicky aktívneho 

obyvateľstva vyjadrený v percentách. [6] 

 

Rok Nezamestnanosť v % 

 

2000 6,8 

2001 6,6 

2002 7,5 

2003 8,2 

2004 8,4 

2005 8,5 

2006 8,3 

2007 7,5 

2008 7,0 

2009 7,9 

2010 8,3 

2011 7,1 

2012 8,1 

2013 8,3 

Tabuľka č. 4: Miera nezamestnanosti v Belgicku v % 

Zdroj: [11], vlastné spracovanie 

 

 

Hospodárska kríza sa prejavuje na trhu práce so značným meškaním. Aj napriek tomu, ţe 

média prinášajú denne zlé informácie o vývoji nezamestnanosti, úpadky firiem a podobne, 

oficiálne štatistiky tento vývoj zatiaľ nepotvrdili. Nezamestnanosť rástla v roku 2009 

tempom 0,1 % mesačne. Údaje z roku 2010 vykazujú, ţe 8,3 % práceschopného 

obyvateľstva bolo nezamestnaného.  
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Graf č. 3: Miera nezamestnanosti v Belgicku v % 

Zdroj: [11], vlastné spracovanie 

 

Rok 2011 mal pre belgickú nezamestnanosť pozitívny vývoj, kedy prišlo k poklesu o 1,2 

%, avšak v roku 2012 nezamestnanosť opäť vzrástla a to na hodnotu 8,1 %. Rok 2013 

ukazuje negatívny vývoj, odráţa trend celej EÚ a nezamestnanosť opäť rastie na úroveň 

8,3 %. [8] 

 

 

2.5 Obchodná bilancia 

 

Obchodná bilancia zaznamenáva v hodnotovom vyjadrení dovoz a vývoz tovarov, sluţieb 

a výkonov priemyselnej výrobnej povahy za určité obdobie, ale vţdy bez ohľadu na 

splatnosť pohľadávok a záväzkov. [10] 

 

Rok 

Vývoz v mld EUR 

 

2000 158,0 

2001 160,5 

2002 163,8 

2003 162,9 

2004 176,7 

2005 191,2 

2006 205,6 

2007 217,3 
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2008 221,6 

2009 177,7 

2010 210 

2011 238,2 

2012 239 

Tabuľka č. 5: Celkový vývoz v Belgicku (mld. EUR) 

Zdroj: [10], vlastné spracovanie 

 

Z tabuľky je zrejmé, ţe belgický vývoz mal do roku 2008 rastúcu tendenciu. Kritický bol 

rok 2009, v roku 2010 dochádza k opätovnému rastu vývozu a Belgicka, avšak objem 

obchodu sa vracia na predkrízovú úroveň, či dokonca mierne sa zvyšuje aţ v roku 2011. 

Vývoj roka 2012 ukazuje udrţanie vývozu na úrovni predchádzajúceho roku.   
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    Graf č. 4: Celkový vývoz v Belgicku (mld. EUR) 

    Zdroj: [10], vlastné spracovanie 
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Rok Dovoz 

 

2000 153,1 

2001 154 

2002 153,9 

2003 154,9 

2004 169,4 

2005 187,3 

2006 203,8 

2007 215,9 

2008 232,5 

2009 182,5 

2010 213,6 

2011 247,2 

2012 247 

Tabuľka č. 6: Celkový dovoz do Belgicka (mld. EUR) 

Zdroj: [10], vlastné spracovanie 

 

 

Taktieţ ako pri vývoze, aj tu môţeme pozorovať obdobnú situáciu. Pokles zaznamenal 

v roku 2009, po prepuknutí svetovej recesie. Aţ rok 2010 prináša opätovný nárast na 

predkrízové hodnoty. V roku 2011 a rovnako aj 2012 bolo do Belgicka dovezených o viac 

ako 30 mld. EUR viac tovarov a sluţieb neţ v roku 2010. 
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Graf č. 5: Celkový dovoz do Belgicka (mld. EUR) 

Zdroj: [10], vlastné spracovanie 
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Rok Obchodná bilancia Belgicka 

 

2000 5 

2001 6,6 

2002 10 

2003 8,1 

2004 7,3 

2005 3,9 

2006 1,8 

2007 1,4 

2008 - 11 

2009 - 4,8 

2010 - 3,6 

2011 - 9 

2012 - 8,1 

Tabuľka č. 7: Obchodná bilancia Belgicka (v mld. EUR) 

Zdroj: [10], vlastné spracovanie 
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Graf č. 6: Obchodná bilancia Belgicka (mld. EUR) 

Zdroj: [10], vlastné spracovanie 

 

Belgická ekonomika je značne závislá na konjunktúre svetových trhov. Celková 

hospodárska kríza, ktorá postihla aj susedné štáty Belgicka, viedla k pádu belgického 

zahraničného obchodu. Od roku 2008 Belgicko nedokáţe pokrývať dovoz vývozom 

z krajiny, preto sa ich saldo zahraničného obchodu drţí v negatívnych hodnotách. Vývoj, 

ktorý je vidieť na grafe poukazuje na fakt, ţe nejaký čas ešte potrvá kým Belgicko dokáţe 

svoj zahraničný obchod dostať na hodnoty z pred krízových čias. [10] 
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3 ANALÝZA POSTAVENIA BELGICKA 

V GLOBÁLNEJ EKONOMIKE 

 

Belgicko patrí medzi 10 najväčších vývozcov svete a pribliţne 70 % HDP prechádza 

zahraničným obchodom. [12] 

 

Ako jedným zo zakladajúcich členov Európskeho spoločenstva (ES), podporuje 

prehlbovanie právomoci súčasnej Európskej únie (EÚ) na integráciu európskych 

ekonomík. [8] 

 

V štruktúre vývozu hlavné pozície patria odvetviam s vysokou pridanou hodnotou. Ako je:  

- energetika 

- strojárstvo 

- dopravné prostriedky a zariadenia 21,6 % 

- výrobky chemického a farmaceutického priemyslu 20,9 % 

- poľnohospodárske a potravinárske výrobky 8,5 % 

Najväčším vývozným artiklom v roku 2010 boli chemické a farmaceutické výrobky, ktoré 

zaujímajú podiel na celkovom vývoze Belgicka 32,7 %. 

 

Belgická ekonomická štruktúra je charakteristická svojou vysoko produktívnou pracovnou 

silou, vysokým HNP a vysokým exportom. Belgická ekonomika je zameraná na sektor 

sluţieb s vysoko efektívnym transportným systémom prístavov, ciest, ţelezníc a kanálov. 

[13] 

 

Belgicko je členom EU, WTO, OECD. Belgicko, ostatne podobne ako ČR, realizuje svoj 

vývoz predovšetkým do krajín EÚ. Podiel krajín EÚ na belgickom vývoze je takmer 76 %. 

Na celú Európu pripadá 80,1 % vývozu, na Áziu 8,6 %, Ameriku 7,4 % a Afriku 2,6 %.  

 

Najväčším obchodným partnerom je Nemecko s podielom takmer 20 % na celkových 

vývozoch Belgicka. Nasledujú susedné krajiny Francúzsko, Holandsko a Veľká Británia, 

ktorých podiel je 18, 12 a 7 % a tak susedné krajiny, vrátane Luxemburska predstavujú 

takmer polovicu vývozu Belgicka. [14] 
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Belgicko má nedostatok surovín a základných materiálov a je preto závislé na globálnych 

trhoch pre import surovín. V roku 2009 bol ich obchodný deficit 4 %, ekonomická recesia 

poukázala na zraniteľnosť belgickej ekonomiky. Verejný dlh bol takmer 100 % HDP. 

V roku 2009 poklesla belgická ekonomika o 3,4 bodov a čelila narastajúcej 

nezamestnanosti. Ďalšou problematickou oblasťou je starnutie obyvateľstva a zvyšujúce sa 

sociálne dávky, ktoré nútia belgickú vládu prijať razantnejšie opatrenia. Napriek týmto 

negatívam belgická ekonomika bola schopná vyprodukovať veľmi veľké HDP. [13] 

 

Ekonomika krajiny je veľmi dobre rozvinutá, je zaloţená na princípoch voľného obchodu. 

Export krajiny má výrazný vplyv na ekonomiku s vysokým podielom na GDP. 

V Antverpách, ktoré patria tejto krajine, sa nachádza najväčšie svetové centrum obchodu 

s diamantmi. Poľnohospodárstvo sa sústreďuje predovšetkým na ţivočíšnu výrobu. 

Chovajú sa tu ošípané, hydina a dobytok. Pestuje sa pšenica, jačmeň, cukrová repa, 

zelenina a zemiaky. Hustá cestná a ţelezničná sieť umoţňuje pohodlné cestovanie, 

cestovný ruch má na hospodárstvo Belgicka významný podiel. Belgicko má otvorenú 

ekonomiku, a ako zakladajúci člen Európskej únie podporuje zjednocovanie ekonomiky 

európskej. Menou Belgicka sa stalo euro, ktoré nahradilo belgický frank. Belgicko sa 

orientuje na zahraničný obchod s dovozom potravinárskych výrobkov, strojných zariadení, 

nebrúseného diamantov, ropy a jej produktov, chemikálií, textilu odevov a odevných 

doplnkov. Vyváţa najmä ţelezo, oceľ, automobily, opracované diamanty, plasty, ropné 

produkty, textil, potravinárske výrobky. 

 

Priemysel  má v stále velký podieľ na exporte, výzkume a vývoji (okolo 80 %). 

 

Záver roka 2008 a rok 2009 prináša významný pokles priemyselnej výroby. Rok 2010 je 

rokom oţivenia, priemyselná výroba rastie o 2,6%, čo sa pokladalo za jeden z faktorov 

potvrdzujúci koniec krízy. Relatívne priaznivý vývoj pokračoval aj na začiatku roka 2011, 

ale druhá vlna krízy, pribliţne od polovice roku 2011 opät ťaţko dopadla na sektor 

priemyslu. 

 

Hospodárska kríza ukázala slabé stránky priemyselnej politiky Belgicka, najmä Flámska. 

Od 70. rokov totiţ predovšetkým flámska vláda podporovala intenzívne príchod veľkých 

zahraničných investorov (automobily, chémia, komunikácia), okolo ktorých sa rozvíjal 

miestny subdodávateľský priemysel. Tie sa však teraz sťahujú (delokalizují) smerom ku 

krajinám s výhodnejšími podmienkami (nové členské štáty EÚ, Čína, India, Kórea). 
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Belgický priemyselný sektor tvoria diverzifikované segmenty, ako sú energetický, 

stavebný a spracovateľský. Spracovateľský priemysel zahŕňa: textilný, koţiarstvo, výroba 

topánok a oblečenia, výroba potravín a nápojov, tabakové výrobky, hutníctvo, ţeleziarne, 

výroba strojov, papiernictvo a chemikálie. [13] 

 

Segmenty ako energetika sa vyvinuli aţ v 60. rokoch 20. storočia a majú vyšší podiel 

zahraničných investícií. Priemyselný základ Belgicka z počiatku 19. storočia zahraničnej 

investície v súčasnosti majú výrazný vplyv na pozitívny ekonomický rast celkového 

priemyslu. 

 

Belgický priemysel je rozšírený po celej krajine a preto zamestnanosť v jednotlivých 

regiónoch je rôzna. Hlavná koncentrácia pracovných príleţitostí je v mestských oblastiach 

v centrálnom Flámsku a v severovýchodnej časti. Na druhej strane juţné regióny sú nízko 

industrializované. Oceliarsky priemysel má najväčší vplyv na celkový priemysel 

v Belgicku. [13] 

 

Belgický priemyselný sektor vzrástol v roku 2009 o 2 %, ktoré predstavujú 51. miesto 

z globálneho hľadiska. [15] 

 

Česká republika, podľa belgických štatistík bola, v roku 2009 18. najväčším dodávateľom 

Belgicka s podielom 0,8 %. Pokles belgických dovozov z ČR je niţšia (- 16,9 %) ako 

priemerný pokles celkových dovozov Belgicka (- 20,4 %). [14] 
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4 SITUÁCIA V OBLASTI KORUPČNÉHO JEDNANIA 

V PODNIKATELSKOM PROSTREDÍ ZA 

POSLEDNÝCH JEDENÁSŤ ROKOV  

 

4.1 Korupcia 

 
Korupcia znamená priame alebo nepriame ţiadanie, ponúkanie, poskytovanie alebo 

prijímanie úplatku alebo inej nenáleţitej výhody, alebo ich prísľubu, ktoré deformuje 

riadne vykonávanie povinnosti alebo správanie poţadované od príjemcu úplatku, 

nenáleţitej výhody alebo ich prísľubu. 

 

Korupcia je trestným činom. [16] 

 

 

4.2 Index vnímania korupcie CPI 

  

Index vnímania korupcie (CPI) zoraďuje krajiny podľa stupňa vnímania existencie 

korupcie medzi úradníkmi verejnej správy a politiky. Ide o zloţený index, vychádzajúci  

z výsledkov prieskumov, ktoré sa vzťahujú ku korupcii, odráţajú názory odborníkov  

a predstaviteľov podnikateľskej sféry a zaisťujú  rôzne nezávislé a renomované inštitúcie.  

 

K zaradeniu krajiny alebo územia do indexu CPI dôjde len v prípade, keď sú k dispozícii 

údaje najmenej z troch spoľahlivých zdrojov. Práve preto v indexy CPI nie sú všetky 

krajiny, krajiny s menej ako tromi spoľahlivými zdrojmi sa do indexu nezahŕňajú. 

 

Index vychádza z 13 rôznych prieskumov uskutočnených 10 nezávislými inštitúciami. 

Zdrojové prieskumy boli publikované v období od januára 2009 do septembra 2010. 

Transparency International dbá na to, aby pouţité zdroje boli vysoko kvalitné a aby práca 

na prieskumoch bola vykonávaná úplne poctivo. Údaje musia byť dostatočne doloţené, 

vysvetlenie pouţitej metodológie musia umoţňovať posúdenie spoľahlivosti zdroja. [17] 
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Rok Index CPI 

vnímánia 

korupcie 

Počet 

priezkumov 

Štandardná 

odchylka 

Najvyšší – 

najniţší rozsah 

hodnotenia 

Umiestnenie 

vo svetovom 

rebríčku 

2000 6,1 9 1,3 4,3 – 8,8 25. 

2001 6,6 7 0,7 5,7 – 7,6 24. 

2002 7,1 8 0,9 5,5 – 8,7 20. 

2003 7,6 9 0,9 6,6 – 9,2 17. 

2004 7,5 10 - 7,1 – 8,0 17. 

2005 7,4 9 - 6,9 – 7,9 19. 

2006 7,3 7 - 6,6 – 7,9 20. 

2007 7,1 6 0,1 7,0 – 7,2 21. 

2008 7,3 6 0,2 7,1 – 7,6 18. 

2009 7,1 6 0,4 6,7 – 7,5 21. 

2010 7,1 6 0.2 6,8 – 7,4 22. 

2011 7,0 5 0.2 6,8 – 7,4 20. 

2012 7,5 7 0,1 7,1 – 7,8 16. 

Tabuľka č. 8: Vyhodnotenie Indexu CPI za posledných 10 rokov v Belgicku  

Zdroj: [17], vlastné spracovanie 
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Graf č. 7: Vyhodnotenie Indexu CPI za posledných 10 rokov v Belgicku  

Zdroj: [17], vlastné spracovanie 

 

Bodové hodnotenie krajiny (na stupnici 0 aţ 10) vyjadruje vnímanú mieru korupcie vo 

verejnom sektore v danej krajine, zatiaľ čo poradie krajiny uvádza jej pozíciu vo vzťahu k 

iným krajinám a územiam zahrnutým do indexu.  
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Belgicko sa dlhodobo umiestňuje okolo 20. miesta v rebríčku čo je vzhľadom na počet 

krajín v prieskume, okolo 180 (kaţdoročne sa počet krajín vzhľadom na poţiadavky 

prieskumu mení), veľmi dobrá pozícia. Na príklad Česká republika sa za posledných 10 

rokov pohybuje medzi 40. aţ 50. miestom. V roku 2012 prichádza však posun o 4 miesta, 

čo Belgicko radí na 16. miesto vo vnímaní korupcie.[17] 

 

 

4.3 Index platcov úplatkov (BPI) 

 

Index platcov úplatkov (BPI) hodnotí popredné exportné krajín podľa toho, do akej miery 

sú medzinárodné spoločnosti so sídlom v týchto krajinách náchylné na ponúkanie úplatkov 

v zahraničí. Je zaloţený na dvoch otázkach, ktoré boli poloţené 11 232 obchodným 

manaţérom firiem zo 125 krajín, ktorý boli opýtaný na obchodné praktiky zahraničných 

firiem v ich krajinách. K ohodnoteniu miery ponúkania úplatkov boli manaţéri opýtaný na 

náchylnosť zahraničných firiem, ktoré v ich krajinách vykonávajú najväčšie obchody, 

nedeklarované platby, alebo poskytujú úplatky. Prieskum je anonymný.  

 

 

4.4 Globálny barometer korupcie GBK 

 

Globálny barometer korupcie (GCB) je jediným celosvetovým prieskumom verejnej 

mienky zameraným na názory a skúsenosti respondentov s korupciou, teda širokej 

verejnosti nie ako pri indexoch, kedy na otázky odpovedajú odborníci. Keďţe ide  

o prieskum realizovaný medzi verejnosťou, ide o určitý indikátor poskytujúci obrázok  

o tom, ako korupcia ovplyvňuje ţivot jednotlivcov na národnej úrovni a ako ľudia vnímajú 

snahy vlád s korupciou bojovať. Zároveň prieskum odráţa osobné skúsenosti respondentov 

s korupciou v priebehu uplynulého roka. [17] 

 

Jeho výsledky boli prvýkrát zverejnené v roku 2003. Výsledky GBK 2010 zahŕňajú názory 

91 781 respondentov z 86 krajín. Neexistujú ţiadne obmedzenia určujúce, ktoré krajiny 

alebo územia môţu byť zahrnuté a ktoré nie. Prieskum sa realizoval uţ siedmykrát a v roku 

2010 zahŕňal doteraz najvyšší počet krajín. 
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5 VYHODNOTENIE OPATRENÍ A ICH ÚČINNOSŤ NA 

ZNIŢOVANIE KORUPCIE PODNIKATEĽSKÝCH  

A VEREJNÝCH SUBJEKTOV 

 

Belgicko sa ako člen EÚ riadi jej proti korupčnými opatreniami. Európska komisia zriadila 

odbornú skupinu pre otázky korupcie. V článku 67 odsek 3 zmluvy sa Európska únia 

poveruje úlohou zabezpečiť vysokú úroveň bezpečnosti v priestore slobody bezpečnosti  

a spravodlivosti. Na dosiahnutie tohto cieľa je potrebné, predchádzať organizovanej a inej 

trestnej činnosti vrátane korupcie a bojovať proti nim. 

 

Oznámenie Komisie Európskemu parlamentu, Rade a Európskemu hospodárskemu  

a sociálnemu výboru zo 6. júna 2011 o boji proti korupcii v EÚ stanovuje, ţe odborníci, 

ktorí majú pomáhať Komisii pri vypracovaní správy EÚ o boji proti korupcii, môţu 

pôsobiť v širokej škále oblastí, ako je presadzovanie práva, prevencia, občianska 

spoločnosť a musí sa zaviazať, ţe budú pôsobiť výlučne zo svojej pozície nezávislých 

odborníkov. 

 

Preto je nutné zriadiť odbornú skupinu v oblasti boja proti korupcii a vymedziť jej úlohy  

a štruktúru. Skupina by mala podporovať činnosti Komisie týkajúce sa správy EÚ o boji 

proti korupcii a ďalších budúcich politík Únie, ktoré z tejto správy vyplývajú. Skupina by 

mala poskytovať predovšetkým poradenstvo o otázkach ako je: vymedzovanie 

prierezových otázok a otázok špecifických pre kaţdú krajinu, ktoré musia byť zahrnuté do 

kaţdej správy, vývoj ukazovateľov, posudzovanie výkonnosti členských štátov, zisťovanie 

osvedčených postupov a trendov EÚ, vypracovanie odporúčaní a v prípade potreby 

predloţenie návrhov týkajúcich sa opatrení EÚ. 

 

Úlohou skupiny je: 

a) formou ústnych či písomných príspevkov poskytovať Komisii poradenstvo o otázkach 

týkajúcich sa správy EÚ o boji proti korupcii, vrátane metodiky práce a otázok spojených  

s proti korupčnou politikou, a to podľa okolností a dohody s Komisiou; 

 

b) pomáhať Komisii pri posudzovaní vývoja proti korupčných politík na národnej, 

európskej a medzinárodnej úrovni a pri zisťovaní trendov EÚ v oblasti korupcie; 
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c) pomáhať Komisii pri určovaní príslušných štandardov v oblasti boja proti korupcii, ako 

aj pri určovaní merateľných ukazovateľov, na základe ktorých môţe byť správa EÚ o boji 

proti korupcii posudzovaná; 

 

d) pomáhať Komisii pri určovaní spôsobov zjednodušení príslušných informácií  

o charaktere, rozsahu a príčinách korupcie v členských štátoch, ako aj o účinnosti úsilia 

vynaloţeného pri boji proti korupcii; 

 

e) pomáhať Komisii pri vymedzovaní otázok boja proti korupcii, a to ako prierezových, tak 

aj otázok špecifických pre kaţdú krajinu, ktoré sú relevantné pre Úniu aj členské štáty. 

Ďalej napomáhať pri stanovovaní moţných odporúčaní, ktoré majú byť uvedená v správe 

EÚ o boji proti korupcii; 

 

f) poskytovať Komisii poradenstvo týkajúce sa vývoja metodík hodnotenia úsilia, ktoré 

členské štáty vynakladajú v oblasti boja proti korupcii v EÚ-27; 

 

g) pomáhať Komisii pri určovaní a vymedzovaní moţných relevantných opatrení a činností 

na úrovni Únie i na vnútroštátnej úrovni v rámci celého spektra proti korupčných politík; 

 

h) pomáhať Komisii pri určovaní osvedčených postupov a spôsobov zdieľania skúseností 

a spôsobov vzájomného učenia, ktoré môţu byť na úrovni Únie ďalej rozvíjané. [18] 

 

Zniţovanie korupcie sa riadi sa podľa článku 3. sankcie. 

 

Dohovor vyţaduje, aby zmluvné strany zaviedli "účinné, primerané a odrádzajúce trestné 

sankcie", porovnateľné s tými pre podplácanie domácich úradníkov. V prípade, ţe  

zo strany vnútroštátnych právnych predpisov nie je predmetom právnická osobnosť, 

Dohovor vyţaduje, aby sa zmluvné strany uistili, ţe právnické osoby sú "predmetom 

účinné, primerané a odradzujúce bez trestného postihu, vrátane zahrnutia peňaţnej 

sankcie". Dohovor tieţ poţaduje, aby tresty pre fyzické osoby zahŕňajúce 'odňatia slobody' 

boli dostatočne účinné a podporovali vzájomnú právnu pomoc a vydávanie osôb. Dohovor 

ďalej poţaduje, aby kaţdá strana prijala také opatrenia, potrebné na zabezpečenie, ţe 

úplatok a príjmy z podplácania zahraničných verejných činiteľov budú predmetom 

zabavenia a konfiškácie a ţe peňaţné sankcie budú mať pouţiteľný "porovnateľný efekt". 
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Na záver Dohovor vyţaduje, aby kaţdá strana zváţila uvalenie dodatočných občianskych 

alebo správnych sankcií. 

 

Trestné sankcie za podplácanie domácich verejných činiteľov. 

Články 235 a 236 Trestného zákona. ustanovuje trest odňatia slobody na jeden rok aţ päť 

rokov za úplatkárstvo tuzemských verejných činiteľov.  

 

Trestné sankcie za podplácanie zahraničných verejných činiteľov. 

Osoby podplácajúce zahraničných verejných činiteľov sa stretávajú s rovnakými trestami, 

ako za podplácanie domácich úradníkov, trest odňatia slobody na jeden rok aţ päť rokov 

(článok 2 odsek 1 zákona 2656/1998 Sb. Ratifikáciu Dohovoru, spolu s článkami 235  

a 236 Trestného zákona). [19] 
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6 ANALÝZA VZÁJOMNÉHO OBCHODU MEDZI 

BELGICKOM, ASEAN A NAFTA 

 

Šiesta kapitola sa zaoberá analýzami vzájomného obchodu medzi vybranými krajinami zo 

zoskupení NAFTA (North American Free Trade Agreement) a ASEAN (Association of 

South-East Asian Nations). [17] 

 

 

6.1 NAFTA a jeho obchod s Belgickom 

 

NAFTA (North American Free Trade Agreement) je skratka pre Severoamerickú dohodu  

o voľnom obchode, čo je obchodná dohoda o zóne voľného obchodu medzi Spojenými 

štátmi, Kanadou a Mexikom.  

 

USA je 5 najväčší obchodný partner a Belgicko je 18 najväčší partner pre USA, aj napriek 

mnohým väčším krajinám. USA je piatym najväčším dodávateľom a tieţ sa nachádza na 

piatom mieste v počte krajín do ktorých Belgicko exportuje.  

 

Produkty, ktoré Belgicko exportuje do USA sú: chemické produkty, drahé kamene a kovy, 

strojné vybavenie, dopravné zariadenia, minerály, kovy, optické prístroje a textílie. 

Produkty, ktoré Belgicko importuje z USA sú: chemické výrobky, strojné vybavenie, 

dopravné zariadenia, kovy, drahé kamene a minerály, rastlinné produkty. [20] 

 

Rok Vývoz Dovoz  Obchodná bilancia 

 

2000 9303 291,4 134,5 

2001 9298 8164,3 1133,7 

2002 9283 7831,6 1451,4 

2003 8477,6 6778,4 1699,2 

2004 8682,1 6956,4 1725,7 

2005 9449,5 7291,7 2157,8 

2006 9642,4 8276,4 1366 

2007 9446,2 9198,7 247,5 

2008 8586,4 9962,1 - 1375,7 

2009 7630 8022,9 - 392,9 
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2010 8038 7976,4 63,6 

2011 8060 7995,1 64,9 

2012 1355,7 10606,8 1934,6 

Tabuľka č. 9: Belgický obchod s USA (v mil. eur) 

Zdroj: [21 - 23], vlastné spracovanie 

 

 

Rok Vývoz Dovoz  Obchodná bilancia 

 

2000 653,1 1070,3 - 417,2 

2001 627,4 1109,5 - 482,1 

2002 859,2 772,7 87,5 

2003 722,5 729,1 - 6,6 

2004 751,7 696,7 55 

2005 895,7 672,3 223,4 

2006 1063,8 829,9 233,9 

2007 867,3 1206 - 338,7 

2008 955 1386,3 - 431,1 

2009 747,6 890,8 - 143,2 

2010 789,1 932,4 - 35,3 

2011 799,3 955,1 - 155,8 

2012 1355,7 1040,9 313,8 

Tabuľka č. 10: Belgický obchod s Kanadou (v mil. eur) 

Zdroj: [21 - 23], vlastné spracovanie 

 

Kanadský vývoz do Belgicka bol v roku 2009 blízko 1,9 miliardy kanadských dolárov. 

V roku 2009 bol Kanadský dovoz z Belgicka 1,45 miliardy CAD. Obojstranné investície 

sú veľmi dôleţité pre obe krajiny. V roku 2009 Kanadské investície v Belgicku dosiahli 

takmer 836 miliónov CAD, vďaka čomu Belgicko skončilo na 36. mieste PZI Kanady na 

celom svete. Belgické PZI v roku 2009 dosiahli v Kanade hodnotu 2,45 CAD, čo Belgicko 

radí na 16. miesto najväčším priamym zahraničným investorom v Kanade na globálnom 

0základe. Existuje viac ako 70 belgických dcérskych spoločností v Kanade a pribliţne 

rovnaký počet kanadských spoločností v Belgicku. Kanadské a belgické inštitúcie a firmy 

spolupracujú vo vede a technike, väčšinou na základe podobného prístupu k rozvoju  

a súčinnosti v mnohých odvetviach, vrátane vedy o ţivej prírode, mikroelektronike, 

ţivotnom prostredí a zobrazovacích technológií. [24] 
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Rok Vývoz Dovoz  Obchodná bilancia 

 

2000 533,2 327,1 206,1 

2001 557,7 447,5 110,2 

2002 660,5 312,8 347,7 

2003 469,6 206 263,6 

2004 485,7 236,3 249,4 

2005 499,5 318,8 180,7 

2006 486,7 385,6 101,1 

2007 470,1 527,4 - 57,3 

2008 597,6 622,9 - 25,3 

2009 455,2 423,8 31,4 

2010 465,8 419,2 46,2 

2011 470,3 410,5 59,8 

2012 755,1 641,7 113,4 

Tabuľka č. 11: Belgický obchod s Mexikom (v mil. eur) 

Zdroj: [21 - 23]. vlastné spracovanie 

 

V roku 2007 sa Mexiko umiestnilo na 38. mieste medzi belgickými obchodnými partnermi. 

0,3 % belgického dovozu pochádza z Mexika. [25] 

 

 

6.2 ASEAN a jeho obchod s Belgickom 

 

ASEAN (Association of South-East Asian Nations) je  medzivládna organizácia politickej, 

hospodárskej a kultúrnej kooperácie  juţno ázijských krajín. ASEAN má 10 členov - 

Indonézia, Malajzia, Filipíny, Singapur, Thajsko, Brunej, Vietnam, Laos, Myanmarsko  

a Kambodţa, ktoré tvoria 8% celosvetového obyvateľstva. [14] 

 

Obchod medzi Thajskom a Belgickom teraz činí asi 2 miliardy € ročne. Hospodárske  

a obchodné vzťahy medzi oboma krajinami sú veľmi dynamické (s veľmi pôsobivým 

dvojitým rastom číslic sadzby), a pokiaľ ide o kvalitu, sú vynikajúce, pretoţe sa mohli 

oprieť o solídne investície, často v hospodárskych odvetviach proti prúdu (väčšina 

priemyselných odvetví). Mnohé z väčších belgických spoločností investovali v Thajsku,  

a často, ich investície tu slúţili ako rozvoj pre región. [26] 
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Rok Vývoz Dovoz  Obchodná bilancia 

 

2000 528,8 919,3 - 390,5 

2001 534,5 1180,7 - 654,2 

2002 585,1 979,3 - 394,2 

2003 612 890,6 - 278,6 

2004 578,8 649,7 - 70,9 

2005 524 738,8 - 214,8 

2006 590,4 705,8 - 115,4 

2007 541,1 838,2 297,1 

2008 523,8 782,1 - 258,3 

2009 402,8 640,7 - 237,9 

2010 498,2 679,1 - 219,1 

2011 505,8 690,9 - 185,1 

2012 766,3 815,8 - 49,5 

Tabuľka č. 12: Belgický obchod s Thajskom (v mil. eur) 

Zdroj: [21 - 23], vlastné spracovanie 

 

V roku 2010, Indonézia obsadila 16. pozíciu ako partner dovozu z Belgicka (mimo EÚ),  

a 2. miesto za dovoz komodít z Belgicka zo zdruţenia ASEAN. 10 hlavných vývozných 

komodít z Indonézie do Belgicka pre rok 2010 sú: obuv, textilný a odevný priemysel, 

drevo a drevené výrobky, elektronické, gumené a gumové výrobky, automobilové 

komponenty, káva, krevety, palmový olej, kakao. Pokiaľ ide o zdaňovanie, je indonézskou 

vládou a vládou Belgického kráľovstva podpísaná dohoda o zamedzení dvojitého zdanenia 

alebo Dohody medzi Indonézskou republikou a Belgickým kráľovstvom o zamedzení  

a zabránení daňovému úniku v odbore daní z príjmu a z majetku, ktorá bola podpísaná 17. 

novembra 1973 v Bruseli. Dohoda bola podpísaná a znovu prerokovaná 16. septembra 

1997. Dohoda nadobudla platnosť 1. januára 2002.  

 

Rok Vývoz Dovoz  Obchodná bilancia 

 

2000 223,1 470,9 - 247,8 

2001 186,4 393,3 - 206,9 

2002 191,6 395,9 - 204,3 

2003 177,1 353 - 175,9 

2004 196,8 368,5 - 171,7 

2005 240,7 353,1 - 112,4 

2006 215,8 418,1 - 202,3 

2007 219,7 508,1 - 288,4 
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2008 245,4 579,7 - 334,3 

2009 234,5 396,5 - 158 

2010 229,3 407,4 - 173,1 

2011 224,6 413,7 - 189,1 

2012 367,0 361,5 5,5 

Tabuľka č. 13: Belgický obchod s Indonéziou (v mil. eur) 

Zdroj: [21 - 23], vlastné spracovanie 

 

Filipínska republika a Belgické kráľovstvo nadviazali diplomatické styky dňa 4. júla 1946. 

Od tej doby, bilaterálne vzťahy medzi oboma krajinami boli charakterizované harmóniou  

a úzkou spoluprácou. Belgicko je tretím najväčším obchodným partnerom na Filipínach  

(v hodnote 662 miliónov dolárov), v Európskej únii v roku 2007, hneď po Holandsku  

a Nemecku. 

Belgicko má tieţ silný rozvojový program na Filipínach. Pre obdobie 2001-2004, Belgicko 

prispelo 31.66 miliónov € rozvojovej pomoci.  

Jedným z významných projektov Belgicka na Filipínach je II. fáza modernizácie 

ţelezničného prepravného systému - Modernization of the Light Rail Transit System. 

Projekt je v súlade s pokračujúcim záväzkom Belgicka na podporu moderných systémov 

hromadnej dopravy v mestských oblastiach. Pokiaľ ide o investície, Belgicko má početné 

mnoţstvo spoločností pôsobiacich na Filipínach. Tieto spoločnosti sú v sektoroch liečiv, 

dopravy, potravinových prípravkov, elektroniky, komunikácii a bankovníctva. [27] 

 

Rok Vývoz Dovoz  Obchodná bilancia 

 

2000 130,7 124,1 6,6 

2001 137,2 186,3 - 49,1 

2002 134,2 199,1 - 64,9 

2003 126,5 150,9 - 24,4 

2004 120,4 181 - 60,6 

2005 133,6 252,1 - 118,5 

2006 154,4 350,1 - 195,7 

2007 147,1 243,3 - 96,2 

2008 153,1 232,9 - 79,8 

2009 118 139,1 - 21,1 

2010 125,8 183,6 - 62,6 

2011 132,4 202,3 - 69,9 

2012 151,5 69,7 81,8 

Tabuľka č. 14: Belgický obchod s Filipínami (v mil. eur) 

Zdroj: [21 - 23], vlastné spracovanie 
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V roku 2000 obchodná misia z Valónska mala záujem vytvoriť partnerstvá joint - venture 

s malajzijským priemyselníkom Silvana Flogathierom. V roku 2007 sa rozhodla belgická 

firma Vanbreda International zaloţiť v Malajzii svoje globálne operačné centrum. [29] 

Pri obchodných vzťahoch s Malajziou bude dovoz do Belgicka relatívne klesať, ak berieme 

do úvahy predošlé obdobie. Takéto konštatovanie môţeme uplatniť aj pri údajoch 

o vývoze. 

Vzájomný obchod Belgicka a Malajzie vzrástol z - 72,2 miliárd eur na 37,6 miliardy eur.  

V posledných rokoch sa Belgicko snaţí viac vyváţať ako dováţať a snaţí sa udrţať si 

aktívnu obchodnú bilanciu. V minulých rokoch sa to moc nedarilo. Rok 2012 je náznakom 

pokračujúcej snahy Belgicka o väčší vývoz do krajiny. 

 

Rok Vývoz Dovoz  Obchodná bilancia 

 

2000 314,5 386,7 - 72,2 

2001 232,8 347,3 - 114,5 

2002 245,7 226,1 19,6 

2003 236,1 246,9 - 10,8 

2004 236,2 197,4 38,8 

2005 251,6 229,8 - 14,2 

2006 218,4 229,8 - 58,3 

2007 264,4 276,7 - 15,6 

2008 269,1 280 - 72,9 

2009 251,5 342 37,6 

2010 243,5 213,9 13,5 

2011 235,8 220,6 14,4 

2012 345,8 309,3 36,5 

Tabuľka č. 15: Belgický obchod s Malajziou (v mil. eur) 

Zdroj: [21 - 23], vlastné spracovanie 

 

Vzájomný obchod Vietnamu a Belgicka poklesol v roku 2009 o 19,71 % na 1,1 miliardy 

dolárov. Vo Vietname je v súčasnosti 26 belgických spoločností zameraných na sektor 

biotechnológie, výrobu nábytku, textilu, obuvi, bankovníctva, vzdelanie a diamantov. [29] 

Belgické vzťahy s Vietnamom budú mať predpoklad rastu, ak pri ďalšom vývoji nebudeme 

brať do úvahy rok 2009 a 2010. Pri vývoze z krajiny taktieţ očakávame rast.  Belgicko 

však stále nedokáţe kryť dovoz do krajiny vývozom, čo znamená ţe saldo obchodnej 

bilancie zostáva negatívne. 
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Rok Vývoz Dovoz  Obchodná bilancia 

 

2000 59,6 170,8 - 111,2 

2001 76,6 185,4 - 108,8 

2002 88,8 181,7 - 92,9 

2003 80,7 189,2 - 108,5 

2004 81,9 196,6 - 114,7 

2005 111,2 221,3 - 110,1 

2006 113,2 281,3 - 168,1 

2007 159 336,8 - 177,8 

2008 139,5 288 - 148,5 

2009 143,2 222,2 - 79 

2010 158,1 274,5 - 92,4 

2011 164,5 301,2 - 136,7 

2012 217,9 308,6 - 90,7 

Tabuľka č. 16: Belgický obchod s Vietnamom (v mil. eur) 

Zdroj: [21 - 23], vlastné spracovanie 

 

Obchodné vzťahy so Singapurom sú ako vidíme z tabuľky na veľmi dobrej úrovni. Dá  

sa očakávať, podľa hodnôt za ostatných 12 rokov, ţe bude dovoz, rovnako aj vývoz 

narastať. Čo výrazne zobrazuje rok 2012 kedy Belgicko dosiahlo veľmi dobré saldo 

obchodnej bilancie a medziročný nárast stúpol takmer o 400 mil. EUR. 

 

Rok Vývoz Dovoz  Obchodná bilancia 

 

2000 425,9 291,4 134,5 

2001 352,4 257 95,4 

2002 376,7 237 139,7 

2003 363,9 166 197,9 

2004 365,9 261,5 104,4 

2005 403 237 166 

2006 390,2 263,6 126,6 

2007 410,3 205,9 204,4 

2008 485,2 241,4 243,8 

2009 456,3 329,8 126,5 

2010 473 316,4 157,6 

2011 495 310,9 184,1 

2012 880,8 279,7 601,1 

Tabuľka č. 17: Belgický obchod so Singapurom (v mil. eur) 

Zdroj: [21 - 23], vlastné spracovanie 
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7 ŠTRUKTÚRA VZÁJOMNÉHO OBCHODU MEDZI 

BELGICKOM A ČR 

 

Belgicko tradične patrí k najvýznamnejším obchodným partnerom ČR. Od roku 1990 

vzájomný obchod medziročne rástol tempom, ktoré Belgicko radí medzi najdynamickejšie 

sa rozvíjajúce relácie zahraničného obchodu ČR.  

 

V roku 2008 došlo po dlhej rade rokov k poklesu vzájomného obchodu a rok 2009 bol uţ 

plne poznačený hospodárskou krízou. Obchodná výmena s Belgickom sa v roku 2011 

vrátila na predkrízové hodnoty a presahuje 100 mld. EUR. 

 

Belgicko zaujíma v roku 2011 z pohľadu celkového obratu zahraničného obchodu ČR 12. 

miesto za Maďarskom, pred USA a Španielskom. Vo vývoze patrí Belgicko na 10. miesto 

najväčšieho odberateľa českého tovar, hneď za ňou je Maďarsko, Španielsko a USA.  

V dovoze je Belgicko 14. najväčším dodávateľom do ČR. 

 

7.1 Zmluvný základ 

 

Medzi Belgickom a Českou republikou bolo vytvorených niekoľko medzinárodných 

zmlúv, ktoré podporujú vzájomný obchod medzi týmito krajinami. Napr.: 

 Dohoda medzi vládou Českej republiky a vládou Belgického kráľovstva o leteckej 

doprave. 

 Dohoda o spolupráci medzi vládou ČR a vládou Francúzskeho spoločenstva 

Belgicka a vládou regiónu Valónsko. 

 Dohoda o spolupráci medzi vládou ČR a Vlámskou vládou. 

 

Dohody, ktoré vstúpili do platnosti pred rozdelením ČSFR boli prevzaté do právneho radu 

Českej republiky k 1. 1. 1993. 
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7.2 Bilancia vzájomnej obchodnej výmeny v rokoch 2005 - 2011 

 

Od roku 1990 vzájomný obchod medziročne rástol tempom, ktoré Belgicku radí medzi 

najdynamickejšie sa rozvíjajúce relácie zahraničného obchodu ČR. V roku 2008 došlo po 

dlhom rade rokov k poklesu vzájomného obchodu a rok 2009 bol uţ plne poznačený 

hospodárskou krízou. Belgicko zaujíma v roku 2009 z pohľadu celkového obratu 

zahraničného obchodu ČR 12. miesto za Maďarskom, pred Španielskom a USA.  

Vo vývoze sa Belgicko delí o 8. aţ 9. miesto najväčšieho odberateľa českého tovaru  

s Maďarskom, ale pred USA, Španielskom. V dovoze je Belgicko 14. najväčším 

dodávateľom do ČR. 

 

Aţ do roku 1997 český dovoz rástol podstatne rýchlejším tempom ako vývoz, takţe 

vzájomná obchodná bilancia od r. 1992 vykazovala deficit. K obratu došlo v roku 2003, 

keď ČR dosiahla kladného salda v bilancii vzájomnej obchodnej výmeny vo výške 1.138 

mil Kč. Od tej doby tempá rastu českého vývozu do Belgicka výrazne prevyšujú rast 

dovozu z Belgicka do ČR. V roku 2007 dosiahla bilancia vzájomného obchodu rekordného 

aktíva v prospech ČR vo výške 23 miliárd Kč. V roku 2009 dovoz z Belgicka poklesol 

menej neţ české vývozy do Belgicka. Aj cez to zostáva obchodnej bilancie kladná  

vo výške 14 miliárd CZK. Rok 2010 prináša opäť oţivenie vzájomnej obchodnej výmeny. 

 

a) Komoditná štruktúra českého vývozu  

V rozsahu nomenklatúry SITC sa na objeme vývozu v roku 2009 najviac podieľali poloţky 

SITC 6,7 a 8, (výrobky triedené podľa materiálu, stroje a dopravné zariadenia, priemyselné 

spotrebný tovar), teda výrobky s veľkou pridanou hodnotou. Podiel týchto 3 skupín 

priemyselných výrobkov predstavuje 90,1% všetkých vývozov. Pritom však dochádza  

k poklesu exportu týchto nosných skupín, predovšetkým priemyselné spotrebné výrobky, 

ktorých export klesol o viac ako 25%. Naproti tomu sa zdá, ţe potraviny, 

poľnohospodárske výrobky a nápoje zaujímajú aţ príliš nízky podiel, avšak očakávania, ţe 

po odstránení rôznych prekáţok, ktoré existovali pred vstupom do EÚ, by sa mala táto 

komodita presadzovať, sa napĺňa, pretoţe vzrástla o takmer 17% a nápoje dokonca o 67%. 

Prazdroj (SAB Miller) má svojho importéra / distribútora v Belgicku, ktorý zastupuje  

aj minerálne vody značky Mattoni a sekt Bohemia. [31] 

 

V rozsahu nomenklatúry SITC sa na objeme vývozu v roku 2011 najviac podieľali poloţky 

SITC 6 (18,25 %), SITC 7 (57,34 %), SITC 8 (12,89 %). 
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Za pozornosť stojí nárast exportu chemických výrobkov. Belgicko má veľmi silný 

chemický priemysel (farmaceutické výrobky, plastické hmoty, farby) a prejavuje sa to ako 

v dovoze, tak tieţ práve vo vývoze (z ČR). 

 

Pre posledné roky je pozitívne, ţe opäť rastú najdôleţitejšie poloţky českého vývozu, 

vozidlá a stroje, hotové výrobky a chémie, ktoré predstavujú 96% vývozu do Belgicka. Pre 

porovnanie je vhodné zaznamenať, ţe podiel českého exportu tovarov tejto skupiny (najmä 

osobné autá) do Belgicka je niţší, neţ podiel tejto skupiny na celkovom exporte. 

 

b) Komoditná štruktúra českého dovozu 

Hospodárska kríza nepostihuje v roku 2009 všetky dovozné poloţky. Najvyšší pokles  

v dovoze majú poloţky stroje a prepravné zariadenia (- 34 %) a hotové výrobky (- 21 %). 

Naopak rast vykazujú potraviny (+ 22 %), priemyselné spotrebný tovar (+ 152 %), SITC 1 

nápoje a tabak (+ 6 %). O takmer 5 % klesla tradičné dovozná poloţka chémia, ktorá ale 

zostáva s najvyšším podielom 30 % z celkových dovozov z Belgicka do ČR.  

 

Rok 2010 prináša celkový rast dovozov z Belgicka o cca 4 %. Dovoz z Belgicka sa vracajú 

do "normálu" pomalšie, neţ české vývozy do Belgicka. Pomalší rast spôsobuje výrazné 

zníţenie dovozu spotrebného tovaru (- 47 %). Pozitívne sa opäť vyvíja chémia, ktorá je 

najväčšou dovozné poloţkou z Belgicka do ČR. Za zmienku tieţ stojí rastúci podiel 

potravín a poľnohospodárskych výrobkov.  

 

V dovoze v roku 2011 je najvýraznejších zmenou ďalší pokles dovozu spotrebného tovaru 

(SITC 8) a nárast SITC 4 ţivočíšne a rastlinné oleje, aj keď hodnotovo ide o poloţku 

menej významnú. Podobne stúpol dovoz SITC 2 suroviny bez palív. 

 

Obchodné vzťahy medzi Belgickom a ČR sú z hľadiska prítomnosti podnikateľských 

subjektov v teritóriách nevyváţené. V Českej republike pôsobí cca 100 belgických 

podnikov s väčšinovou účasťou a cca 60 podnikov má v ČR obchodné zastúpenie alebo 

kontaktnú kanceláriu. Veľký počet belgických podnikov v Českej republike má kladný 

vplyv na exportné kapacity týchto podnikov, ktoré cez svoje materské podniky vyváţajú 

svoje výrobky do Belgicka. Je zrejmé, ţe činnosť zahraničných investorov tak ovplyvňuje 

zásadným spôsobom výsledky obchodu v niektorých komoditách.  
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7.3 Firmy a joint-ventures vo vzájomnom obchode a v ostatných 

oblastiach ekonomickej spolupráce 

 

Českých podnikateľských subjektov, ktoré by priamo v teritóriu vykazovali činnosť je 

málo a skôr sú z oblasti sluţieb nadväzujúcich na činnosť európskych inštitúcií v Belgicku. 

Napriek tomu, ţe český export vykazoval v predchádzajúcich rokoch slušné výsledky, 

bude v budúcnosti potrebné posilniť prítomnosť českých firiem v Belgicku. Pre 

spracovanie trhu bude potrebné budovať vlastnú distribučnú sieť, mať vlastné zastúpenie, 

kontrolovať trh, marketingové aktivity aj marţe predajcov. Ako to napokon urobili všetky 

veľké zahraničné firmy v ČR. Proexportné stratégie ČR na roky 2006 - 2010 vytvára 

nástroje na podporu Českých investícií do zahraničia. Tieto nástroje by nemali byť 

vyuţívané len pre 3. krajiny, ale aj pre krajiny EÚ. 

 

Belgická prítomnosť v ČR je pomerne silná. Kapitálové účasti tu má asi 100 firiem, zhruba 

50 ďalších prevádzkuje kontaktnú kanceláriu. Belgicko je aktívnym investorom v ČR  

a patrí medzi najvýznamnejších investorov v ČR. Objem (stav) priamych zahraničných 

investícií (PZI) z Belgicka do ČR k 31. 12. 2007 predstavoval  61 959,6 mil. EUR. Za rok 

2008 predstavoval 72 030,1 mil. EUR. Belgicko tak bola v celosvetovom meradle  

8. najväčším investorom v ČR, po Holandsku, Nemecku, Rakúsku, Francúzsku, 

Luxembursku, Švajčiarsku a Španielsku s podielom 3,29% na celkových PZI v ČR. V roku 

2009 prílev PZI z Belgicka uţ vykazuje opäť veľmi pozitívny výsledok vo výške  

v 23,2 mld. CZK. Ten sa skladá z 1,2 mld. CZK nových investícií aţ 22,4 mld. 

reinvestovaného kapitálu. To bol v období krízy veľmi pozitívny vývoj. Avšak v roku 2011 

dosahuje odliv belgického kapitálu z ČR vyššie -22 323,1 mil. EUR. Tie sa skladajú  

z 545,5 mil. EUR, ktoré mieria do základného imania, -2 032,2 mil. EUR je reinvestovaný 

zisk a zvyšok čiţe -20 836,4 je ostatný kapitál. [31] 

 

K významným akvizíciám patrí napr. nákup ČSOB bankou KBC (1,06 mld eur), Glaverbel 

- AGC Flat Glass Europe (Glavunion 232 mil USD) a firma poţiadala o investičné stimul 

na rozšírenie svojej investície, Lhoist Group (VČS53 mil USD ), CBR (CEVA Mokrá), 

UNICE Design (Kovobel Litoměřice), Delhaize-le Lion (Delvita), Tractebel (Cheming), 

Primus (International Victor Company), Bekaert (ŢDB), Thon International (Eupen 

Uničov), Interbrew - dnes InBev (Praţské pivovary).  
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Belgická firma Barco nv, vybudovala nový závod na zelenej lúke v lokalite Kladna  

a vytvorila 170 nových pracovných miest. Fa Bekaert realizovala svoju druhú investíciu  

v ČR v odbore výroby oceľového drôtu. Kapacitou menšou pivovar Duvel Moortgat 

zakúpil 50% podiel v pivovare Bernard v roku 2001. 

 

Dochádza aj k odchodu belgických firiem z ČR alebo zniţovanie ich investície v ČR. Tak 

odišiel uţ v roku 2007 obchodný reťazec Delvita (Delhaize), v roku 2009 odpredala svoje 

akvizície v ČR brazílsko-belgická spoločnosť InBev (pivovary) a banka KBC ponúkla  

na burze 40% akcií ČSOB. 

 



49 

8 ČASOVÉ RADY NAJVÝZNAMNEJŠEJ OBLASTI 

EKONOMICKEJ SPOLUPRÁCE ZA POSLEDNÝCH 

JEDENÁSŤ ROKOV MEDZI OBOMA KRAJINAMI 

 

 

Belgicko tradične patrí k najvýznamnejším obchodným partnerom CR. Od roku 1990 

vzájomný obchod medziročne rástol tempom, ktoré Belgicku radí medzi najdynamickejšie 

sa rozvíjajúce relácie zahraničného obchodu ČR. V roku 2008 došlo po dlhom rade rokov 

k poklesu vzájomného obchodu a rok 2009 bol uţ plne poznačený hospodárskou krízou. 

 

Rok Vývoz Dovoz  Obchodná bilancia 

 

2000 730 603 127 

2001 912 797 115 

2002 953 704 249 

2003 993 722 271 

2004 1117 1043 74 

2005 1280 1307 - 27 

2006 1570 1671 - 101 

2007 1905 1830 74 

2008 2141 2056 85 

2009 1666 1769 102,9 

2010 1735 1692 36,2 

2011 1851 1548 40,3 

2012 1946,6 2591,3 - 644,7 

Tabuľka č. 18: Belgický obchod s ČR v (v mil. EUR) 

Zdroj: [32], vlastné spracovanie 

 

Belgicko zaujíma v roku 2009 z pohľadu celkového obratu zahraničného obchodu ČR  

12. miesto za Maďarskom, pred Španielskom a USA. Vo vývoze sa Belgicko delí o 8. aţ  

9. miesto najväčšieho odberateľa českého tovaru s Maďarskom, ale pred USA, 

Španielskom. V dovozu je Belgicko 14. najväčším dodávateľom do ČR. 

 

V roku 2007 dosiahla bilancia vzájomného obchodu rekordného aktíva v prospech ČR  

vo výške 23 miliárd Kč. V roku 2009 dovoz z Belgicka poklesol menej neţ české vývozy 

do Belgicka. Aj napriek tomu zostáva obchodná bilancia kladná vo výške 14 miliárd CZK. 

 



50 

Rok 2010 prináša opäť oţivenie vzájomnej obchodnej výmeny. Vývoz z ČR do Belgicka 

rastie rýchlejšie (+14 %) ako dovoz z Belgicka do ČR (+4 %). Tento vývoj opäť zvyšuje 

kladné saldo obchodnej bilancie, ktoré presiahlo za 1. polroku 2010 10 miliárd CZK. 

 

Dôvody pre vysokú dynamiku obchodnej výmeny a zvýšený nárast vývozu v posledných 

rokoch moţno vidieť aj v rastúcich zahraničných investíciách vrátane belgických v ČR. 

Vývozcovia sa tak snaţili prekonávať cenovej a nákladovej bariéry a vyuţívať 

komplementárnych výhod. Vzájomná dynamika obchodnej výmeny jednoznačne 

potvrdzuje prínos vstupu ČR do EÚ pre jeho "zahraničné" obchod a výhody Jednotného 

vnútorného trhu EÚ. [32] 

 

Belgicko má veľmi silný chemický priemysel (farmaceutické výrobky, plastické hmoty, 

farby) a prejavuje sa to ako v dovoze, tak vo vývoze. 

 

Pre rok 2010 je pozitívna, ţe opäť rastú najdôleţitejšie poloţky českého vývozu, vozidlá  

a stroje, hotové výrobky a chémia, ktoré predstavujú 96 % vývozu do Belgicka. 

 

Záujem zo strany belgických firiem je o kovoobrábanie, dodávky pre automobilový  

a letecký priemysel, nábytkársky priemysel, stroje a priemyselné spotrebný tovar. 

 

Rovnako otázka bezpečnosti a ekologickosti energie a všeobecne ekológie ponúka dobrú 

príleţitosť pre české firmy - dodávateľa technológií vyuţívajúce obnoviteľné zdroje 

energie a ponúkajúci ekologické riešenia predovšetkým v oblasti komunálneho 

hospodárstva. 

 

V Belgicku je tieţ silne rozvinutý potravinársko-chemický komplex. V oboch sektoroch sa 

českí vývozcovia presadzujú, obzvlášť orientácia spotreby smerom na nové výrobky  

z oblasti biopotravín sú perspektívne. [32] 

 

Veľmi perspektívne je aj trh sluţieb, hoci identifikácia jednotlivých sektorov nie je tak 

zreteľná. Najväčší bude záujem o sluţby, kde sa dnes nedostáva odborných pracovných síl: 

doprava, IT, stavebníctvo, remeselnícke sluţby, údrţba zariadení, opatrovateľské  

a zdravotné sluţby, cestovný ruch. Pripomína sa, ţe Belgicko zrušila k 30 aprílu 2009 

prechodné obdobie na voľný pohyb pracovných síl a českí občania uţ nemusia ţiadať  
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o pracovné povolenie. Existuje však celý rad ďalších povinností, najmä registrácie  

v systéme Limosa. 

 

Súhrnne sa ako perspektívne odbory javia: ţivé zvieratá, textilné vlákna, priadze, tkaniny, 

liečivá a farmaceutické výrobky, palivo z uhlia, výrobky z gumy, prefabrikované budovy, 

zariadenia pre telekomunikácie, elektrické prístroje, spotrebiče, kovoobrábanie, dodávky 

pre automobilový a letecký priemysel, nábytkársky priemysel, výrobky pre 

stavebníctvo stroje a priemyselné spotrebný tovar, sluţby. [32] 
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9 OPIS SÚČASNÉHO A PROGNÓZA BUDÚCEHO 

VÝVOJA POSTAVENIA BELGICKA V EÚ 

 

9.1 Opis súčasného stavu 

 

Belgická ekonomika bola aţ do roku 2008 vo fáze stabilného rastu. Politika vyrovnaného 

rozpočtu, ktorú Belgicko realizovala celé desaťročia umoţnila zníţenie verejného dlhu 

v pomere k HDP a tým vytvorila priaznivé makroekonomické podmienky pre oţivenie 

ekonomiky. [8] 

  

Finančná a následne hospodárska kríza, ktorá sa v Belgicku začala prejavovať od jesene 

2008, ovplyvnila negatívne vývoj belgického hospodárstva. V zásade všetky 

makroekonomické ukazovatele vykazovali nepriaznivý vývoj, recesie - pokles HDP, 

opätovný rast vnútornej zadlţenosti nad 100% HDP, deflácia, pokles investícií, nárast 

bankrotov firiem, rast nezamestnanosti. Rok 2010 prináša zlepšenie, prognózy 

ekonomického vývoja sú optimistickejšie, ale dopady do sociálnej oblasti (zníţenie 

príjmov obyvateľstva, rast nezamestnanosti) budú ešte váţnym politickým tématom 

najbliţšieho obdobia. 

 

Dlhodobým problémom zostáva starnutia populácie. Belgicko dnes vytvára osobitný fond 

"predfinancovanie" nákladov na starnutie populácie, do ktorého sa vláda zaviazala, ţe bude 

prispievať od dnešných 0,3% HDP aţ 1,5% HDP v roku 2013. V krízových rokoch  

sa Belgicku nedarí vytvoriť prebytok rozpočtu pre financovanie tohto fondu a nová vláda 

to bude musieť riešiť v najbliţších rokoch. Z tohto fondu bude Belgicko financovať 

sociálne výdavky aţ do roku 2030. Avšak kulminujúceho bodu sa dosiahne aţ v roku 

2050. Pre toto obdobie bude musieť Belgicko ešte vykonať ďalšie štrukturálne zmeny  

v tejto oblasti, napr. presadzovanie neskoršieho odchodu do dôchodku, obmedzovanie 

predčasného odchodu do dôchodku, zvyšovať podiel zamestnaných osôb a ďalšie. [8] 

 

Cieľom belgickej vlády v ekonomickej oblasti dlhodobo zostáva reforma trhu práce 

a podpora vytvárania nových pracovných miest. Konkrétne sa vláda v ekonomickej 

politike sústreďuje v súlade s lisabonskými cieľmi na zvýšenie celkovej zamestnanosti zo 

61% práceschopného obyvateľstva na 70%. Reforma trhu práce sa dotkne aj podmienok 
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podpory v nezamestnanosti a bude vytvárať tlak na ochotu prijať ponúkané voľné miesta  

a vytvárať podmienky pre väčšiu mobilitu pracovných síl. 

 

Belgicku sa podarilo podstatne zvýšiť počet vysokoškolských študentov, vrátane vhodného 

odborového zamerania. Avšak za cenu vysokých nákladov, ktoré nie sú udrţateľné  

a dlhodobo by ohrozovali kvalitu výučby. Reforma rieši otázky platenia / zvýšenie 

školného, zavedenie poplatkov pri zápise na štúdium, obmedziť dĺţku štúdia, atď. 

 

Zvláštne a pozitívnu úlohu v belgickej ekonomike hral finančný sektor, ktorý sa javil ako 

zdravý, dynamický a stabilný. V Belgicku nedošlo celé desaťročia k ţiadne negatívne 

udalosti v bankovom sektore. Banky dokázali veľmi dobre vyuţiť úspory domácností pre 

expanziu a rast, správne orientovali investície a prispeli k celkovému rastu ekonomiky. 

Špecifikom belgického finančného systému je koncentrácia medzi štyri "konglomeráty" 

bánk poisťovní. 

 

Od 1. polroku 2008 však došlo k výkyvu, spôsobenému všeobecným spomalením rastu, 

prudkým zvýšením inflácie, vplyvom vývoja na svetových trhoch a dopady hypotekárnej 

krízy v USA. Belgická burza zaznamenala výrazný pokles a to sa týkalo predovšetkým 

bánk.  

  

Belgicko, podobne ako Česká republika, predstavuje liberálnu, otvorenú ekonomiku  

so značnou závislosťou na zahraničných trhoch, teda na vývoji svetovej ekonomiky  

a najmä na situáciu v susedných krajinách. Vývoz do Nemecka, Francúzska, Holandska, 

Luxemburska a Veľkej Británie predstavujú takmer 60% celkového vývozu Belgicko. 

 

Hospodársky vývoj Belgicko začiatkom roka 2010 charakterizuje výrok guvernéra 

Belgické národnej banky (BNB) Guy Quadena "Belgicko prekonáva recesiu, kríza však 

ešte neskončila". Výsledky za prvý polrok 2010 sa očakávajú s nádejou, ţe potvrdí obrat 

krízového vývoja k opätovnému rastu. [8] 

 

Rok 2010 priniesol zlepšenie, ale druhá vlna hospodárskej krízy v roku 2011 ešte viac 

skomplikovala reformné snahy novej belgickej vlády, ktorá musí čeliť jednak hrozbe 

finančných trhov, ale aj sprísneným podmienkam ekonomického vládnutia v rámci 

Európskej únie.  
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V roku 2012 belgická ekonomika mierne poklesla (HDP poklesol o 0,2%) v dôsledku 

niekoľkých jednosmerným pôsobiacich faktorov: zníţené domáceho dopytu, fiškálna 

konsolidácia, zníţenie konkurencieschopnosti a slabnúcemu rastu exportu. 

Nezamestnanosť mierne stúpla (7,4%) tak, ako klesala ponuka pracovných miest v 

dôsledku útlmu rastu. Inflácia (2,6%) naďalej mierne prevyšovala úroveň okolitých krajín, 

čo je pripisované hlavne automatickej indexácii miezd, ktorá napriek, alebo kvôli vysokej 

politickej citlivosti zostáva zachovaná.  

 

Deficit štátneho rozpočtu je vďaka úsporným opatreniam na dobrej ceste zniţovania, ale 

zrejme nebudú naplnené ambiciózne plány postupného zniţovania deficitu v roku 2013 a 

2014, aj keď dosiahnutie vyrovnaného rozpočtu na úrovni federácie v roku 2015 zostáva 

cieľom (ale naďalej závislým na oţivení ekonomiky). Vládny dlh sa darí drţať pod 100% 

HDP (tento údaj v sebe skrýva sanáciu skrachovanej banky Dexia [1]). Dlhodobá štruktúra 

dlhu (potreba refinancovania dlhu) sú v relatívne bezpečnej zóne (splatnosť belgického 

dlhu patrí v roku 2013 k najdlhším zo suverénnych dlhov v eurozóne) a prevláda dôvera 

investorov v kvalitu belgického dlhu.  

 

K návratu rastu HDP šiesteho najväčšieho trhu eurozóny by mal prispieť hlavne export. 

Domáca spotreba sa má v roku 2013 podľa Európskej komisie zvýšiť iba mierne, 

predovšetkým kvôli nízkemu zvyšovaniu miezd, trvajúcej neistote a pokračujúcemu 

nárastu úspor na úkor spotreby. Podľa Národného plánu reforiem by v horizonte do roku 

2020 mala belgická ekonomika rásť v priemere okolo 2% ročne. Tento odhad je 

ovplyvnený súčasnou recesiou, preto odhad na obdobie 2015 aţ 2020 je optimistickejší a 

mierne prekračuje 2%. Avšak pre ďalšie obdobie je ťaţké odhadovať ďalší hospodársky 

vývoj, pretoţe váha a účinok hlavných faktorov sú nejasné, najmä vplyv očakávaného 

oţivenia medzinárodného obchodu môţe byť eliminovaný protichodným pôsobením, napr. 

pokračovanie fiškálnej konsolidácie. Preto je realistické očakávať znateľné zlepšenie 

parametrov belgickej ekonomiky nie v roku 2013 ale skôr aţ od polovice roka 2014. [8] 
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9.2 Prognóza vývoja 

 

Prognóza budúceho vývoja postavenia Belgicka v EÚ, pre spracovanie bol pouţitý 

program simulátor NEURON PROJECT.  

 

 

Obr. č 1. Okno programu na predikciu pomocou teórie neurónových sietí 

Zdroj: vlastný 

 

Predikcia sa uskutočňuje prostredníctvom programu určeného na predikciu pomocou 

neurónových sietí, ktorého okno môţeme vidieť na obrázku č 2. Pred samotnou predikciou 

si najprv musíme pripraviť súbor časovej rady, ktorý bude vytvorený v poznámkovom 

bloku a bude vo formáte txt. Tento súbor musí mať nasledujúcu štruktúru: 

• hlavička so základnými parametrami 

• jednotlivé hodnoty časové rady uloţené pod sebou 

 

Hlavička súboru vyzerá nasledovne: 

Neurón - časový rad 

počet vstupov 

počet vstupov 1krok predikcie 

počet dát časovej rady 

počet neurónov v skrytej vrstve 

 

Za touto hlavičkou nasledujú hodnoty v časovom poradí x = 1,2,3,4, ... 
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Následne načítame pripravené dáta do programu, nastavíme počet cyklov v rozmedzí 5000 

aţ 10000, rozsah trénovacích dát (v rozmedzí 1 aţ 3/4 rozsahu časové rady) a rozsah 

testovacích dát (počet neurónov vstupu +1 aţ počet hodnôt časového radu). V menu 

následne klikneme na tlačidlo "učenie siete" a tým dôjde k zobrazeniu celkovej chyby 

vzdelávania ak zobrazenie časové rady. V ďalšom kroku klikneme na tlačidlo "test siete"  

a tým dôjde k zobrazeniu predikcie. Ak predikujem na ďalšie časové obdobie, túto hodnotu 

zapíšeme do textového súboru ako posledný hodnotu a zmeníme počet hodnôt časového 

radu v hlavičke textového súboru. Ďalej postupujeme rovnakými krokmi ako  

v predchádzajúcom postupe. 

 

Z predikcie HDP na rok 2013 a 2014, ktorá činí 2,4%, vyplýva, ţe HDP neporastie a bude 

sa drţať na rovnakej úrovni ako od roku 2011. Inflácia v roku 2013 klesne na 3,24%, ale  

v roku 2014 by mala trochu vzrast a to na 3,43%. 

 

Nezamestnanosť sa bude drţať stále na 8,3 % a to aj v roku 2013 aj 2014. [príloha č. 3 - 5] 
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10 PRÍLEŢITOSTI ČESKÝCH PODNIKATEĽSKÝCH 

SUBJEKTOV NA TRHU BELGICKA 

 

Belgicko je z územného hľadiska rozčlenená do 10 provincií a troch regiónov: Flámsky, 

Valónsky a bruselského. Krajina číta 589 obcí. Súčasne je krajina delená na jazykovom 

princípe na frankofónne, flámskej a nemecky (nemecky hovoriace) spoločenstvo. 

 

Z hľadiska národnostného a ekonomického členenia je Belgicko značne originálna, prelína 

sa v ňom kompetencie federácie, regiónov a spoločenstiev. V právomoci federácie 

zostávajú zahraničné vzťahy, obrana, financie, sociálne zabezpečenie, čiastočne 

zdravotníctva a vnútorné záleţitosti.  

 

Regióny aj spoločenstvá majú svoje vlastné legislatívne orgány - parlamenty (či rady)  

a vlastné exekutívy, teda vlády. Flámsky región aj Flámske spoločenstvo majú ako 

parlament, tak vládu spoločnú. Valónsky región má vlastný parlament aj vládu, rovnako 

tak i Francúzskej (frankofónne) spoločenstvo. Vlastný parlament (radu) a vládu má aj 

nemecky spoločenstvá a Región Brusel. V Belgicku tak zároveň pôsobí 6 vlád - federálne, 

flámska, Valónsky región, Regiónu Brusel, frankofónneho spoločenstvo  

a Germanofonního spoločenstvo. Rovnako tak 6 parlamentov - Federálny parlament 

Belgicko, Flámsky parlament, parlament Valónsky región, Regiónu Brusel, frankofónneho 

spoločenstva a Germanofonného spoločenstva. 

 

V súčasnej dobe dochádza k ďalšiemu zintenzívneniu tendenciou k posilňovaniu 

autonómie regiónov predovšetkým vo Flámsku (Flámsko) a pripravované reformy môţu 

viesť aţ k štátnemu usporiadaniu typu konfederácie. 

 

Predčasné voľby do Federálneho zhromaţdenia (13. 6. 2010) priniesli nové rozloţenie 

politických síl v Belgicku a rokovaní politických strán ukázala, ţe Belgicko prechádza 

ďalšou etapou reforiem, ktoré budú oslabovať federálnu moc a posilňovať váhu regiónov  

a spoločenstiev. Víťazná politická strana N-VA, ktorá po dlhých povolebných rokovaniach 

stála v opozícii, čo ešte posilnilo jej aktuálne preferencie, je nacionalistickou (flámska) 

stranou, v ktorej programe je jednoznačne stanovená premena Belgicka na konfederáciu, 

zrejme ako medzistupeň k osamostatneniu Flámska a teda rozpadu Belgicka. 
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Práve preto, ako je krajina rozdelená, môţu byť príleţitosti českých podnikateľských 

subjektov na trhu orientované na najvýhodnejší trh y ich pohľadu, či uţ kvôli jazykovým 

prekáţkam, alebo prekáţkam spôsobených právnymi predpismi jednotlivých regiónov. 

 

V Belgicku platí všeobecná zásada, ţe o uplatnení výrobku na trhu rozhoduje najmä vzťah 

kvalita - cena. To je ale aţ finálna fáza vstupu na trh, ktoré musí predchádzať dokonalá 

znalosť situácie na trhu danej komodity a voľba vhodného spôsobu spracovania trhu na 

základe marketingovej štúdie. 

 

Prevaţná väčšina belgických firiem má bohaté skúsenosti s medzinárodným obchodom. 

Belgičania v rokovaniach postupujú profesionálne a obchodne sú veľmi zruční. 

Zástupcovia firiem si nezakladajú na prílišných formalitách, konajú premyslene s dôrazom 

na dlhodobejšiu stratégiu a moţnosti nadviazania trvalejších vzťahov, ak charakter 

obchodu či spolupráce takýto postup umoţňuje. Sú schopní dostatočnej flexibility  

a rokovania sa snaţí viesť od začiatku skôr v duchu "win-win situation". Nevyznačujú sa 

agresivitou či aroganciou, sú však dostatočne sebavedomí a nároční. Prerokované 

podmienky povaţujú za záväzné a vyţadujú, aby boli plnené, najmä pokiaľ ide o termíny, 

objemy, kvalitu a platobné podmienky. 

 

Belgičania sú zvyknutí pristupovať k jednaniu bez zvláštnych okolkov, efektívne  

a hospodárne. Je obvyklé, ţe rokovanie graduje a hlavné otázky prichádzajú na reláciu aţ  

v konečnej fáze, najlepšie pri, alebo po pracovnom obede. Pracovný obed je dôleţitou, 

samozrejmou a nevyhnutnou súčasťou vyjednávania. Tento postup sa odlišuje od tendencie 

niektorých českých firiem veci uponáhľať a riešiť ťaţšie časti rokovania na začiatku. 

 

Belgické firmy sa snaţia vyhnúť sprostredkovateľom a preferujú nadviazanie obchodných 

stykov priamo s výrobcom. O svojom partnerovi sa snaţia získať maximum informácií ešte 

pred prvým rokovaním. Belgičania si nepotrpia na pouţívanie titulov, s výnimkou 

akademických, (Doktor, Profesor atď.). Beţne a hojne sa pouţívajú vizitky v štandardnej 

úprave. S ohľadom na jazykovú rozdielnosť je vhodné disponovať ako francúzsku, tak 

flámskou, prípadne tieţ anglickú mutáciou. 

 

V Belgicku sú zavedené všetky beţné formy spracovania trhu známe v krajinách EÚ. Ich 

výber je na vôli firmy, však môţe byť ovplyvnený praxou v danom segmente trhu. Ak  

je napríklad známe, ţe belgický sektor veľkodistribúcie potravín a niektorých 
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priemyselných výrobkov je silne koncentrovaný (ovládajú ho veľké skupiny ako Carrefour, 

Delhaize le Lion, a iné), potom je zrejmé, ţe od orientácie na malé firmy nemoţno 

očakávať väčšie výsledky. Aj keď je moţné, napríklad v styku s veľkodistribútormi, 

spracovávať trh priamo bez sprostredkovateľa, rozšírený je však predaj cez miestneho 

zástupcu uţ preto, ţe priame spracovanie trhu je veľmi náročné a u niektorých komodít 

nemoţné. Zástupca je úplne nevyhnutný v prípade dodávok strojov a priemyselného 

zariadenia, kedy je potrebné disponovať skladom náhradných dielov a zabezpečiť 

popredajný servis. [34] 

 

Vývozcovia do Belgicka: Flextronics Brno, Škoda Auto Mladá Boleslav, Siemens Auto. 

Tech. Plzeň, Phil. Morris Kutná Hora, JC auto součástky Česká Lípa, Robert Bosch České 

Budějovice, Cutisin Jilemnice, Hayes Lemmerz Ostrava, Barco Manufact. Praha, Wamac 

Fulnek, Spolana Neratovice, Spilntex Chuděřice, Barum Cont. Otrokovice, Foxconn 

Pardubice, Lucas autobrzdy Jablonec n. Nis., Bekaert-ŢDB Petrovice u Karviné, Glaverbel 

TLiberec, Bosal Praha, Alcoa Fujikura Praha,  Moravia Steel Třinec, BMT Brno aj. 

 

Dovozcovia z Belgicka: Flextronics Brno, Glaverbel Teplice, Ford Motor Praha, Škoda 

Auto Mladá Boleslav, Volvo Truck Říčany u Phy, Opel CaS Praha, Barum Cont. 

Otrokovice, Barco Manufact. Praha, Phoenix-Zepp Modletice, Deuceninck Veverská 

Bítýška, GlaxoSmithKline Praha, Wamac Fulnek, Pharmacia ČR Praha, Monsanto Brno, 

Hybler Reeling Semily aj. 

 

Zo zoznamu najväčších "českých" vývozcov a dovozcov je zrejmé, ţe podiel zahraničných 

investorov je na zahraničnom obchode ČR do Belgicka veľmi významný. [32] 

 

 

10.1 Vyhodnotenie dopytov v Belgicku po českom tovare 

 

V roku 2009 má obchodnoekonomický úsek (OEÚ) evidovaných celkom 114 dopytov  

/ ponúk predloţených belgickými záujemcami a českými subjektmi. (Okrem dopytu  

/ ponuky adresované priamo zastupiteľskej kancelárii CzechTrade v Bruseli). V roku 2009 

sa dopytu / ponuky pohybovali vo frekvencii cca 7 aţ 10 mesačne.  

 

Dopyt je spracovávaný v spolupráci s CzechTrade Brusel. Základnú informáciu, odpoveď 

spracováva OEU s vyuţitím databáz českých a belgických firiem a ďalej postupuje dopyt / 
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ponuku CzechTradu, ktorý potom podľa klasifikácie dopytu zabezpečuje hlbšie vyuţitie 

záujmu.  

 

Otázky všeobecného charakteru (pracovné povolenie, mzdy, dane, sprostredkovanie 

kontaktov, právne informácie, pohľadávky a p.) sú spracovávané a zodpovedané OEU.  

 

Otázky belgických firiem sa sústreďujú hlavne do nasledujúcich odborov: rôzne výrobky  

z kovu, hračky drevené, textilné výrobky a bielizeň, masívny nábytok, brúsené sklo  

a sklenené výrobky, dekoračné a darčekové predmety. V oblasti výrobnej kooperácie  

sa záujem sústredil na kovoobrábacie, montáţne a zváračské práce, informácie  

o podmienkach zaloţenia firmy v ČR. [32] 

 

V roku 2009 je zrejmé zníţenie dopytov a ponúk českých i belgických firiem. Zdá sa, ţe 

hospodárska kríza vyvoláva skôr opatrnosť, snahu zachovať existujúce vzťahy a nie 

odvahu hľadať a investovať do nových obchodných vzťahov.  

 

Belgicko dosahuje aktívne saldo z celkového vývozu a dovozu sluţieb. Najväčší podiel na 

obrate sluţieb má doprava, cestovný ruch, finančné sluţby. Výrazné záporné saldo má 

Belgicko iba u cestovného ruchu, teda viac výdavkov smeruje z Belgicka do zahraničia  

z titulu cestovného ruchu, ako sú príjmy z cestovného ruchu z turistov v Belgicku (aktívny 

/ pasívny cestovný ruch). 

 

 

10.2 Vyhodnotenie dopytov v Belgicku po českých sluţbách 

 

OEU zaznamenáva len zriedka z belgickej strany konkrétny dopyt po sluţbách.  

S výnimkou dopytov po odborných pracovných silách - pekári, sklári, ale aj dizajnéri, 

architekti a obchodní zástupcovia so znalosťami jazykov východnej Európy. 

 

Belgicko disponuje relatívne malou, ale silno otvorenou ekonomikou s veľkou 

koncentráciou výroby, sluţieb (72% HDP) a vysokým podielom zahraničného kapitálu. 

Perspektívy českých firiem vo vývoze sluţieb sú v sektoroch: stavebníctvo, poradenstvo  

a právnych sluţieb, dopravy a podnikateľských aktivít v oblasti IT. [32] 
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Bilancia vzájomnej výmeny sluţieb, štruktúra vývozu a importu sluţieb ČR - Belgicko 

podľa platobnej bilancie vykazuje veľmi dynamický vývoj. Za rok 2010 vykazuje belgická 

bilancia vzájomnej výmeny sluţieb pasívum vo výši 115 miliárd eur, k čomu najviac 

prispieva sektor dopravy. 

 

Dovoz českých sluţieb z ČR do Belgicka (teda vývoz českých sluţieb do Belgicka) sa 

zvýšil v roku 2008 o 33,8 % a dosiahol hodnotu 340,3 mil €. Belgicko predala do ČR 

sluţby v hodnote 230,0 mil. €, čo predstavuje nárast 27,6% oproti roku 2007. Najväčší 

poloţka vzájomnej výmeny je doprava, cestovný ruch a finančné sluţby,  

v ktorých dosahuje ČR aktívnu bilanciu. 

 

V roku 2009 vývoz belgických sluţieb do ČR vzrástol o 1,3%. Podieľa sa na tom doprava 

a IT sluţby. Výrazne najsilnejšou poloţkou sú "Iné obchodné sluţby", zdá sa, ţe 

zaraďovanie poloţiek ešte robí problémy. Dovozy sluţieb z ČR zaznamenali pokles  

o 10,1% a dosiahli hodnoty 306 miliárd eur. Najviac sa dováţa: doprava, cestovný ruch  

a iné obchodné sluţby. Potešiteľné je kladné saldo bilancie sluţieb ČR - Belgicko, 

respektíve záporné saldo belgickej bilancie sluţieb s ČR vo výške 73 mil. €. 

 

Import slovenských sluţieb do Belgicka sa v roku 2010 zvýšil o 31,37% a dosiahol 

hodnotu 402 miliárd eur. Import belgických sluţieb do ČR vzrástol v rovnakom roku  

na hodnotu 287 miliárd eur, čo predstavuje zvýšenie o 23,18% oproti predchádzajúcemu 

roku. Perspektívu vzájomnej obchodnej výmeny v sektore sluţieb vo všeobecnej rovine 

pozitívne ovplyvní ďalšie liberalizácie a dokončenie Jednotného trhu EÚ. [32] 
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ZÁVER 

 

Cieľom práce je analýza podnikateľského prostredia Belgicko v rokoch 2000 - 2011  

a predikcia jeho ďalšieho vývoja. 

 

Prvá kapitola sa zaoberá teoretickými základmi analýzy podnikateľského prostredia. Je 

zameraná predovšetkým na najdôleţitejšie ekonomické faktory ako je napríklad rozvoj 

zaľudňovanie, kúpna sila obyvateľstva a ďalšie. Politicko - právne faktory sem patria 

politické konflikty, snaha o suverenitu  a mnoho ďalších. Medzi sociálno - kultúrne faktory 

patrí reč, náboţenstvo, estetika a vzdelanie. Geografické faktory zahŕňajú podnebie, 

infraštruktúru. Ďalej sem patria odvetvia a konkurencie, dodávatelia. Odberatelia, tu je 

zahrnutý konečný spotrebiteľ a obchod. 

 

Komoditná štruktúra vývozu a dovozu je charakterizovaná hospodársku vyspelosťou 

Belgicka a mierou zapojenia do medzinárodného obchodu. Belgicko patrí medzi  

10 najväčších vývozcov sveta. 

 

Belgická ekonomika je vo veľkej miere závislá na konjunktúre svetových trhov. Celková 

hospodárska kríza, ktorá postihla aj hlavné belgická odbytiská, susedné krajiny, viedla  

k výraznému poklesu belgického zahraničného obchodu. 

 

Belgicko tradične patrí k najvýznamnejším obchodným partnerom ČR. Od roku 1990 

vzájomný obchod medziročne rástol tempom, ktoré Belgicku radí medzi najdynamickejšie 

sa rozvíjajúce relácie zahraničného obchodu ČR. V roku 2008 došlo po dlhom rade rokov 

stúpania k poklesu vzájomného obchodu a rok 2009 bol uţ plne poznačený hospodárskou 

krízou.  

 

Belgicko má veľmi silný chemický priemysel (farmaceutické výrobky, plastické hmoty, 

farby) a prejavuje sa to ako v dovoze, tak vo vývoze. 

 

Záujem zo strany belgických firiem je o kovoobrábanie, dodávky pre automobilový   

a letecký priemysel, nábytkársky priemysel, stroje a priemyselný spotrebný tovar. 
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Rovnako otázka bezpečnosti a ekologickosti energie a všeobecne ekológie ponúka dobrú 

príleţitosť pre české firmy - dodávateľa technológií vyuţívajúce obnoviteľné zdroje 

energie a ponúkajúci ekologické riešenia predovšetkým v oblasti komunálneho 

hospodárstva. 

 

Súčasná hospodárska kríza môţe mať paradoxne aj pozitívny vplyv na obchodné vzťahy 

ČR-Belgicko. Potreba zniţovať náklady vedie k snahe hľadať dodávateľa z krajiny  

s vyššími porovnateľnými výhodami. To by mohlo podporiť aj exportné záujmy ČR. 

 

Mierny, ale trvalý pokles konkurencieschopnosti na medzinárodných trhoch začína 

spôsobovať čiastočné vytláčanie belgického exportu z niektorých trhov. 

 

Politické riziká investovania v Belgicku neexistujú. Avšak politická situácia a jej stredné   

a dlhodobé perspektívy nevylučujú scenár rozdelenia krajiny. Tento krok by znamenal celý 

rad otázok, od toho, kto by bola nástupnícka krajina, ako by to bolo s členstvom v EÚ, ako 

by boli prevzaté medzinárodné zmluvy, atď. Zatiaľ je to snáď len špekulácia, no opomenúť 

túto alternatívu nemoţno. 

 

Federálne a regionálne vlády poskytujú v niektorých prípadoch nadštandardné investičné 

stimuly, ktoré môţu byť v kolízii s príslušnými direktívami EÚ. Jedná sa o zdanení centrál 

nadnárodných spoločností so sídlom v Bruseli, ktorých zvýhodnenia poţaduje EK zrušiť. 

Komerčné riziká investovania sú obdobné ako v ostatných vyspelých krajinách EÚ  

a OECD. 

 

Zo strany podnikateľskej verejnosti sa spomínajú nasledovné okolnosti, ktoré zhoršujú 

podmienky pre investičnú činnosť v porovnaní so zahraničím: vysoké sociálne dávky, 

byrokracia, vysoké poplatky a dane spojené s ochranou ţivotného prostredia, dopravou  

a distribučnými sieťami. 

 

V Belgicku platí všeobecná zásada, ţe o uplatnení výrobku na trhu rozhoduje najmä vzťah 

kvalita - cena. To je ale aţ finálna fáza vstupu na trh, ktoré musí predchádzať dokonalá 

znalosť situácie na trhu danej komodity a voľba vhodného spôsobu spracovania trhu na 

základe marketingové štúdie. 
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Belgický trh v zásade nepredstavuje významne odlišná riziká ako trhy ostatných krajín EÚ. 

Pri výbere obchodného partnera je však potrebné si uvedomiť, ţe charakteristickým rysom 

belgického hospodárstva je veľký počet podnikateľských subjektov, medzi ktorými 

prevaţujú malé a stredne veľké firmy. Tie môţu byť kapitálovo slabé, nemusia mať 

kvalitné odborné vedenie, môţu mať rad váţnych problémov a ich existencia môţe mať 

len krátke trvanie. Moţno sa tieţ domnievať, ţe niektoré z miestnych firiem zaujímajúcich 

sa o spolupráci s českými partnermi vidí v tomto spojení aj určité šance na riešenie 

takýchto problémov a preţitie. 

 

Špecifické riziko existuje pri dodávkach pre štátny sektor. Ten tradične platí dobre ale  

s pomerne veľkým oneskorením. Ostatne skrátenie platobných lehôt je aj predmetom 

opatrenia vlády na podporu belgického hospodárstva. Často štátne orgány nevykonávajú 

medzinárodný obchod a je nutné nájsť belgickú firmu, ktorá dodávky "zastreší". Tieto 

firmy si potom radi dávajú do platobných podmienok ustanovenia, ţe zaplatí "aţ dostanú 

zaplatené od konečného odberateľa". Navyše štátny úrad pred zaplatením faktúry 

súkromnej firme má za povinnosť preskúmať, či firma nedlhuje dane a v pozitívnom 

prípade štát pohľadávku skompenzuje. Kaţdoročne dochádza k bankrotom firiem, rádovo 

okol 8000 ročne, hospodárska kríza roku 2009 počet konkurzov ešte navýšila. Zároveň 

však sú zakladané nové firmy a je potrebné byť v týchto prípadoch opatrnejší a pri 

dojednávaní platobných podmienok poţadovať väčší stupeň zabezpečenia. Z uvedenej 

situácie vyplýva, ţe českí exportéri musia obozretne pred kontraktačným / kooperačným 

rokovaním získať informácie o bonite partnerskej firmy (bankové a individuálne 

informácie, finančné pozície, úverové portfólio, zadĺţenosť, postavenie na trhu v danom 

sektore atď). Dôleţité je tieţ uplatniť optimálne platobné podmienky pre vývozcov, aby  

sa zníţilo prípadné riziko platobnej neschopnosti alebo platobnej nevôle dovozcu. 

 

Pre českých exportérov to znamená väčšiu opatrnosť pri prerokúvaní platobných 

podmienok s belgickými partnermi. Bankrot sa najviac týkajú reštaurácií, pohostinstvá, 

maloobchodu a sluţieb. 

 

Analýza prílevu zahraničných investícií do Belgicka potvrdzuje tendenciu, ktorá sa zatiaľ 

uvádzala len veľmi zdrţanlivo. Ukazuje sa totiţ, ţe kríza postihla ďaleko viac Flámsko, 

ako Valónsko. Počet investičných prípadov, ktoré smerovali do Flámska klesol v roku 

2009 z 74 na 64, zatiaľ čo Valónsko získalo 57 investícií zo zahraničia, čo je výrazný 

nárast oproti roku 2008, kedy ich bolo iba 40. Tento pozitívny vývoj Valónska  
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sa vysvetľuje jednak ponukou voľných priemyselných zón a tieţ úspechom tzv 

Marshallovho plánu, ktorý vyhlásila valónska vláda na podporu rozvoja celého regiónu. Na 

druhej strane Flámsko získava v zahraničí imidţ krajiny s veľkým vplyvom extrémnych 

politických strán, krajina, ktorá by sa mohla odtrhnúť od Belgicka, teda s neistým 

politickým vývojom. 

 

Sektorové rozdelenie prílevu zahraničných investícií ukazuje, ţe investori majú v Belgicku 

najväčší záujem o otváranie kancelárií pre zabezpečovanie predaja a marketingu. Do 

priemyslu / výroby smerovalo len 27 prípadov a do logistiky 26 prípadov v roku 2009 

oproti 33 v roku 2008. Do vedy a výskumu (R & D) zahraničné investície rastú, v roku 

2009 celkom 11 prípadov, to je o 4 viac ako v roku predchádzajúcom. 
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Práca sa zaoberá analýzou podnikateľského prostredia Belgicka v rokoch 2000 aţ 2011  

a jeho budúcim vývojom. Teoretická časť sa zaoberá analýzou podnikateľského prostredia. 

Ďalej popisuje obchodné vzťahy Českej republiky a Belgicka. Zameriava sa na 

podnikateľské príleţitosti na trhu. 

 

Praktickú časť tvoria tabuľky ako je obchodná bilancia Belgicka, miera nezamestnanosti, 

vývoz a dovoz. Zahŕňa tieţ prognózu budúceho vývoja Belgicka a jej postavenia v EÚ. 
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This paper analyzes the business environment in Belgium from 2000 to 2011 and its future 

development. The theoretical part analyzes the business environment. It examines trade 

relations of the Czech Republic and Belgium. It focuses on business opportunities in the 

market. 
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Príloha č. 1: Miera zamestnanosti v Európskej únii 

 

 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 

EU (25 zemí) 62,4 62,8 62,8 63,0 63,4 64,8 64,8 65,8 66,3 65,0 

EU (15 zemí) 63.4  64.1  64.2  64.5  64.9  65.4  66.2  66.9  67.3  65.9  
EU (27 zemí) 62.2  62.6  62.4  62.6  63.0  63.5  64.5  65.4  65.9  64.6 
Belgie 60.5  59.9  59.9  59.6  60.3  61.1  61.0  62.0  62.4  61.6  
Bulharsko 50.4  49.7  50.6  52.5  54.2  55.8  58.6  61.7  64.0  62.6  
ČR 65.0  65.0  65.4  64.7  64.2  64.8  65.3  66.1  66.6  65.4  
Dánsko 76.3  76.2  75.9  75.1  75.7  75.9  77.4  77.1  78.1  75.7  
Estonsko 60.4  61.0  62.0  62.9  63.0  64.4  68.1  69.4  69.8  63.5  
Finsko 67.2  68.1  68.1  67.7  67.6  68.4  69.3  70.3  71.1  68.7 
Francie 62.1  62.8  63.0  64.0  63.8  63.7  63.7  64.3  64.9  64.2  
Irsko 65.2  65.8  65.5  65.5  66.3  67.6  68.7  69.2  67.6  61.8 
Island :  :  :  83.3  82.3  83.8  84.6  85.1  83.6  78.3  
Itálie 53.7  54.8  55.5  56.1  57.6 57.6  58.4  58.7  58.7  57.5  
Kypr 65.7  67.8  68.6  69.2  68.9  68.5  69.6  71.0  70.9  69.9  
Litva 59.1  57.5  59.9  61.1  61.2  62.6  63.6  64.9  64.3  60.1  
Lotyšsko 57.5  58.6  60.4  61.8  62.3  63.3  66.3  68.3  68.6  60.9 
Lucembursko 62.7  63.1  63.4  62.2  62.5  63.6  63.6  64.2  63.4  65.2  
Maďarsko 56.3  56.2  56.2  57.0  56.8  56.9  57.3  57.3  56.7  55.4 
Malta  54.2  54.3  54.4  54.2  54.0  53.9  53.6  54.6  55.3  54.9 
Německo 65.6  65.8  65.4  65.0  65.0  66.0  67.5  69.4  70.7  70.9  
Nizozemí 72.9  74.1  74.4  73.6  73.1  73.2  74.3  76.0  77.2  77.0  
Norsko 77.5  77.2  76.8  75.5  75.1  74.8  75.4  76.8  78.0  76.4  
Polsko 55.0  53.4  51.5  51.2  51.7  52.8  54.5  57.0  59.2  59.3  
Portugalsko 68.4  69.0  68.8  68.1  67.8  67.5  67.9  67.8  68.2  66.3  
Rakousko 68.5  68.5  68.7  68.9  67.8 68.6  70.2  71.4  72.1  71.6  
Rumunsko 63.0  62.4  57.6 57.6  57.7  57.6  58.8  58.8  59.0  58.6  
Řecko 56.5  56.3  57.5  58.7  59.4  60.1  61.0  61.4  61.9  61.2  
Slovensko 56.8  56.8  56.8  57.7  57.0  57.7  59.4  60.7  62.3  60.2  
Spoj.království 71.2  71.4  71.4  71.5  71.7  71.7  71.6  71.5  71.5  69.9 
Španělsko 56.3  57.8  58.5  59.8  61.1  63.3 64.8  65.6  64.3  59.8  
Švédsko 73.0  74.0  73.6  72.9  72.1  72.5 73.1  74.2  74.3  72.2  
Švýcarsko 78.3 79.1 78.9 77.9 77.4 77.2 77.9 78.6 79.5 79.2 
Turecko :  :  :  :  :  :  44.6  44.6  44.9  44.3 
USA 74.1  73.1  71.9  71.2  71.2  71.5  72.0  71.8  70.9  67.6 
Japonsko 68.9  68.8  68.2  68.4  68.7  69.3  70.0  70.7  70.7  70.0  

 

Miera zamestnanosti v Európskej únii 

Zdroj [10] 



 

Príloha č. 2: Vývoz Belgicka v komoditnej štruktúre (v miliónoch €) 

 

SITC Názov 2005 2006 2007 2008 2009 Podiel 

v % 

2009 

Prírastok v 

% 

2009/08 

0 Potraviny a živá 

zvieratá 

19 504 20 377 22 006 23 902 22 670 8,5 94,8 

1 Nápoje a tabák 1 813 1 915 2 444 2 637 2 421 0,9 91,8 

2 Suroviny 

nepoužívatelné, bez 

palív 

6 072 7 335 7 931 7 989 6 226 2,3 77,9 

3 Minerálne paliva, 

mazadla a príbuzné 

materiály 

19 073 23 210 22 027 29 974 18 755 7,1 62,6 

4 Živočišné  rastlinné 

oleje a tuky 

785 814 800 1 176 827 0,3 70,3 

5 Chemikálie 77 217 83 044 91 021 90 657 86 798 32,7 95,7 

6 Tržní výrobky 

triedené podľa druhu 

materiálu 

52 610 58 365 65 523 60 944 43 266 16,3 71,0 

7 Stroje a prepravne 

zariadenia 

68 362 71 186 75 066 74 649 57 434 21,6 76,9 

8 Rozne priemyselné 

výrobky 

23 530 24 947 26 622 27 922 25 926 9,8 92,9 

9 Nešpecifikované 776 895 1 009 956 999 0,4 104,5 

  Celkom 269 

741 

292 

087 

314 

449 

320 

805 

265 321 100,0 82,7 

 

Vývoz Belgicka v komoditnej štruktúre (v miliónoch €) 



 

Príloha č. 3: Predikcia HDP 

 

2013 

 

 
 

Predikcia HDP na rok 2013 činí 2,4 %. 

 

 

2014 

 

 
 

Predikcia HDP na rok 2014 činí 2,4 %. 



 

Príloha č. 4: Predikcia inflácie 

 

2013 

 

 
 

Predikcia inflácie na rok 2013 činí 3,24 % 

 

 

2014 

 

 
 

Predikcia inflácie na rok 2014 činí 3,43 %. 



 

Príloha č. 5: Predikcia nezamestnanosti 

 

2013 

 

 
 

Predikcia nezamestnanosti na rok 2013 činí 8,3 % 

 

 

2014 

 

 
Predikcia nezamestnanosti na rok 2014 činí 8,3 % 

 

 

 

 


